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ویژهنامه

با افتتاح راه آهن خواف – هرات اتصال 
ریلی ایران- افغانستان برقرار شد؛ اتفاقی 
که گفته شده نخستین قدم برای احیای 

جاده ابریشم است. 
عب��اس آخون��دی در مراس��م افتتاح 
راه آه��ن خ��واف - س��نگان اظهار کرد: 
م��ا در اینج��ا ثروت بزرگ تری نس��بت 
ب��ه معادن داریم و آن ث��روت فرهنگی 
انس��انی و مردمان منطقه اس��ت که بر 
تم��ام ثروت ه��ای منطق��ه فزونی دارد. 
امروز پ��روژه بزرگی را افتت��اح کردیم 
ک��ه اصل پ��روژه حد فاص��ل خواف در 

ای��ران و ه��رات در افغانس��تان اس��ت 
ک��ه ۷۷ کیلومت��ر ت��ا مرز ش��متیغ در 
روستای مرزی ایران تکمیل شده است 
و از مجم��وع ۴ ف��از این پ��روژه دو فاز 
شمتیغ تا جلو و جلو تا هرات، در خاک 

افغانستان واقع شده است. 
آغ��از  از  امی��دواری  اب��راز  او ضم��ن 
فازهای داخل کش��ور افغانس��تان، گفت: 
خوش��بختانه ۴۰ کیلومتر از ریل شمتیغ 
تا هرات فراهم شده و امیدواریم با سرعت 
و با توجه به تأمین منابع در افغانس��تان، 
تجهی��زات فاز جلو- ه��رات این قطعه به 

سرعت تکمیل شود. 
آخون��دی با بی��ان اینکه ای��ن منطقه 
غنی تری��ن معادن س��نگ جه��ان را در 
اختی��ار دارد، گفت: با اج��رای این پروژه 
ما موفق به حمل ۲ و نیم میلیون تن بار 
به بندرعباس و س��ایر بنادر جنوبی ایران 

شده ایم. 
او با اش��اره به ظرفی��ت معادن موجود 
در ای��ن منطقه خاطرنش��ان ک��رد: ارقام 
حاک��ی از یک ظرفیت میلیاردی اس��ت 
و ب��ه همین خاطر ای��ن منطقه از جهت 
استراتژیک و دسترسی بسیار مهم است. 

حم��ل این ث��روت از طری��ق حمل و نقل 
ج��اده ای عقلایی نیس��ت و ب��رای حفظ 
محیط زیست، ایمنی، صرفه جویی انرژی 
و سایر مس��ائل باید از طریق حمل و نقل 

ریلی جابه جا و منتقل شود. 
آخوندی با اشاره به سرمایه گذاری های 
صنعتی در خواف، ابراز داش��ت: س��الانه 
هش��ت میلیون تن عملیات معدنی انجام 
می ش��ود که دو و نیم میلیون تن از این 
حج��م را به ریل منتقل کرده ایم. اما باید 
حجم حمل بار از طریق حمل و نقل ریلی 

در این منطقه را افزایش دهیم. 

چرا صادرات به افغانستان

یك تجارت بی دردسر

سرمقاله

یادداشت

اقتصاد در زندگی مردم افغانستان و سرنوشت 
آنها نقش س��ازنده ای دارد، برای همین باید به 
آن توج��ه ویژه ای ش��ود. اش��تراک فرهنگی دو 
کش��ور ایران و افغانس��تان در رواب��ط اقتصادی 
آنه��ا تأثیر بس��زایی دارد و نی��ز دانش فنی، که 
مهم تری��ن بخ��ش از ص��ادرات به افغانس��تان 

محسوب می شود. 

یکی از کش��ورهای همس��ایه که می توانیم 
ب��رای ص��ادر ک��ردن کالاهای م��ان روی آن 
حس��اب کنیم افغانستان است؛ کشوری که در 
همسایگی ماست، زبان شان را خوب می دانیم 
و معاش��رت کردن با آنها برای ما کار س��ختی 

نیست...

گام اول احیای جاده ابریشم برداشته شد

اتصالریلیایرانوافغانستان
بابهرهبرداریازراهآهنخواف– هرات

آخوندی: ما در اینجا ثروت بزرگ تری نسبت به معادن داریم

 ویژه نامه صدور
 خدمات فنی - مهندسی

 و بازرگانی ایران
به کشور افغانستان

علیرضا روغنیان
دبیر ویژه نامه
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علیرضا رشـیدیان در کارگروه توسـعه 
صـادرات کـه در اسـتانداری خراسـان 
رضـوی برگزار شـد، اظهار کـرد: به طرف 
افغان��ی پیش��نهاد اصلاح جاده ه��ای ترانزیتی 
ب��دون ادعاه��ای مرزی را دادیم ام��ا تاکنون 
موافقت��ی از س��وی آن��ان مبنی ب��ر اص��لاح 
ورودی های کشور افغانستان اعلام نشده است. 
وی با اشاره به حمایت دولت از بخش خصوصی 
در انجام فعالیت های اقتصادی با کشور افغانستان 
تصریح کرد: دولت با حمایت از بخش خصوصی 
س��عی در گسترش صادرات به کشور افغانستان 
دارد و بخش خصوصی باید با قدرت در این حوزه 

آماده شود. 
اس��تاندار خراس��ان رض��وی پیرام��ون تأثیر 
منفی صدور کالاهای بی کیفیت به کش��ورهای 
همس��ایه بیان کرد: صادرات کالاهای بی کیفیت 
به کشورهای همسایه در طولانی مدت می تواند 
س��بب از دست رفتن فرصت های سرمایه گذاری 

در کشور مقصد شود. 
رشیدیان درخصوص محور توسعه فعالیت های 
اقتصادی میان ایران و افغانس��تان یادآور ش��د: 
هی��چ تغیی��ری در محوریت ص��ادرات و واردات 
به کش��ور افغانس��تان رخ نداده و محور توس��عه 
فعالیت ه��ای اقتصادی نیز اتاق مش��ترک ایران 

و افغانستان است. 
وی کشور افغانستان را نقاط مهم و استراتژیک 
در مبادلات اقتصادی دانست و تأکید کرد: کشور 
افغانس��تان از جمله نقاط مهم و اس��تراتژیک در 
مبادلات اقتصادی ایران به شمار می رود و شریک 
تجاری و اقتصادی و تجاری اس��تان خراس��ان 

رضوی محسوب می شود. 
استاندار خراسان رضوی محور توسعه تعاملات 
بازرگانی با افغانستان را اتاق مشترک دو کشور 
دانس��ت و عنوان کرد: اتاق مش��ترک بین کشور 
ایران و افغانستان محور توسعه تعاملات بازرگانی 
میان دو کشور است و باید پروژه های اقتصادی، 
صنعت��ی و عمران��ی افغانس��تان ب��ا مش��ارکت 
صاحب نظران ایرانی انجام شود تا شاهد تأثیرات 

مثبتی در امنیت هر دو کشور باشیم. 
در ادامه این نشست، راضیه علیرضایی، 
رئیـس سـازمان صنعت، معـدن و تجارت 
خراسـان رضـوی در ارتبـاط بـا مشـکل 
صادرات طلا به کشـور افغانسـتان تصریح 
کرد: نخستین محموله طلا به کشور افغانستان 
چندی قبل ارس��ال ش��ده و دومین محموله نیز 
امروز به این کشور صادر شده اما همچنان شاهد 

مشکلاتی در این حوزه هستیم. 
علی رسولیان، مدیر کل دفتر امور اقتصادی 
و بین الملل استانداری خراسان رضوی اظهار 
کرد: ش��اهد افزایش سهم استان خراسان رضوی 
در صادرات به کشور افغانستان بوده ایم و این سهم 

از۴۵درصد به ۵۲ درصد افزایش یافته است. 
وی از کاهش واردات کشور افغانستان به استان 
خراسان رضوی خبر داد و گفت: با کاهش واردات 
از کش��ور افغانس��تان مواجه بوده ایم که نیازمند 
حل برخی مس��ائل در تأمین امنیت رانندگان و 

مسائل امنیتی در این کشور است. 
مدیر دفتر هماهنگی امور اقتصادی و بین الملل 
استانداری خراسان رضوی در ارتباط با تشکیل 
کمیس��یون اقتصادی ایران و افغانستان تصریح 

کرد: کمیس��یون اقتصادی ایران و افعانستان در 
آبان ماه امس��ال و با محوریت مس��ائل امنیتی و 

اقتصادی تشکیل می شود. 
رس��ولیان ادامه داد: هیأت افغانی با تش��کیل 
ای��ن کمیس��یون موافق��ت کرده و کمیس��یون 
همکاری های میان اس��تان خراس��ان رضوی و 
هرات نیز در س��ال ۹۳ به تصویب دو اس��تاندار 

رسیده است. 
وی تأمی��ن امنی��ت بازرگانان دو کش��ور را از 
ضروریات دانست و بیان کرد: کمیسیون امنیت 
نیز به تازگی بین دو اس��تان خراس��ان رضوی 
و هرات تش��کیل ش��ده و بازدید از گمرک ها و 

ترانسفورهای مربوطه صورت گرفته است. 
مدیر دفتر هماهنگی امور اقتصادی استانداری 
خراس��ان رض��وی در زمینه ف��از چهارم راه آهن 
خواف-هرات خاطرنشان کرد: استان هرات برای 
فاز چهارم راه آهن خواف-هرات وارد مذاکراتی با 
یکی از شرکت های ایتالیایی شده که به نتایجی 

نیز ختم می شود. 
وی در زمین��ه خ��ط انتقال گاز به افغانس��تان 
تصری��ح ک��رد: خ��ط انتق��ال گاز به این کش��ور 
توس��ط دولت مرکزی افغانس��تان مورد پیگیری 
قرار می گیرد و صادرات س��وخت به این کش��ور 

نیز از شش ماه قبل آغاز شده است. 
مدیر دفتر هماهنگی امور اقتصادی استانداری 
خراس��ان رض��وی در ارتباط ب��ا صادرات طلا به 
افغانس��تان بی��ان کرد: امروز ص��ادرات ۶۴کیلو 
طلا به مقصد کش��ور افغانس��تان صورت گرفته 
ک��ه مش��کلاتی نیز ب��ا هواپیمایی امارات در این 

رابطه داشته ایم. 

رشیدیان، استاندار خراسان رضوی: 

پیشنهاد اصلاح جاده های ترانزیتی به کشور افغانستان

www.dogharoon.com

 شافعی: کار دولت در اقتصاد
برون مرزی فوق العاده بود 

 کردی : ترانزیت و تجارت منطقه ای
در چابهار وارد فصل جدیدی می شود 

صالح آبادی: حلقه جهش در زنجیره 
صادرات به افغانستان

 سبحانی : برجام ظرفیت
صادرات را افزایش داد

فرهنگ، رایزن سابق اقتصادی سفارت افغانستان 
در ایران مطرح کرد:

ایرانی ها اصلی ترین سازندگان 
نیروگاه های آبی افغانستان

13

گفت وگوی جناب آقای محمدرضا بهرامی، سفیر 
محترم جمهوری اسلامی ایران در افغانستان: 

فرصتی مناسب برای حضور 
شرکت های مهندسی و بازرگانی

13

مظفر علیخانی معاون فنی و خدمات بازرگانی اتاق 
بازرگانی ایران: 

افغانستان شریك تجاری 
مطمئن و پایدار برای ایران

2
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علیرضـا روغنیـان - نگاهی به آمار ص��ادرات ایران به 
افغانس��تان نشان می دهد که این کش��ور، یکی از بازارهای 
صادراتی اس��تراتژیک و ج��زو ۵ بازار اولویت دار ما اس��ت. 
سال گذش��ته حدود ۲/۵میلیارد دلار صادرات به افغانستان 
داش��تیم درحالی که میزان واردات کش��ورمان از افغانستان 
بسیار ناچیز است و در بهترین حالت به ۴ تا ۵ میلیون دلار 
در سال می رس��د. بنابراین، از کالاها و خدمات صادراتی به 
بازار افغانستان حمایت های ویژه ای به عمل آید وسیاست ها و 
مقررات اقتصادی کشور باید تسهیل کننده باشد. مشوق های 
صادراتی و کاهش ریسک از جمله وظایف دولت در این زمینه 
اس��ت. دیپلماسی سیاس��ی نیز باید در خدمت اقتصاد قرار 
گیرد، وزارت امورخارجه و نمایندگی های جمهوری اسلامی 
ایران در سراسر دنیا  )سفارتخانه ها و کنسولگری ها( اهداف، 
برنامه ها و فعالیت های اقتصادی در کانون مأموریت های خود 

قرار دهند. 
بازار حیاتی و اس��تراتژیک افغانس��تان ک��ه نزدیک به 
چهاردهه جنگ داخلی و خارجی را پش��ت سر می گذارد، 
نه تنها از نظر دسترسی به رشد اقتصادی و توسعه عمرانی 
باز مانده، بلکه دس��تاوردهای توسعه ای پیشین را نیز در 
این دوران از دست داده است. به همین علت، دولت برای 
تأمین نیازهای کش��ورش، تا بیش از ۹۰ درصد متکی به 
واردات اس��ت و با توجه با این نیازه��ا و فرصت هایی که 
در اختیار ما قرار گرفته، به نظر می رس��د بیشتر کالاهای 
تولید شده در ایران مورد نیاز آنهاست و بازار استراتژیکی 

برای کالاهای ما محسوب می شود. 
آمار صادرات کش��ور نش��ان می دهد گروه های مختلف 
کالای��ی مانند موادغذایی، مصالح س��اختمانی، س��وخت، 
محصولات نفتی و پتروش��یمی، مواد آرایشی، بهداشتی و 
ش��وینده ها، لوازم خانگی، برقی و الکترونیکی، محصولات 
ش��یمیایی و داروی��ی، محص��ولات نس��اجی، کفپوش و 
فرش، دارو، تجهیزات و ملزومات پزش��کی و بیمارستانی، 
محصولات پلاستیکی، کتاب، لوازم التحریر و نوشت افزار، 
ماش��ین آلات و تجهیزات مربوط به خطوط تولید و. . . ، 
طیف گس��ترده ای از صادرات ما به این کش��ور را تشکیل 
می دهد. اس��تقبال روزافزون افغان ها از کالاهای صادراتی 
ما، بیش��تر ریشه در اش��تراک های فراوان میان دو ملت و 
دو کش��ور ایران و افغانس��تان دارد. صادرات خدمات فنی 
و مهندسی، ICT، توریسم  )سیاحتی، زیارتی، سلامت و 
درمان و. . .( آموزش��ی، حمل و نقل و ترانزیت نیز در حوزه 
قرار دارد صادرات خدمات به افغانس��تان در کانون توجه 

همکاری های اقتصادی دوکشور قرار دارد. 
این اش��تراک ها ش��روط لازم برای م��راودات تجاری و 
بازرگانی اس��ت اما کافی نیس��ت. در ای��ن میان عوامل و 
مولفه های اقتص��ادی نقش کلیدی دارند. مرز مش��ترک 
طولانی، زبان مش��ترک  )که در مراودات تجاری بس��یار 
مهم اس��ت(، حض��ور چند ده��ه ای افغان ه��ا در ایران و 
آشَ��نایی آنها با محصولات تولیدی ای��ران، نزدیکی ذائقه 
و الگوهای مصرف و مس��ائلی اینچنین باعث شده تا بازار 
مناس��بی برای محصولات و کالاهای ایرانی باشد. موضوع 
دیگر اش��تراک دینی و مذهبی میان دو ملت اس��ت و با 

این اشتراک های دینی،  توجه به 
غذای حلال و صادرات محصولات 
غذایی به این کش��ور بس��یار در 
خور توجه است. پیوندهای قومی 
و خویشاوندی نیز بر این مولفه ها 

اثر گذار است. 
ام��ا موضوع مه��م در خصوص 
ب��رای کالاهای  افغانس��تان  بازار 
ایران��ی این اس��ت که م��ا صادر 
نمی کنی��م بلک��ه افغان ه��ا از ما 
خری��د می کنن��د. ای��ن مس��ئله 
نه تنه��ا چیزی از اهمی��ت تولید 
و صادرات ما ک��م نمی کند بلکه 
منج��ر ب��ه کاه��ش هزینه ه��ای 
بازاریابی محصولات  و  بازرگان��ی 
م��ا می ش��ود. بازاریاب��ی کالاه��ا 
زمانی انجام می ش��ود که در بازار 
هدف ش��ناحته ش��ده نیستید و 
برندتان  و  می خواهید محصولات 
را معرف��ی کنی��د و بای��د هزینه 
تبلیغ��ات و بازاریابی بپردازید. ما 
در ب��ازار افغانس��تان ب��ا توجه به 
اش��تراکات فراوان و آش��نایی دو 
ملت، این هزینه ها را نمی پردازیم 

و این اتفاق برای ما یک فرصت اس��ت. در مجموع تمامی 
عوامل دست به دست هم داده اند تا کالاهای ایرانی سهم 
زیادی از بازار افغانستان داشته باشند و این موضوع بسیار 

قابل توجه و اهمیت است. 
افغانستان اقتصاد بزرگی ندارد، دولتش ثروتمند نیست 
و قدرت خرید مردم نیزپایین اس��ت و با این تفاسیر و در 
برخی س��ال ها صادرات ما به این کشور از مرز ۳ ملییارد 
دلار هم گذشته است. اما نباید فراموش کنیم که تجارت 
جاده دو طرفه اس��ت. امروزه تمامی کشورها تمایل دارند 
دادوس��تد یا صادرات و واردات مکمل هم باش��ند و باید 
تجارت برد - برد باش��د. زمانی که دو کشور محصولاتشان 
را به بازارهای یکدیگر صادر کنند و در تراز تجاری ش��ان 
توازن و تعادل برقرار ش��ود، می توان ب��ه پایداری و دوام 

بازارها امیدوار بود. 
باوجود اینکه افغانس��تان محصول زیادی برای صادرات 
ن��دارد اما آنها علاقه مندند درب ه��ای بازار ایران به روی 
محص��ولات صادرات��ی افغانس��تان باز باش��د. محصولات 
کش��اورزی، میوه تازه، خش��کبار، محصولات دامی، انواع 
س��نگ های قیمتی و صنایع دس��تی از جمله محصولات 
صادرات��ی این کش��ور اس��ت که انتظ��ار دارند ب��ه ایران 
صادرکنن��د. اگر این همکاری و مراوده و معامله دو طرفه 
نباشد ممکن است بر سیاست های اقتصادی و تجاری آتی 
دوکش��ور، تأثیرگذار باشد و مراودات تجاری فی مابین را 

به چالش بکشاند. 
در بح��ث همکاری ه��ای اقتص��ادی )س��رمایه گذاری، 
ص��ادرات و واردات( باز هم اش��تراک ها در میان اس��ت و 

نزدیکی مس��افت دو کشور همسایه نیز بعد دیگری است 
که صادرات و واردات را ارزانتر می کند و برای هر دو طرف 

به صرفه است. 
امتیاز دیگر بازار افغانستان، بکر بودن آن است که تشنه 
سرمایه گذاری و تجارت اس��ت و در برخی حوزه ها مانند 
خدمات فنی و مهندسی نیازمند همکاری های گسترده ای 
اس��ت. این کشور در همه عرصه ها نیازمند توسعه است و 
جای کار بس��یار دارد. ما می توانیم در حوزه های خدمات 
فنی و مهندس��ی که بیش از 1۰۰۰ رش��ته صنعتی را به 
حرکت در می آورد، احداث نیروگاه، س��د، ساختمان، راه، 
حوزه ict، علمی و آموزش��ی  )ب��ا توجه به جایگاه علمی 
دانش��گاه های ایران و نیاز جامعه جوان افغانستان( و سایر 

حوزه ها همکاری تنگاتنگی با این کشور داشته باشیم. 
استفاده از این ظرفیت ها و توانمندی ها نیازمند مدیریت 
درس��ت و ش��ناخت کافی از بازار موجود است. بر همین 
اساس، دفتر رایزنی بازرگانی کشورمان در این کشور باید 
گس��ترش یاب��د و در تمامی ولایت های مهم افغانس��تان، 
باش��یم. دورکاری و  نمایندگی ه��ای مس��تقیم داش��ته 
مدیریت از راه دور در افغانس��تان که شبکه های مخابراتی 
و اینترنتی قوی ندارد، کافی نیس��ت. بخش های اقتصادی 
نمایندگی های جمهوری اس��لامی ای��ران در ولایت های 
ب��زرگ مانند مزارش��ریف، ه��رات، جلال آب��اد و قندهار 
باید تقویت شوند و س��فیر ایران در افغانستان ۹۰ درصد 
وقتش را صرف حل و فصل مش��کلات و مسائل اقتصادی 
و بازرگان��ی کن��د. ما اکن��ون در بخش ویزا هم مش��کل 
داری��م. ویزای تجاری برای تجار معتبر باید با معرفی اتاق 
ایران و اتاق مش��ترک ایران و افغانس��تان در اسرع وقت 

به صورت کثیرالمس��افر و با 
حداق��ل هزینه صادر ش��ود. 
به نظر م��ن دو ملت ایران و 
افغانستان حتی نباید نیاز به 
ویزا داشته باشند. به هر روی 
باید حل شوند  این مس��ائل 
و همکاری ه��ای گمرکی نیز 

گسترش یابد. 
همچنین صادرات مستقیم 
و غیر مس��تقیم به افغانستان 
پرداخت جوایز  باید مشمول 
و یارانه ه��ای حمای��ت مؤثر 
ش��ود و برگزاری نمایشگاه ها 
در اختی��ار اتاق ق��رار گیرد. 
تولید  اس��تانداردهای  بای��د 
محص��ولات را بالات��ر ببریم 
و نمایش��گاه های بهت��ر و با 
کیفیت ت��ر  ب��ا  محص��ولات 
برگ��زار کنیم. متأس��فانه در 
بس��یاری  اخی��ر  س��ال های 
نتوانس��تند  نمایش��گاه ها  از 
توانمندی ه��ای کالای ایرانی 
را ب��ه خوب��ی ب��ه نمای��ش 
و  حمایت ه��ا  ب��ا  بگذارن��د. 
نظارت های دقی��ق نباید اجازه فرصت طلب��ی به افرادی 

بدهیم و این بازار استراتژیک را دچار چالش کنیم. 
از منظ��ر اقتصادی باوج��ود تبلیغات منفی وس��یعی 
که نس��بت به امنیت اجتماعی و اقتصادی افغانس��تان 
می ش��ود تأکی��د می کنم که این کش��ور از امنیت لازم 
ب��رای س��رمایه گذاری و فعالیت های اقتص��ادی به ویژه 
ب��رای ایرانیان برخوردار اس��ت. در ضمن هر جا ناامنی 
بیش��تر باشد زمینه کسب سود هم بالاتر می رود و باید 
از ای��ن فرصت ه��ا اس��تفاده کنی��م. در غیر این صورت 
منتظر نشس��تن و دست روی دست گذاشتن برای حل 
مش��کلات و مهیا ش��دن همه ی زیرساخت ها در کشور 
افغانس��تان مش��کلی را حل نمی کند. نتیجه عدم اقدام 
جدی در این زمینه این اس��ت که این بازار مهم هم از 
دس��ت ما برود و کش��ورهای رقیب جایی برای ما باقی 

نگذارن��د. 
یکی از ماموریت های مهم صندوق ضمانت صادرات این 
اس��ت که ریسک ها را پوشش دهد. این یک فرصت بسیار 
مهم برای ما اس��ت و افغانس��تان می تواند یکی از شرکای 

اقتصادی و تجاری بزرگ ایران باشد. 
هر دو کش��ور باید از ای��ن فرصت های اقتصادی موجود 
اس��تفاده کنند و منطق��ه آزاد تج��اری و صنعتی چابهار 
می تواند به عنوان یک منطقه اقتصادی و تجاری مشترک 
میان دو کش��ور باشد. این فرصت مشترک بستر مناسبی 

برای سرمایه گذاری مشترک است. 
همچنین برای بازرگان��ان افغان نیز باید پیش نیازهای 
لازم برای س��رمایه گذاری در ایران مهیا باش��د. فرصت را 

مغتنم ش��مرده و از صاحبان س��رمایه، تخصص، تجربه و 
توانمند افغانستان برای سرمایه گذاری در ایران دعوت 

می کنم که در ایران سرمایه گذاری کنند. 
دبی��رکل اتاق مش��ترک ایران و افغانس��تان در ادامه 
اظهار داش��ت: ن��گاه ما به افغانس��تان ب��ازار تجاری و 
صادراتی صرف و یک سویه نیست. ما خواهان همکاری 
مش��ترک در زمین��ه تولی��د در حوزه های کش��اورزی، 
معدن، صنع��ت، تجارت، حمل و نقل و ترانزیت، خدمات 
فنی و مهندس��ی، ICT، گردشگری، علمی و آموزشی، 
اقتص��اد بهداش��ت و درم��ان، اقتصاد فرهن��گ، هنر و 
ورزش و. . . در این کش��ور هستیم. بی تردید افغانستان 
می توان��د ش��ریک تجاری مطمئن و پای��دار برای ایران 
باش��د. ما می توانیم افزون بر س��رمایه گذاری که اساس 
م��راودات اقتصادی و تجاری اس��ت، انتقال دانش فنی، 
تکنولوژی ماش��ین آلات سرمایه گذاری و خطوط تولید، 
برن��د، مدیری��ت و خدم��ات فن��ی و مهندس��ی را نیز 
گس��ترش دهیم و با ایجاد ارزش افزود در این کش��ور 
ش��غل ایجاد کنیم که به اقتصاد افغانستان کمک شود. 
دیدگاه ما به س��رمایه گذاری مشترک است که از دوام 

و اس��تحکام بیش��تری برخوردار اس��ت. 
با س��رمایه گذاری و تولید مش��ترک و با برند مشترک 
می توانی��م محص��ولات تولی��دی را علاوه ب��ر عرضه در 
بازارهای افغانس��تان و ایران، به بازارهای ثالث در سراسر 

دنیا صادر نماییم. 
ب��ا ت��لاش اهتمام اتاق ای��ران و اتاق مش��ترک ایران و 
افغانستان و مساعدت، حمایت و همراهی سازمان توسعه 
تجارت ایران، صندوق ضمانت صادرات ایران و س��ازمان 
امورمالیاتی و در نهایت دولت محترم تصمیمات ارزشمند 

مشروحه در زیر اتخاذ شده است: 
1- حق��وق ورودی محص��ولات صادرات��ی افغانس��تان 
ب��ه ایران به ص��ورت تعرفه های ترجیح��ی از ۵ درصد به 

۲/۵درصد کاهش یافته است. 
۲- ن��رخ پوش��ش ریس��ک های سیاس��ی و تج��اری 
صندوق ضمانت صادرات ایران برای پوش��ش ریسک های 
صادرکنندگان به افغانس��تان از ۲/۵ درصد به یک درصد 

کاهش یافته است. 
۳- صادرکنندگان به افغانس��تان که محصولات خود را 
به صورت ریالی به این کشور صادر نموده اند، از پرداخت 

مالیات بر تسعیر نرخ ارز معاف می باشند. 
۴- براساس مصوبه مجلس شورای اسلامی: 

الف – صادرات کشور از پرداخت مالیات بر تسعیر نرخ 
ارز معافیت دارند. 

ب – سازمان امورمالیاتی موظف است مالیات بر ارزش 
افزوده پرداخت شده توسط صادرکنندگان را ظرف مدت 

یک ماه مسترد نماید. 
امیداس��ت مصوب��ات فوق الذکر بتواند زمینه توس��عه 
همکاری های اقتصادی ایران و افغانس��تان و نیز بس��تر 
توس��عه صادرات محصولات  )کالا و خدمات( جمهوری 
اس��لامی ایران به افغانس��تان را بیش از گذشته فراهم 

کند. 

مظفر علیخانی معاون فنی و خدمات بازرگانی اتاق بازرگانی ایران: 

افغانستانشریکتجاریمطمئنوپایداربرایایران
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در ابتدا تعریفی از مناطق ویژه اقتصادی و چرایی 
به وجود آمدن این مناطق داشته باشید؟ 

منطق��ه ویژه اقتص��ادی محدوده ای مش��خص محصور 
شده از خاک یک کش��ور محسوب می گردد که به حفظ 
حاکمیت دولت طبق مقررات خاص اداره می ش��ود. غالبا 
این مناطق در مرزهای زمینی بین کش��ورها، فرودگاه ها، 
بنادر و جزایر تاسیس می گردد. منطقه ویژه اقتصادی در 
حقیقت مجموع��ه ای از انواع و اش��کال مختلف و متنوع 

مناطق تجاری – صنعتی و خدماتی است. 
دلایل ایجاد مناطق ویژه اقتصادی: 

- توسعه فعالیت های اقتصادی و برقراری روابط تجاری 
بین الملل

- تح��رک در اقتصاد منطقه ای، تولید و پردازش کالا با 
هدف تامین نیازهای داخلی و گسترش صادرات 

- انتقال فناوری و ارتقای آموزشی
- توسعه صادرات غیر نفتی و صادرات مجدد 

- ایج��اد اش��تغال مولد و پای��دار و افزای��ش امنیت و 
محرومیت زدایی 

- جلب و تشویق سرمایه گذاری های داخلی و خارجی
توس��عه صنعت حمل و نق��ل کالا در بخش های ترانزیت 

و ترانشیپمنت
منطقه آزاد را از حیث دسترسی، قدمت و راه های 

ارتباطی تشریح فرمایید؟ 
منطقه آزاد تجاری قلمرو معینی از یک کشور است که 
غالب��ا در داخل یا مجاورت یک بن��در واقع گردیده و در 
آن تجارت آزاد با س��ایر مناطق جهان مجاز شناخته شده 
اس��ت. نخستین منطقه آزاد تجاری کامل در سال 1888 

میلادی در بندر هامبورگ ایجاد شد. 
نخستین منطقه آزاد تجاری به مفهوم امروزی در سال 
1۹۵۹ و بع��د از جنگ جهانی دوم در ایرلند ایجاد ش��د. 
اندیشه تاسیس و راه اندازی مناطق آزاد در ایران در اوایل 
دهه 1۳۳۰ به وجود آمد و نخس��تین منطقه آزاد کش��ور 
در س��ال 1۳۵۹ براساس مصوبه شورای انقلاب در بخشی 
از جزیره کیش راه اندازی ش��د. با توجه به اهداف تاسیس 
مناطق آزاد و ماهیت فعالی��ت آنها انواع راه های ارتباطی 
دریایی، هوایی، زمینی و ریلی برای آنها پیش بینی ش��ده 

است. 
مساحت کل این منطقه چقدر است؟ 

منطق��ه وی��ژه اقتص��ادی دوغ��ارون در 1۰کیلومتری 
شهرستان تایباد اس��تان خراسان رضوی و در نقطه صفر 
مرزی با کشور افغانستان تاسیس و راه اندازی شده است. 
وسعت این منطقه براساس مصوبه هیأت دولت در فضایی 
8۷۰۰ هکتاری پیش بینی ش��ده که در حال حاضر حدود 
1۴1۷هکت��ار از ای��ن زمین ه��ا تملک ش��ده و مابقی در 
دست پیگری و اقدام است. فاز اول منطقه ویژه اقتصادی 

دوغارون در فضایی محصور با وس��عت ۵۰هکتار در حال 
فعالیت است. 

طی یك سال گذشته چه میزان کالاهای ایرانی از 
طریق منطقه ویژه اقتصادی دوغارون به افغانستان 
و سایر کشورهای آسیای میانه صادرات داشته ایم و 

چقدر رشد داشته است؟ 
در ط��ی هف��ت ماه��ه اول س��ال 1۳۹۵ بال��غ ب��ر 
۶8۰میلیون دلار صادرات انواع تولیدات داخلی کش��ور 
را به افغانس��تان داش��ته ایم که نس��بت به مدت مشابه 
س��ال قبل بیش از 1۰۰درصد رش��د را نش��ان می دهد 
و واردات از افغانس��تان حدود 1۰درصد صادرات انجام 

شده بوده است. 
طرح تبدیـل منطقه ویژه اقتصـادی دوغارون به 
منطقـه آزاد تجاری - صنعتی مـورد موافقت واقع 

شده است؟ 
قدمت ارتباط تجاری ایران با افغانستان از مرز دوغارون 
و موقعیت ویژه و منحصر به فرد این منطقه و اش��تراکات 
فرهنگی و مذهبی ملت ها و تمایلات گس��ترده اقتصادی 
سبب شده اس��ت تا اندیشه تبدیل منطقه ویژه اقتصادی 
دوغارون به منطقه آزاد تجاری صنعتی ش��کل بگیرد که 
مقدمات کار فراهم شده، موافقت های اولیه به دست آمده 
و پ��س از طی مراحل قانونی وارد مرحله اجرایی خواهیم 

شد. 
آیـا گمـرک مـرزی دوغارون 
آمادگـی ایـن حجم صـادرات و 
در  مشـکلی  دارد؟  را  واردات 
صـادرات از طریق این مرز برای 
تجـار وجود نـدارد؟ راهکارها و 

پیشنهادات شما چیست؟ 
در  ش��ده  فراهم  زیرس��اخت های 
م��رز دوغ��ارون آمادگ��ی لازم برای 
افزای��ش حج��م ص��ادرات را دارد و 
در ادامه فعالیت ه��ا همین هدف را 
با جدی��ت پیگیری می کنی��م. البته 
موانع و مش��کلاتی ه��م وجود دارد 
که با همکاری و همراهی مسئولین 
و مدیران اس��تانی و شهرس��تانی در 
جهت رف��ع آنها هس��تیم. همکاری 
دس��تگاه های اجرایی مستقر در مرز 

به خصوص نیروهای امنیتی و انتظامی می تواند تاثیر قابل 
ملاحظ��ه ای در توس��عه فعالیت های صادرات��ی و تجاری 

داشته باشد. 
آیا کد واردات و صادرات در منطقه ویژه اقتصادی 

دوغارون فعال شده است؟ 

کد ۶۰۵۰۳ خاص منطقه وی��ژه دوغارون فعال و کلیه 
رویه ها اعم از صادرات و واردات و ترانزیت از منطقه ویژه 

اقتصادی دوغارون قابل انجام است. 
در خصـوص امکانـات منطقـه ویـژه اقتصـادی 

دوغارون توضیح بفرمایید؟ 
امکانات فعلی منطقه ویژه اقتصادی دوغارون به ش��رح 

زیر می باشد: 
- مح��دوده محصور و نظارت ش��ده ۵۰ هکتاری دارای 

درب های ورودی و خروجی
- ۵دس��تگاه باسکول جهت توزین کامیون های خالی و 

حامل بار
- انبارهای مسقف و روباز جهت حفظ و نگهداری بارها

- پارکینگ جهت توقف کامیون ها
- مخازن ذخیره سوخت

- تجهیزات ترانشیپمنت کالا
- ساختمان اداری و امنیتی و حراست

- جایگاه عرضه سوخت ویژه کامیون های خارجی
- تاسیسات اطفای حریق

- نظ��ارت ب��ر تم��ام بخش ه��ا از طری��ق دوربین های 
نصب شده

- ارتباط فیبرنوری و برخورداری از تمام س��خت افزارها 
و نرم افزارهای مورد نیاز

- تامی��ن آب و برق و گاز و تلفن مورد 
نیاز 

- تاسیسات ترانشیپمنت سوخت مایع 
LPG و گاز

- برخ��ورداری از امکان��ات لازم جهت 
ترانزیت

- کارخانه تولید روغ��ن کنجد با برند 
زرآوه

جـذب  در  مشـکلات  مهم تریـن 
سرمایه گذار خارجی و داخلی را چه 

می دانید؟ 
در حال حاض��ر بس��تر های مقدماتی 
جه��ت حضور و فعالیت س��رمایه گذاران 
داخل��ی و خارج��ی فراه��م اس��ت و ما 
آمادگی کامل جهت ه��ر گونه همکاری 
و همراه��ی را داریم. البته ممکن اس��ت 
در طول مس��یر با مش��کلاتی هم مواجه 

شویم که اقتضای کار است و به تدریج در جهت حل آنها 
اقدام خواهیم کرد. 

آیا طـرح جامع تفصیلـی دوغارون آماده شـده 
است؟ 

طرح جامع منطقه توس��ط مشاورین ذیصلاح مطالعه و 
تهیه ش��ده است که به تدریج همگام با مالکیت اراضی به 

اجرا در می آید. 
ابزارهای تشـویقی به منظور جلب سـرمایه های 

خارجی در منطقه ویژه دوغارون چیست؟ 
اس��تفاده از مزای��ای قانون��ی پیش بین��ی ش��ده نظیر 
معافیت ه��ای مالیاتی - حذف و کاهش بروکراس��ی های 
اداری و تش��ریفات گمرک��ی - معافیت از ع��وارض ورود 
ماشین آلات مواد اولیه خارجی و تکنولوژی برای تولیدات 

و سایر امتیازات قانونی
در  تسـهیل  جهـت  در  شـما  پیشـنهادات 

سرمایه گذاری و ورود و خروج چیست؟ 
قاعدتا تبدیل منطقه به آزاد و شمولیت قانونی مربوطه 
راه گشای موضوع بوده و با استقرار سهل تر بانک و صرافی 
و... صدور تضامین مالی س��ریع تر و جذابیت های بیشتری 

برای سرمایه گذاری فراهم می شود. 
آزاد  اداره مناطـق  قانـون چگونگـی  مـاده 27 
تجاری صنعتی کشـور در این منطقه درباره رهایی 
از وابسـتگی به شـهرها و نهادها بـه خوبی رعایت 

می شود؟ آیا مشکلاتی دارید؟ 
برای اج��رای م��اده ۲۷ قانون چگونگ��ی اداره مناطق 
آزاد تجاری - صنعت��ی پس از تصویب نهایی منطقه آزاد 
تج��اری - صنعتی دوغارون متناس��ب با ش��رایط زمانی 

برنامه ریزی خواهد شد. 
جذب سرمایه گذار خارجی در بند 11 سیاست های 
ابلاغـی مقام معظـم رهبـری در این منطقـه ویژه 

اجرایی شده است؟ 
در راس��تای تحقق بند 11 سیاست ابلاغی مقام معظم 
رهب��ری و در چارچوب اقتصاد مقاومت��ی پروژه های زیر 
تصویب ش��ده اس��ت که بعضا  بهر ه برداری و بخش��ی در 

شرف نهایی شدن است. 
1- تاسیس بیمارستان توریسم درمانی 

۲- ح��ذف وی��زا و ت��ردد اتب��اع افغان��ی ب��ه محدوده 
محصورمنطقه ویژه با گذر مرزی

۳- انتق��ال گم��رکات تج��اری از گمرک دوغ��ارون به 
گمرک منطقه ویژه 

۴- تاسیس نمایشگاه عرضه مستقیم کالا در داخل منطقه 
۵- تاس��یس و افتت��اح جای��گاه عرض��ه س��وخت ویژه 

کامیون های خارجی
۶- تاسیس واحد بین الملل دانشگاه آزاد 

LPG ۷- تاسیس و فعالیت واحد ترانشیپ گاز

دکتر ناصرالدین گرامی مدیرعامل منطقه ویژه اقتصادی دوغارون اعلام کرد:

افزایشبیشازصددرصدیصادراتنسبتبهمدتمشابهسالقبل
مناطق ویژه اقتصادی در خراسـان رضوی کـه از مزیت های زیادی از جمله 
وجود مرزهای مشـترک بهره مند هستند، می توانند بازدهی اقتصادی بالایی 
داشته و برای اقتصاد استان سودآور باشند. همچنین وجود مرزهای قدیمی 
از جملـه مرز دوغارون در خراسـان رضوی که از نقاط اسـتراتژیك کشـور 
محسـوب می شود، می تواند نقش بسیار مهمی برای اثرگذاری بیشتر مناطق 

ویژه و آزاد اقتصادی داشـته باشـند، این منطقـه در فاصله 225 کیلومتری 
جنوب شـرقی شهرسـتان مشـهد و در فاصله 10کیلومتری شرق شهرستان 
تایباد واقع شـده اسـت. در ایـن راسـتا گفت وگویی با ناصرالدیـن گرامی، 
مدیرعامـل منطقه ویژه اقتصادی دوغارون داشـته ایم که مشـروح آن را در 

ادامه می خوانید. 
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آقای دکتر صادرکننده  نمونه شدن چقدر در افزایش 
اعتبار یك برند می تواند کمك کند؟ 

زمانی ک��ه ش��رکتی به عن��وان ی��ک ش��رکت صادرکننده 
محس��وب می ش��ود به منزله آن اس��ت که توانس��ته خودش 
را ب��ا اس��تانداردهای بین الملل موردنی��از تطبیق بدهد. این 
امرمی تواند در ارتقای کیفی آن سازمان صادرکننده مؤثر واقع 
ش��ود. و همچنین وقتی ش��رکتی به عنوان صادرکننده  نمونه 
انتخاب می ش��ود چون مبانی انتخاب نمونه ش��دن براس��اس 
محاسبه نرخ رشد هر سال نسبت به سال قبل است، از این 
رو یعنی اینکه توانس��ته علاوه بر اینکه صادرات داش��ته باشد، 
 نسبت به سال قبل هم از رشد حداقل 1۰ درصد را برخوردار 
باشد. بنابراین تسخیر بازارها در شرایط فعلی که رقابت ها در 

بازار جهانی سخت شده است، کار آسانی نیست. 
آیا با کسب این عنوان، امتیازات خاص یا تخفیفاتی 
در بخش هایی که مرتبط با دولت باشد هم نصیب شما 

شده است؟ 
مق��رر ش��ده بود ک��ه به صادرکنن��دگان نمون��ه جوایزی 
اختص��اص دهن��د که تاکنون محقق نش��ده. امید اس��ت که 
امس��ال یا س��ال های آتی جوایزصادراتی به صادر کنندگان 

اختصاص دهند. 
سال هاسـت که دربـاره حمایت هایی مانند پرداخت 
جوایز صادراتی، مباحثی مطرح می شود. به نظر شما آیا 
دولت که اکنون دیگر درآمدهای گذشته را هم ندارد، 

امکان انجام چنین حمایت هایی را دارد؟ 
برای پرداخت صادرات و حمایت های صادراتی ش��یوه های 
بسیاری وجود دارد که اغلب نیاز به منابع مالی ندارد ومی تواند 
از جنبه های دیگر حمایتی برخوردار شود. البته در کنار آن 
حمایت های مالی هم می تواند تأثیر بس��زایی داش��ته باش��د، 
اتفاقی که در کش��ورهایی همانند ایران که می خواهند وارد 
بازارهای صادراتی بشوند درحال وقوع است. از جمله مزایایی 
که می توان برای صادرات نسبت به بازار داخل در نظر گرفته 
ش��ود معافیت های مالیاتی اس��ت، که این امر یک گام مثبت 
است. اقدامی که چین هم اکنون به عنوان مشوق های صادراتی 
انجام و به برخی از کالاهای صادراتی خود، تشویق صادراتی 
اختص��اص می ده��د.  طی س��ال های اخیر به عنوان کمک به 
صادرات، بخش��ی از کرایه حمل دریایی کالا از چین به اروپا 
را خود دولت بر عهده می گرفت به گونه ای که این کالاها به 

نصف قیمت از چین به اروپا حمل می شد. 
از جمل��ه خدم��ات دیگ��ری ه��م ک��ه دول��ت می تواند به 
صادرکنن��دگان ارائ��ه دهد و تنها از بع��د حمایتی برخوردار 
است عبارت از تأمین تسهیلات ارزان قیمت است که می تواند 
با بهره های بین المللی در اختیار صادرکننده گذاشته شود. در 
مقطعی از زمان که سیس��تم بانکی ناکارا و از ریس��ک زیادی 
برخ��وردار اس��ت، صادر کنن��دگان اگربخواهند کالا را عرضه 

کنند نمی توانند از کانال بانکی نسبت 
ب��ه دریاف��ت وجه آن اقدام کنند این 
درحالی اس��ت که بای��د قبل از آنکه 
کالای  خ��ود را در کش��تی بارگیری 
کنن��د، وج��ه کالا را دریاف��ت کنند. 
از ای��ن رو ای��ن امر ی��ک عدم مزیت 
اس��ت در مقایس��ه با رقبای دیگرکه 

کالا را می فرس��تند و ممکن اس��ت حتی دو یا س��ه ماه بعد به 
صورت مدت دار از طریق ال س��ی وجه ش��ان را دریافت کنند. 
براین اس��اس مکانیزم های جایگزینی باید در کش��ور وجود 
داش��ته باش��د تا صادرکننده بتواند با رقیب خارجی خود در 
ش��رایط برابر رقابت کند؛ به عنوان مثلًا مکانیزمی اختصاص 
دهند که صادرکننده کالا را صادر و وجه آن را دو ماه دیگر 
دریافت کند و از تضمین در کشور بر خوردار شود. البته در 
حال حاضر س��ازمان توس��عه صادرات این اقدامات را انجام 
می دهد هر چند حجم این اقدامات اندک است و فرآیند آن 
پیچیدگی خاص دارد. چنانچه سیس��تم های بانکی راه بیفتد 
و بش��ود با ال س��ی های مدت دار نسبت به صادرات اقدام کرد 
شاهد آن خواهیم بود که دیگر ریسکی متوجه صادرکنندگان 

نخواهد بود. 
از جمل��ه مزیت ه��ا یا معافیت ه��ای قانونی دیگری که دولت 
می تواند برای صادر کنندگان در نظر گیرد این است که در بخش  
هزینه های تولیدکننده به عنوان کارفرما از جمله بیمه، مالیات، 
تامین اجتماعی و. . . مش��وق هایی را اختصاص دهد. همچنین 
در بخ��ش حمل و نق��ل داخلی و حتی دریایی نیز تش��ویق هایی 
اختصاص یابد. به عنوان مثال برای کالایی که به س��مت بندر 
عباس برای صادرات می رود تخفیف های ویژه ای نس��بت به آن 
کالایی که از بندر عباس به داخل کشور یا حتی نقاط دیگر وارد 
می ش��ود، در نظر گرفته ش��ود. بنابراین دولت می تواند در قالب 

کمک های غیرمستقیم موجب تشویق صادرات شود. 
همانط��ور ک��ه می دانی��د، هم اکنون با قان��ون ورود موقت 
مواجه ایم که دولت می تواند با اعمال حمایت های ویژه بستر 
را ب��رای ورود موق��ت تس��هیل کند. به عن��وان مثال در فولاد 
مبارکه ممکن اس��ت لازم باش��د برخی از ورق های نورد گرم 
را وارد و به داخل کارخانه بیاوریم و با اعمال فرآیندی با یک 
ارزش افزوده بالاتر تحت عنوان ورق نورد س��رد یا گالوانیزه 
ی��ا رنگ��ی صادر کنی��م. از آنجا که حجم این کار بالا و ارزش 
پولی آن سنگین است، سپرده هایی که در گمرک می خواهند 
نیز سنگین است و محدودیت نیز دارد. بنابراین باید فرآیند 
آن تس��هیل ش��ود تا شرکت ها متناسب با ظرفیت و صادرات 
و عملکردش��ان بتوانند از یک س��قف اعتباری برخوردار شوند 
و کالای خ��ود را ب��ه صورت ورود موقت وارد وس��پس ارزش 

افزوده ایجاد و صادر کنند. 
به نظر جنابعالی مناسـبترین روش حمایت دولت از 

صادرکنندگان چگونه می تواند باشد؟ 
در حال حاضر برای تعیین یک صادرکننده نمونه، شاخص ها 
و معیارهایی وجود دارد که از جهاتی قابل نقد است. به عنوان 
مثال در مقطعی از زمان که قیمت های جهانی با کاهش مواجه 
می شود چنانچه صادرکننده ای از نظر تناژ نسبت به سال قبل 
افزایش صادرات داشته باشد  )می دانید پیدا کردن بازارهای 
صادراتی کار بس��یار س��ختی است که توانسته به عنوان مثال 
1۰ تا ۲۰ درصد صادراتش را نس��بت به س��ال قبل افزایش 
بدهد( اما از نظر ارزش از رشد برخوردار نباشد چون براساس 
قانون ارزش آن کالا باید حداقل 1۰ درصد نس��بت به س��ال 
قبل افزایش داش��ته باش��د؛ بنابراین مشمول جوایز صادراتی 
نخواهد شد، همانند اتفاقی که برای فولاد در دو سال گذشته 
افتاد. در سال ۹۴ به میزان ۲۰ درصد بیشتر از ۹۳ صادرات 
داشتیم اما ارزش کالای صادراتی مان حتی با ۲۰ درصد تناژ 

بالاتر، کمتر از س��ال ۹۳ بود که طبق قانون مش��مول تشویق 
صادراتی نش��دیم. این درحالی اس��ت که ۲۰ درصد افزایش 
صادرات در یک کالای صنعتی کار س��اده ای نیس��ت. شواهد 
امر حاکی از آن است که پتروشیمی ها هم با چنین مشکلی 
مواجه ان��د ک��ه به دلیل افت قیمت حتی اگر افزایش صادرات 
و تناژی و وزنی داشته باشند، چون ارزش صادراتشان افزایش 
نداشته، مشمول جوایز صادراتی نمی شوند از سوی دیگر اگر 
شرکتی سال گذشته صادرات نداشته باشد و فقط امسال از 
یک رقم کم صادرات برخوردار باشد، 
چون رشدش مشهود است، مشمول 
تشویق صادرات می شود که منطقی 
نیست و باید در فرمول شاخص هایی 
که صادرکننده نمونه را مش��خص و 
ارزیابی می کنند تجدیدنظر صورت 
بگیرد تا هم تناژ و هم ارزش آن هر 

سال نسبت به سال قبل موردنظر قرار بگیرد. 
چـه توصیه هایـی بـرای رونـق صـادرات واحدهای 
بزرگ تر دارید؟ آیا راهکارهایی مانند تغییر کشورهای 

مقصد صادراتی می تواند راهگشا باشد؟ 
صادرات کالا به کالا بازارهای متفاوتی داش��ته و بس��تگی 
ب��ه کالا دارد. در زمین��ه ف��ولاد و انواع ورق های فولادی چون 
محصول صنعتی و خوراک واحدهای صنعتی است باید ببینیم 
که کدام بازار می تواند پتانسیل جذب محصول را داشته باشد. 
یعن��ی بای��د نقاطی را برای صادرات انتخاب کنیم که صنایع 
تبدیلی پایین دست ما ظرفیت بالایی داشته باشند، اما تأمین 
کنندگان خوراک آنها از ظرفیت محدودی برخوردار باش��ند 
از جمل��ه مناطق��ی ک��ه مثلًا نورد س��رد، گالوانیزه، قلع اندود 
رنگی ظرفیت داشته باشد ولی تولید ورق گرم آن در داخل 
آن کش��ور به اندازه خوراک یا به اندازه نیاز آنها نباش��د. در 
آن ص��ورت آن نق��اط می تواند یک بازار خوبی برای صادرات 

محصولات ما محسوب شود. 
اما در برخی از نقاط موضوع برعکس اس��ت، احتمال دارد 
که تولیدش��ان مازاد بر ظرفیتش��ان باش��د یا تولیداتشان کل 
صنایع پایین دس��ت را بتواند پوش��ش بدهدکه ورود به چنین 
مناطقی سخت است، چراکه اگر بخواهیم وارد آن بازار شویم، 
یک تولیدکننده محلی را کنار و جای آن بنشینیم کار بسیار 
سختی است، مگر اینکه از نظر قیمتی، بهای فروش را پایین 
بیاوریم که در آن صورت نیز باید مشمول دامپینگ و شرایط 

آنتی دامپینگ  شویم. بنابراین برای ورود به بازارهای مناسب 
و جدید نیاز به بازاریابی هوشمندانه دارد. 

از س��وی دیگر بحث قیمت ها مطرح اس��ت به گونه ای که 
محصولات فولادی در جاهای مختلف ممکن است قیمت های 
متفاوتی داشته باشد. به عنوان مثال قیمت محصولات فولادی 
در آمریکا و کانادا خیلی بالاتر از اروپا و منطقه شرق آسیا و 
خاورمیانه است. بنابراین آنجا بازار خوبی است اگر ما بتوانیم 
برای صادرات فولاد وارد آن بازارها ش��ویم چرا که می تواند 
ارزش افزوده خوبی برای ما به همراه داشته باشد. اما شرایط 
همیش��ه در همه جا یکس��ان فراهم نیست. به عنوان نمونه در 
زمینه فولاد نمی توان وارد چین ش��د چراکه این کش��ور خود 

بزرگ ترین تولیدکننده و صادرکننده فولاد است. 
اجـرای برجام چه تأثیری بر روند کار صادرکنندگان 

واحدهای بزرگی مثل فولاد مبارکه داشته است؟ 
تأثی��ر برج��ام را می توان در دو س��ه زمین��ه خلاصه کرد؛ 
اول اینک��ه قب��ل از برجام مش��تری هایی داش��تیم که کالای 
ما را می بردند. اما درخواستش��ان این بود که صادرات اس��ناد 
حمل از ایران صورت نگیرد و کالا به نام ایران صادر نش��ود. 
یعنی اینکه یک شرکت واسطه باید بین ما و مشتری نهایی 
خارجی قرار بگیرد به گونه ای که آن ش��رکت واس��ط محصول 
را از مبارک��ه خری��داری می ک��رد اما خودش ای��ن کالا را به 
مصرف کنن��ده نهای��ی می فروخت ک��ه در این میان هزینه ای 
باید به یک ش��رکت واس��طه پرداخت می شد تا مراحل نهایی 

فروش صورت بگیرد. 
از س��وی دیگ��ر برای دریاف��ت وجه نیز به همین صورت با 

مشکل مواجه بودیم، درخواست آنها این بود که نمی خواستند 
به صورت مس��تقیم در سیس��تم بانکی شان پرداخت به ایران 
داشته باشند. بنابراین باید از طریق شرکت واسط این پرداخت 

صورت می گرفت که به طور طبیعی این روند علاوه بر ریسک 
برای ما نیز هزینه زیادی داشت. اما با اجرای برجام این روابط 
تسهیل شد و هم اکنون خریدارهای خارجی به طور مستقیم با 
ما قرارداد می بندند و مذاکره می کنند و بدون واسطه کالای 
ما را مستقیماً از ایران با اسناد حمل از ایران بار می کنند و 

هیچ جای نگرانی برای شان وجود ندارد. 
همچنین پرداخت ها نیز مس��تقیم صورت می گیرد. از این 
رو علاوه بر کاهش هزینه ها، ریس��ک صادرات نیز به ش��دت 

کاهش یافت. 
به نظر شـما اجرای برجام چه 
تأثیـری بر تعرفه هـای ترجیهی 
یا موافقت نامه های تجاری دیگر 
داشـته اسـت؟ همچنیـن چـه 
کمکی به صادرکنندگان کشـور 

می تواند بکند؟ 
برجام اثری در تعرفه های ترجیهی نداشته، اما موجب شده 
ک��ه هیات ه��ای تجاری کش��ورهای مختلف به ایران بیایند و 

رفت و آمدهای دوجانبه و متعددی شکل بگیرد. 
ب��ه اعتق��اد من یک��ی از اقداماتی که به ط��ور حتم باید در 
دس��تورکار دولت برای توس��عه صادرات ودر جریان مذاکرات 
با هیات های خارجی قرار بگیرد، تعرفه های ترجیهی اس��ت، 
چراکه دولت از این طریق می تواند در توسعه صادرات نقش 
بس��زایی ایفا کند.  در اینجا لازم به ذکر اس��ت هم اکنون در 
بحث ورق های فولادی کشور پاکستان با چین تعرفه ترجیهی 
دارد، این درحالی است که با ما که هم مرز هستیم، خلأ تعرفه 
ترجیحی وجود دارد. یعنی کالایی  )در اینجا فولادی( که از 
چین وارد پاکستان می شود با یک تعرفه پایین وارد می شود؛ 
این در حالی است که فولادی که از کشور ما که هم مرز آنها 
هم هستیم وارد پاکستان شود از تعرفه ای برخوردار می شود 
که دیگر صادراتش یا خرید توسط پاکستانی ها برای ما مقرون 

به صرفه نیست. 
تعرفه ه��ای ترجیهی حداقل در کش��ورهای هم جوار ما در 
مذاکراتی که بین هیات ها هست و بعد از برجام رفت و آمدهای 
نیز بین دو کشور صورت گرفته، می تواند در دستور کار دولت 
قرار بگیرد. البته این امر به منزله یک شمش��یر دولبه اس��ت، 
باید دید که ما در چه کشوری و درزمینه چه کالایی مزیت 
صادرات و در چه کالایی مزیت واردات داریم و تعرفه ترجیهی 
باید به گونه ای باشد تا زمان واردات از تعرفه ترجیهی برخوردار 

باشیم و در زمان صادرات آنها تعرفه ترجیهی داشته باشند. 
مهم ترین مشـکلاتی که در صادرات محصولات شما 
وجود دارد چیسـت؟ آیا این مسـائل به عوامل داخلی 

برمی گردد یا مسائل خارجی مثل دامپینگ چین؟ 
برغم وجود چالش اما مشکل خاصی برای صادرات نداریم. 
یکی از چالش های ما قیمت است، تا دو سال گذشته قیمت 
صادراتم��ان از قیم��ت داخ��ل خیلی بالاتر و از س��ود و ارزش 
افزوده بیشتری برخوردار بود، اما با کاهش قیمت های جهانی 
ناچار به کاهش قیمت ها ش��دیم و س��ودی که قبلا از محل 
ص��ادرات حاصل می ش��د را از دس��ت دادیم. ای��ن امر به هر 
حال یک چالش اس��ت و ما باید با یک کش��وری که به دلیل 
امتیازات��ی ک��ه دارد و می تواند قیم��ت را کاهش دهد رقابت 
کنی��م. از جمل��ه امتیازات چینی ه��ا در این دوره این بود که 
س��نگ آهن در یکی دو س��ال گذش��ته به ش��دت با افت نرخ 
مواجه شد به گونه ای که از 1۵۰-1۴۰ دلار به حدود هر تن 
۴۰ دلار رس��ید. و همچنی��ن کک ۵۰۰-۴۵۰ دلار ب��ود و به 
زیر ۲۰۰ دلار رسید. کاهش قیمت این دو عامل که بیش از 
۷۰ درصد هزینه تمام ش��ده فولاد را تش��کیل می دهد؛ یعنی 
س��نگ آهن و کک متالورژی موجب ش��د که قیمت تمام شده  
آنها با کاهش مواجه شود و به طور طبیعی قیمت تمام شده 
فولاد آنها نیز با کاهش مواجه ش��ود، این درحالی اس��ت که 
در ایران نه تنها سنگ آهن، انرژی، حقوق و دستمزد ها ارزان 
نشد بلکه برعکس در خیلی از موارد روند افزایشی هم بوده 

که این امر شرایط را برای رقابت دشوار کرد. 
از سویی دیگر دامپینگ و قوانین آنتی دامپینگ خیلی در 
کش��ور حاکم نش��ده، اما در زمینه فولاد به دلیل قیمت های 
کاهش��ی چین بس��یار مطرح و مورد بررسی قرار گرفت. چرا 
که در این دوره چین ضربه سنگینی به فولاد دنیا وارد کرد 
و در هم��ه کش��ورها تقریب��اً در مقابل چین دیوار تعرفه قابل 
توجهی را قرار دادند که نتواند راحت وارد آن بازارها نشود. 
یکی دیگر از چالش های ما این است که در زمانی که بازار 
داخل با رکود مواجه بود وبا کاهش مصرف در داخل کش��ور 
دست و پنجه نرم می کردیم موفق شدیم تا بازارهای خارجی 
را به سختی به عنوان بازار هدف شناسایی و تسخیر کنیم. اما 
هم اکن��ون ک��ه بازارداخل رونق یافته چرخ صنعت به حرکت 
درآمده و تقاضا در حال افزایش اس��ت باید اولویت ما تأمین 
نی��از داخل باش��د. این به منزل��ه تعطیل کردن صادرات مان 
نیست چرا که بازارهای خارجی به منزله ضربه گیر هستند که 
می توانند در دورانی که فولاد از نوسان برخوردار است، نقش 
بسزایی ایفا کنند. از طرف دیگر صادرات یا حضور در بازارهای 
خارجی، باعث شده که ما از نظر کیفی در سطح بالایی قرار 
بگیریم. بنابراین بازارهای صادراتی  را تحت هر شرایطی باید 
حفظ کنیم. با توجه به اهداف ترس��یم ش��ده، کش��ور در حال 
حرک��ت ب��ه س��مت تولید ۵۵ میلیون تن فولاد اس��ت که از 
این می��زان حداقل باید ۲۰ میلیون 
تن صادرات داش��ته باشیم؛ بنابراین 
اگ��ر یک ب��ار بدعهدی صورت گیرد 
بازار ه��ای صادراتی را برای همیش��ه 
از دس��ت خواهیم داد. از این رو باید 
تمرین حضور در بازار را داشته باشیم 

و از دست ندهیم. 
از جمله اقدامات مثبت دیگری که باید صورت بگیرد این 
است که برای تأمین نیاز داخل باید صادرات را تا جایی که 
ارتباط قطع نش��ود کاهش دهیم. همچنین ظرفیت تولید را 
در کشور توسعه دهیم. در حال حاضر براساس سیاست های 
این ش��رکت برای تأمین نیاز داخل، صادرات نس��بت به سال 
گذشته کاهش خواهد یافت و همچنین واحدهای توسعه  ای را 
یکی پس از دیگری راه اندازی و در مدار تولید قرار می دهیم. 
براس��اس اهداف ترس��یم ش��ده در برنامه دولت، قراراست 
مصرف سرانه فولاد کشور از ۲۳۰ کیلو و ۲۳۵ کیلو به بالای 
۳۰۰ کیل��و افزای��ش یابد. این ام��ر حاکی از افزایش تقاضا در 
کشور است. البته در جایی که کمبود احساس شود باید باید 
واردات صورت بگیرد. اما تعرفه واردات باید حذف ش��ود. این 
در حالی است که که در هیچ جای دنیا این امر مرسوم نیست. 
امروزه اتحادیه اروپا و نیزکشورهای اطراف ما خودکفا نیستند 
و باید برای تأمین نیازهای خود واردات کنند. آنها درحالی که 
وارد کنن��ده ف��ولاد هس��تند اما صادرکننده هم هس��تند. و از 
 دیوار تعرفه ای نیز برخوردارند. به گونه ای که علاوه بر اینکه از

۳۰-۳۵-۴۰ درصد تعرفه برخوردارند اما برای تأمین کمبود 
خ��ود ب��ا تعرف��ه واردات را انجام می دهند و کمبود را پاس��خ 
می دهن��د. بنابرای��ن اینکه گفته می ش��ود در مقطعی از زمان 
که کمبود وجود دارد باید تعرفه واردات حذف ش��ود، منطق 
قابل قبولی از نظر تجارت بین الملل نیست. تا وقتی قیمت های 
جهانی به گونه ای باشد که قیمت داخل یا تولیدکننده داخل 
نیاز به محافظت داشته باشد، باید تعرفه واردات اعمال شود. 
چشـم انداز شـما بـرای صـادرات محصولاتتـان در 
سـال های آینده چگونه اسـت؟ و فکر می کنید به چه 
میـزان می توانید صادرات خود را افزایش دهید؟ اصلًا 
آیا ظرفیت استفاده نشده ای در بخش صادرات دارید؟ 
هم اکن��ون در ح��وزه ص��ادرات، بازار خوب��ی داریم؛ یعنی 
اینک��ه ب��ا تقاض��ای زی��اد مواجه ایم. ف��ولاد مبارکه در میان 
مص��رف کنن��دگان محصولات ف��ولادی در اروپا و خاورمیانه 
و حت��ی در خ��اور دور به عن��وان یک برند شناخته ش��ده واز 
اعتبار ویژه ای برخوردار است. بنابراین اگر مبارکه محدودیت 
برای پاسخگویی به تقاضای داخل نداشت، می توانست حجم 
صادرات خود را افزایش دهد. البته محدودیت های فیزیکی در 
حمل و نقل، کش��تی و اس��کله ممکن است داشته باشیم، ولی 
بازار کشش جذب بیشتر محصولات فولاد مبارکه را دارد. اما 
معتقدیم که در شرایط فعلی که تقاضا در بازار داخل افزایش 
یافت��ه، تنه��ا حدود ۲۵ درصد تولیداتم��ان را برای صادرات 
تخصیص بدهیم تادر آینده که طرح های توسعه شرکت وارد 
مدار ش��ود. به طور قطع اگر افزایش ظرفیت و افزایش تولید 
داش��ته باش��یم سهم صادراتمان نیز افزایش خواهد یافت. اما 
در ش��رایط فعلی س��هم ۲۰ تا ۲۵ درصدی صادرات را برای 
ورق نورد گرم پیش بینی می کنیم که خط تولید 1/8 میلیون 
تنی اسلب مبارکه نیز که اخیراً راه اندازی شده است از بازار 
داخل��ی برخوردار نیس��ت از ای��ن رو باید آن را صادر کنیم و 
دنبال بازاریابی برای صادرات آن باش��یم. همین طور اس��لب 
فولاد هرمزگان نیز باید صادر ش��ود که جدای از ۲۰ یا ۲۵ 
درصدی است که در بخش ورق برنامه داریم و هدف گذاری 
کردیم. مبارکه باید درطول س��ال همیش��ه یک س��هم ۲۰ تا 

۲۵ درصد برای صادرات ورق در نظر بگیرد. 

بهرام سبحانی، مدیرعامل شرکت فولاد مبارکه:

برجامظرفیتصادراتراافزایشداد
شرکت فولاد مبارکه در حال حاضر بزرگ ترین تولیدکننده ورق فولادی تخت در 
خاورمیانه و شمال آفریقاست که با سهم بیش از 50 درصدی در کشور و 22درصدی 
در خاورمیانه و شمال آفریقا توانسته است بخش عمده ای از نیاز بازار داخل و خارج 
را تأمین کند. فولاد مبارکه همچنین توانسـته سـهم یك درصدی تولید ناخالص 
داخلی و سـهم 5 درصـدی تولید ناخالص ملی را در بخش صنعت به دسـت آورد. 
این شـرکت تنها شرکت فولادی در کشور اسـت که به صورت زنجیره ای از سنگ 
معدن تا محصول نهایی را در فرآیند خود مورد پوشش قرار می دهد.  شرکت فولاد 
مبارکه همزمان با بهره برداری از سال 1373 صادرات خود را به کشورهای مختلف 
آغاز کرده و همواره درصدی از محصولات تولیدی خود را به بازارهای جهانی عرضه 
می نمایـد. به طوریکه اکثر تجار، مصرف کنندگان و فعالان بازار فولاد با محصولات 

فولاد مبارکه و کیفیت و شرایط فروش و صادرات آن در سطح دنیا آشنا می باشند و 
محصولات این شرکت را به طور مستقیم و غیرمستقیم خریداری و مصرف کرده اند. 
مهم ترین بازارهای هدف این شـرکت به ترتیب اروپا، خاورمیانه و کشورهای خاور 
دور می باشند. همچنین صادرات به بازارهای جدید و بازاریابی برای فروش محصول 
بـه این بازارها از جمله کشـورهای قاره آفریقا، اروپای شـرقی و کشـورهای قاره 
آمریکا در دستور کار این شـرکت می باشد به طوریکه در 6 ماهه گذشته صادرات 
به کشـورهای مراکش و الجزایر در قاره آفریقا و لهسـتان در اروپای شـرقی برای 

اولین بار انجام شد. 
با بهرام سـبحانی مدیرعامل شـرکت فولاد مبارکه به گفت وگو نشسته ایم که 

مشروح آن در پی آمده است. 

برجام موجب شده که هیات های 
تجاری کشورهای مختلف به ایران 
بیایند و رفت و آمدهای دوجانبه و 

متعددی شکل بگیرد

قیم�ت محص�ولات ف�ولادی در 
آمریکا و کانادا خیلی بالاتر از اروپ�ا 

و منطقه ش�رق آس�یا و خاورمیانه 
است

صادرات کالا به کالا بازارهای متفاوتی داشته 
و بستگی به کالا دارد. در زمینه فولاد و انواع 

ورق های فولادی چون محصول صنعتی و خوراک 
واحدهای صنعتی است باید ببینیم که کدام بازار 
می تواند پتانسیل جذب محصول را داشته باشد. 
یعنی باید نقاطی را برای صادرات انتخاب کنیم 
که صنایع تبدیلی پایین دست ما ظرفیت بالایی 

داشته باشند



یکی از کش��ورهای همس��ایه که می توانیم برای صادر 
ک��ردن کالاهای مان روی آن حس��اب کنیم افغانس��تان 
است؛ کشوری که در همسایگی ماست، زبان شان را خوب 
می دانیم و معاش��رت ک��ردن با آنها برای ما کار س��ختی 
نیس��ت. نس��بت و تناس��بی که بین صادرات و واردات از 
افغانستان به کش��ور ما وجود دارد جالب است. ما سالانه 
بی��ش از ۲.۵ میلیارد دلار محصول به این کش��ور صادر 
می کنیم در حالی ک��ه واردات مان نزدیک به ۳۰ میلیون 
دلار اس��ت و همین مسئله قطعا ش��ما را تشویق می کند 
ب��رای اینکه ادامه این گفت وگ��و را بخوانید تا اگر کالایی 
دارید بتوانید آن را مس��تقیم به کش��ور افغانستان صادر 
کنید، آن ه��م بدون اینکه ذره ای مالی��ات برای این کار 
پرداخ��ت کنید ی��ا در صف گرفتن مجوزه��ای عجیب و 

غریب بایستید. 
مثل دو استان در یك کشور 

دادوس��تد م��ا ب��ا کش��ور افغانس��تان به س��ال ها قبل 
برمی گ��ردد آن زمان��ی ک��ه مبادله کالا از جاده ابریش��م 
حس��ابی ر وی بورس بود. البته ما قبلا یک کش��ور بودیم 
و بعد مسائل سیاس��ی و کشورگشایی هایی به وجود آمد 
که کش��ورهای م��ا را از یکدیگر جدا ک��رد البته جدایی 
مرزه��ا هیچ وقت برای ما به منزله جدایی اقتصادی نبوده 
اس��ت. ما سال هاست با افغانستان دادوستد داریم و شکل 
دادوس��تدمان این طور اس��ت ک��ه انگار داری��م بین دوتا 
اس��تان کش��ور خودمان مبادله می کنیم. ما در کشورمان 
س��ه میلیون افغانس��تانی داریم و طبیعی است که بحث 

صادرات ما به آن  کشور از رونق خوبی برخوردار باشد. 
مصالح ساختمانی در اولویت 

افغان ه��ا هم��ه نوع کالای��ی از کش��ور م��ا خریداری 
می کنن��د؛ از م��واد مصرف��ی و فرش و موک��ت گرفته تا 
مصالح س��اختمانی و سیم و کابل. اما او اولویت شان برای 
خرید محص��ول از ما میل گرد، فرش ماش��ینی و مصالح 
س��اختمانی اس��ت که طرفداران خاص خودش را در آن 
کشور دارد. از عمده اقلامی که طی سال های ۹1 تا ۹۴ از 
کش��ور ما به کشور افغانستان صادر شده است می توان به 
حلال ها و رقیق کننده های آلی، میله های آهنی و فولادی، 
ش��یرینی بدون کاکائو و شکلات سفید، رب گوجه فرنگی، 
انواع نان ها، کفپوش های  غیر مخملی باف و... اش��اره کرد. 
کشور ما نیز محصولاتی مانند دانه کنجد، شتر، مواد اولیه 
عطرس��ازی، پیله کرم ابریشم،  حیوانات، سنگ های مرمر 

و... را از این کشور وارد می کند. 
قیمت مهم تر است 

در گذش��ته مردم افغانستان بیشتر از کیفیت به قیمت 
اهمیت می دادند اما الان مدتی اس��ت که علاوه بر قیمت، 
کیفیت کار هم روی خرید آنها تاثیر مستقیم می گذارد و 
در حال حاضر این مهم ترین عنصر است. مردم افغانستان 
برندهای ایرانی را به خوبی می شناس��ند و از آن استفاده 

می کنن��د و می دانن��د هر کدام چه کیفیت��ی دارند و چه 
قیمتی برای شان مناسب است. 

با توجه به وضعیت سیاس��ی که افغانس��تان دارد در حال 
حاضر برای شان به صرفه تر است که محصولات مورد نیازشان 
را از کشورهای دیگر خریداری کنند تا اینکه خودشان وارد 
چرخه تولید ش��وند. ۹۵ درصد از اق��لام مصرفی مردم این 
کشور با مبلغ بیش از ۷میلیارد دلار ثمره واردات است که از 

این مقدار ما ۳۵ درصد سهم داریم. 
صاحبان مشاغل باید نگرش شان را عوض کنند

یکی از مسائلی که صاحبان مشاغل باید در نظر بگیرند 
این اس��ت که تمام وسایل تولیدی ما قابلیت صادر شدن 
به افغانس��تان را دارند به این ش��رط که قیمت و کیفیت 
مناسبی داشته باشند. یکی دیگر از مسائلی که باید روی 
آن تاکی��د کن��م، عوض کردن نگاهی اس��ت که صاحبان 
مش��اغل به تجارت دارند. آنها معمولا منتظر می نش��ینند 
ت��ا ارباب رجوع ب��ه آنها مراجعه کنن��د در حالی که باید 
از اول ب��رای کار بازاریابی کرد. ما هنوز مش��غول فروش 
اجناس مان به ش��کل سنتی هس��تیم در حالی که دنیا به 

سمت مدرنیته قدم برداشته و منتظر ما نمی ماند. 
صادر کنن��دگان به هر کش��وری در هر ش��رایطی باید 
پیگیر خریدار باش��ند و به این مسئله توجه کنند که آنها 
می خواهند محصول را بفروش��ند و نباید منتظر باشند تا 
مشتری در خانه ش��ان را بزند و مدام باید پیگیر محصول 

آنها باشند. مش��کل اصلی صادر کنندگان ما این است که 
آدم های فعال و پیگیری نیستند. 

زیر یك تن نمی شود 
ب��رای اینکه کالای تولیدی خوراکی مانند ماکارونی، رب، 
برن��ج و... و محص��ولات مصرفی دیگر را به کش��وری مانند 
افغانس��تان یا هر کجای دیگر صادر کنید نیاز اس��ت حتما 
ماهانه بیش��تر از یک کانتینر توانایی تولید و ارس��ال داشته 
باش��ید و اگر در مقدار و زمان ارس��ال کالا به کشور مقصد 
بدقولی کنید ممکن اس��ت برای همیشه بحث صادرات تان 
در آن کش��ور به پایان برس��د. یکی از چیزهایی که باید در 
تج��ارت با افغان ها بدانید این اس��ت که آنه��ا علاقه زیادی 
به ارتباط برقرار کردن با واس��طه ندارند. آنها دوس��ت دارند 
بی واس��طه با تاجر و کارخانه دار در ارتباط باشند و محصول 
مورد نظرشان را از او خریداری کنند بدون اینکه لازم باشد 
در این میان کس��ی واس��طه گری کند. ای��ن کار برای تجار 
افغانستانی بسیار راحت اس��ت چون آنها زبان و فرهنگ ما 
را به خوبی می شناس��ند و می دانند چطور باید وارد بازار کار 

شوند و جنس مورد نظرشان را بخرند. 
ما بازاریابی می کنیم 

اگر تولیدات تان به حدی اس��ت ک��ه می توانید وارد کار 
صادرات ش��وید باید بدانی��د که نیاز ب��ه بازاریابی دارید. 
اگر فک��ر می کنید بازاریابی تخصص ش��ما نیس��ت بهتر 
اس��ت به دفاتر تجاری سازمان توس��عه و تجارت مراجعه 

کنید تا ما بتوانیم برای جنس��ی که قرار اس��ت به فروش 
برس��انید بازاریابی کنیم. تمام راهنمایی ها و مشاوره هایی 
که ما در این بخش انجام می دهیم کاملا رایگان اس��ت و 
می توانیم در مراح��ل اولیه هماهنگی های لازم را با کابل 
انجام بدهیم تا زمانی که ش��ما به آن کشور سفر می کنید 

مشکلی نداشته باشید. 
به افغانستان سفر کنید 

زمان��ی که ش��ما قدم ه��ای اداری و اولیه ص��ادرات را 
برداش��تید و کارت بازرگانی تان را گرفتید، نخستین قدم 
این اس��ت که همراه با بازاریاب ها و یک هیأت تجاری به 
افغانستان بروید و در نمایش��گاه هایی که برگزار می شود 
ش��رکت کنید. با توجه به ناامنی هایی ک��ه این روزها در 
بعضی از کشورها رخ داده است تعدادی از تجار می ترسند 
به کش��ورهایی نظیر افغانس��تان بروند اما اگر قصد دارید 
محصول ت��ان را به این کش��ور صادر کنید بهتر اس��ت به 
جای گوش��ه گیری و ترس، با رعای��ت تمام اصول ایمنی، 
سفرهایی هر چند کوتاه مدت به این کشور داشته باشید. 
افرادی که قصد س��فر به این کش��ور را دارن��د می توانند 
ب��ا خود ما هماهن��گ کنند و کارش��ان را انجام بدهند تا 

مشکلی برای شان پیش نیاید. 
مجوز خاصی نمی خواهد 

اگر قصد صادرات به افغانستان را دارید برای کالای تان 
نیاز به مجوز خاصی نیس��ت و دولت در این زمینه کاملا 

شما را حمایت کرده و از این حرکت استقبال می کند اما 
اگر محصول��ی که قصد صادر ک��ردن آن را دارید چیزی 
مانن��د مرغ ی��ا محص��ولات پروتئینی دیگر اس��ت، باید 
مجوزهای لازم را از دامپزش��کی و وزارت بهداش��ت تهیه 

کنید. 
کارآگاه بازی درنیاورید 

خیلی از صادر کنندگان ما دنبال موارد حاشیه ای هستند 
و برای موفقیت در این کار باید حتما قید حواش��ی را بزنند. 
زمانی که تاجر افغان جنس را می خرد و به کش��ور خودش 
می برد می تواند به هر قیمتی آن را به فروش برس��اند چون 
مشتری اش را دارد و کارش را بلد است. بعضی از تاجران بعد 
از فروش اجناس شان دنبال این هستند که چرا تاجر افغانی 
مثلا یک مصالح را کیلویی1۰هزار تومان می خرد و در کشور 
خودش به قیمت۲۰ هزار تومان می فروش��د؟ اینجاست که 
به این فکر می کند بهتر اس��ت خودش برود و مستقیم آنجا 
کار کند و درست در همین لحظه ضرر می کند و با شکست 

مواجه می شود. 
افغان ها یک کیس��ه سیمان را از ما بین ۲۰ تا ۳۰ دلار 
می خرند و آن را در کشور خودشان به قیمت 1۰۵ دلار به 
فروش می رسانند و این فاصله ۷۰ دلاری برای حمل و نقل 
و خیل��ی موارد دیگر صرف می ش��ود و صادر کننده نباید 
خیل��ی روی این تفاوت قیمت حساس��یت نش��ان دهد. 
بهترین کار این اس��ت که فروشنده یا همان صادرکننده 
کاری به این نداشته باشد که محصولش به چه قیمتی در 

کشور دیگر به فروش می رسد. 
انتقال از راه هوایی 

در کش��ور افغانس��تان خ��ط راه آهن وجود ن��دارد و به 
واس��طه جنگ هایی که در این کشور رخ داده است هنوز 
راه آهن در آن توس��عه نیافته و هر بار که برای ساخت آن 
اقدام می کنند متاسفانه مشکلاتی مانع می شود. از مدتی 
قبل س��اخت یک ش��بکه راه آهن کارش را در این کشور 
آغاز کرد اما این کار هنوز به پایان نرسیده است. در حال 
حاضر بیش��تر اجناس از طریق پرواز مستقیم از ایران به 
افغانس��تان فرستاده می ش��ود و مرز زمینی یا دریایی در 

این بین وجود ندارد. 
با افغانی ها کار کنید 

این روزها به خیلی از کشورها صادرات و واردات داریم 
و هر کدام بازار مخصوص به خودشان را دارند. درباره بازار 
افغانس��تان توصیه ما این اس��ت که حتما صادر کنندگان 
ای��ن فعالی��ت را انجام بدهن��د چون ما از نظ��ر فرهنگی 
خیلی ش��بیه به یکدیگر هس��تیم و آنها ه��م مثل ما در 
بازار خریدوفروش، وفاداری برای ش��ان خیلی مهم است و 
معمولا بین مبادلاتی که انجام می دهیم مشکل مالی برای 
کسی به وجود نیامده و امیدواریم که نیاید. همان طور که 
قبلا گفتم صادرات به افغانس��تان به کم دردس��ری ارسال 

کالا از یک شهر به شهر دیگر در کشور خودمان است. 

محمدمهدی جوانمرد قصاب معاون مدیر کل امور نمایندگي ها و رایزنان بازرگاني سازمان توسعه تجارت و رایزن اسبق سفارت کشور ایران در افغانستان 

یکتجارتبیدردسر

آقـای مهنـدس در ابتـدا بفرمایید محل 
احـداث مجتمـع فولاد مکران کجاسـت و 

مساحت زمین چه میزان است؟ 
مجتم��ع فولاد مکران در زمینی به مس��احت 
۳۰۰ هکتار در پیکره هشتم صنعتی منطقه آزاد 
چابهار واقع ش��ده اس��ت، این منطقه در حاشیه 
جنوبی اس��تان سیس��تان و بلوچستان به فاصله 

۲۰کیلومتری از شهرستان چابهار قرار دارد. 
 مزیت هـای احداث کارخانه در سـواحل 

مکران چیست؟ 
ب��ا توج��ه ب��ه برنامه تولی��د ۵۵ میلیون تن 
فولاد در س��ند چش��م انداز 1۴۰۴ و ضرورت 
اح��داث و توس��عه کارخانج��ات تولید فولاد تا 
رس��یدن به آن ظرفیت و براس��اس طرح جامع 
فولاد کش��ور، این توس��عه به دلیل نیاز زیاد به 
آب در پروس��ه تولید و از طرفی وجود کم آبی 
در س��طح کش��ور، در مج��اورت آب های آزاد 
دارای توجیه فنی و اقتصادی اس��ت. از طرفی 
فعالی��ت در مج��اورت دریا باعث س��هولت در 
ام��ر ص��ادرات محصول و واردات م��واد اولیه 
و قطع��ات موردنی��از کارخانه ب��وده، همچنین 

تولی��د محصولات در مناطق آزاد 
منج��ر به بهره من��دی واحدهای 
تولی��دی از معافیت های حقوق و 
عوارض گمرکی، معافیت مالیاتی 
و س��ایر مزایای متعلقه می باشد. 
به علاوه براس��اس توجه مقامات 
ت��راز اول کش��ور در برنامه ری��زی 
از  محرومیت زدای��ی  و  توس��عه 
اس��تان سیس��تان و بلوچستان و 
به خصوص منطق��ه چابهار، تولید 
1۰میلی��ون تن فولاد در س��واحل 
مکران در دس��تور کار دولت قرار 
گرفته است که این واحد ۳میلیون 
تن از آن را در برنامه بلند مدت خود 

قرار داده است. 
کدام شـرکت برنده مناقصه 
اجـرای طرح در مجتمع فولاد 

مکران چابهار شد؟ 
ش��رکت بین المللی مهندس��ی 
ایران )ایریتک(که از ش��رکت های 
باس��ابقه در طرح های فولاد است، 
برن��ده اج��رای این ط��رح بوده و 
تح��ت لیس��انس ش��رکت »کوبه 
اس��تیل« ژاپن م��گا مدول احیا را 

برای چندمین بار اجرا می کند. این طرح در سال 
اقتص��اد مقاومتی اق��دام و عمل، نمونه بارزی از 
تکیه به توان شرکت های بومی و پیشتاز واقعی 

اقدام و عمل در اقتصاد مقاومتی می باشد. 
سرمایه گذاران این طرح چه سازمان هایی 

هستند؟ 
س��ازمان ایمیدرو، گروه مالی ملت، هلدینگ 
توس��عه صنای��ع معدنی امید، س��ازمان منطقه 
آزاد چابهار و ش��رکت توس��عه آزاد پاس��ارگاد از 

سرمایه گذاران اصلی هستند. 
میزان سـرمایه گذاری بـرای اجرای این 
طرح چقدر است و از ظرفیت تولید سالانه 

این طرح بگویید؟

مبل��غ 1۵۰ میلی��ارد تومان به صورت ریالی و 
1۴۶ میلی��ون ی��ورو به صورت ارزی در این طرح 
سرمایه گذاری خواهد شد. ظرفیت تولید سالانه 
یک میلیون و ۶۰۰ هزار تن در سال تولید آهن 

اسفنجی به صورت بریکت گرم می باشد. 
مدت اجرای این طرح چقدر اسـت؟ گاز 
مـورد نیـاز بـرای اجرای این طـرح از کجا 

تامین می شود؟ 
م��دت اج��رای این طرح س��ه س��ال از تاریخ 
گش��ایش اعتبار به نفع پیمانکار EPC خواهد 
بود. همچنین گاز مورد نیاز پروژه از طریق خط 
لوله سراس��ری گاز که اخیرا قرارداد اجرای خط 
لوله آن در حال انعقاد می باشد تامین می گردد. 
اعتبـار ریالی قرارداد چه میزان برآورده 

شده است؟
تامی��ن آورده نق��دی به می��زان 1۵۰ میلیارد 
تومان از طریق سهامداران محترم شرکت انجام 
خواهد ش��د و اعتبارات ریالی برای تامین مالی 

دیده نشده است. 
به عنوان آخرین سـوال چه مشکلاتی در 

مسیر اجرای طرح وجود دارد؟ 
مش��کلات این طرح مشابه سایر 
طرح هاس��ت. نقدینگ��ی دوس��ت 
دارد اتومبی��ل وارد کند و تمایلی 
به س��وی تولید ندارد، پس تامین 
مالی می شود مهم ترین دغدغه ات، 
برای گرفتن تسهیلات از صندوق 
توس��عه اگر از هف��ت خوان بانک 
کارگ��زار عب��ور کردی ت��ازه باید 
بپوش��ی.  را  کف��ش آهن��ی دوم 
منطق��ه آزاد زمی��ن بدون وجود 
زیرس��اخت واگذار کرده اگر جزو 
نخس��تین طرح های جدی باشی 
جای��زه ات این اس��ت ک��ه باید به 
تنهای��ی دنبال آب، برق، راه آهن، 
اس��کله، گاز و کنترل سیلاب و از 
همه مهم تر محیط زیس��ت باشی. 
البته در پایان جا دارد از مساعدت 
همه مقامات اس��تانی، منطقه آزاد 
چابه��ار، بانک کارگزار و صندوق 
توس��عه مل��ی، ایمی��درو، محیط 
زیس��ت و وزارت صنعت، معدن و 
تجارت تش��کر کن��م که اگر نبود 
مس��اعدت آن عزی��زان، توفیقات 

فعلی هم میسر نبود. 

در گفت وگو با مهندس  اصغرمدنی مطرح شد: 

فولادمکران،نمونهبارزیازاقداموعمل
درسالاقتصادمقاومتی

حمایت دولت از تولید داخلی و کنترل واردات برای کشورمان ارز آوری به همراه دارد

نخستین طرح احداث واحد تولید آهن و فولاد
 در منطقه استراتژیک چابهار با ظرفیت ۳.۰۰۰.۰۰۰تن در سال

در راس��تای سیاست دولت محترم تدبیر و امید جهت آبادانی سواحل 
مکران، توسعه صادرات کشور، ارزآوری 

و محرومیت زدایی منطقه چابهار و 
تحقق شعار: اقتصاد مقاومتی، اقدام و عمل

میزان سرمایه گذاری کل طرح: ۳۶۰۰ میلیارد تومان
میزان سرمایه گذاری فاز اول طرح: ۷۵۰ میلیارد تومان

میزان اشتغال زایی کل طرح: ۲8۰۰ نفر مستقیم
میزان اشتغال زایی فاز اول طرح: ۴۰۰ نفر مستقیم

عمده نیازمندی های زیرساختی مورد نیاز فاز اول پروژه: 
گاز طبیعی: ۶1۰۰۰ نرمال مترمکعب در ساعت

آب: 1۰۰۰۰ مترمکعب در روز
برق: ۳۰ مگاوات

مواد اولیه مورد نیاز تولید: گندله اسفنجی 
محص��ول تولیدی ف��از اول طرح: آهن اس��فنجی با ظرفیت 

1.۶۰۰.۰۰۰ تن در سال

شـرکت فولاد مکـران از کلیه اشـخاص حقیقی و 
حقوقی جهت مشـارکت در سرمایه گذاری احداث 

طرح دعوت به عمل می نماید. 
 آدرس: تهـران، بلـوار میردامـاد، خ شـاه نظری، 

خ سپاهان، پلاک 26، طبقه دوم
تلفن تماس: 22226087 -021

شرکت
فولادمکران
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کارخانه نیمروز سمنت در افغانستان

جنـاب احسـانفر لطفا در خصـوص آغاز 
بـه کار و سـرمایه گذاری در صنعت سـیمان 
و رونـد احداث کارخانه سـیمان سیسـتان 

توضیح بفرمایید؟ 
زمانی که به عنوان سرمایه گذار به شرکت صنایع 
س��یمان زابل ورود کردم ۵1 درصد سهام متعلق 
به بخش خصوصی و ۴۹ درصد متعلق به ایمیدرو 
بود. درحالی که س��رمایه اولیه شرکت 1 میلیون 
توم��ان ب��ود، به دلی��ل اینکه جانمای��ی کارخانه 
مناس��ب نبود، پس از تحقیق و رسیدن به معدن 
مناسب، در سال8۵ شروع به کار مجدد کردیم و 
رکورد زمان احداث کشور را در ۳۲ ماه شکستیم 

و از دی ماه 8۹ در حال بهره برداری هستیم. 
در س��ال نخس��ت میزان ص��ادارت م��ا ۲۳۴ 
ه��زار تن بود که در دی م��اه۹۰ به ۳۳۲ هزار تن 
رس��اندیم. صادرات ما دو سال پیش به ۴۳۵ هزار 
تن رس��ید و پارس��ال هم ۵۷۵ هزار تن سیمان 
صادر کردیم. امسال نیز هدف گذاری ما روی ۷۰۰ 
هزار تن اس��ت و تا این لحظه قریب به ۵۰۰هزار 
تن از این هدف محقق شده است و امیدواریم به 

این چشم انداز تا پایان سال برسیم. 
در س��ال ۹۰ تقاض��ای بازار مناس��ب ب��ود اما 
زیرس��اخت های ابزارهای صادراتی ما هنوز مهیا 
نش��ده ب��ود و برند س��یمان سیس��تان هم مثل 
امروز شناخته ش��ده نبود. در حال حاضر حدودا 
۶۰درصد از تولید س��یمان سیس��تان به صادرات 
اختصاص می یاب��د و ۴۰درصد باقی مانده نیز در 
داخل کشور توزیع می شود. خوشبختانه در حال 
حاضر با حضور مؤثری ک��ه در بازارهای خارجی 
داریم، میزان صادرات و رضایت مشتریان، نشانگر 

کیفیت محصول ما است. 
سهامداران و شرکای سیمان سیستان چه 

کسانی هستند؟ 
ش��رکای ش��رکت س��یمان زابل، م��ردم بومی 
سیستان و بلوچستان هستند و سهام ۴۹درصدی 
ایمی��درو هم در فرایند خصوصی س��ازی به مردم 
واگ��ذار ش��د. ب��ه لطف خ��دا در ۶ س��الی که از 
بهره برداری این واحد می گذرد، موفق به توس��عه 
این ش��رکت ش��ده ایم و امروز در قالب گروهی از 
شرکت های وابس��ته فعالیت داریم. بخش معدنی 
شرکت  »احیای معادن دستان« مستقلا فعالیت 
اکتش��اف و اس��تخراج و بهره ب��رداری را دنب��ال 
می کنند. بهره برداری را دنبال می کنند و علاوه بر 
آن در حمل ونقل، تجارت، صنایع وابسته به تولید 
س��ینمان نیز فعال بوده و در مجموع با 8شرکت 

وابسته در حال فعالیت هستیم. 
در مـورد فعالیت های تان در افغانسـتان 

بیشتر توضیح دهید؟

واح��د  ی��ک  افغانس��تان  در 
راه اندازی  بس��ته بندی 1۰۰۰ تنی 
کردیم و در ح��ال افزایش ظرفیت 
۲۰ درصدی آن هس��تیم. در بحث 
حمل و نق��ل ش��رکت  »سیس��تان 
س��یمان ترابر« را تأس��یس کردیم 
که تع��داد 11۵ دس��تگاه تریلی و 
کش��نده ملکی و در مجموع قریب 
به ۳۰۰ خودروی سنگین همکار در 
اختیار دارد. همچنین یک شرکتی 
بین الملل��ی با عنوان  »اطلس ایمن 
آب��راه« را تش��کیل دادی��م که کار 
حم��ل س��یمان فله م��ا را به واحد 
بسته بندی انجام می دهد و در حال 
حاضر ۳۴ دستگاه بونکر دارد که تا 
یک ماه آتی به ۵۰ دستگاه افزایش 

خواهد یافت. 
اخیراً در حال احداث کارخانه تولید پاکت های 
پل��ی پروپیلن در زاهدان ب��ا ظرفیت ۶۰ میلیون 
پاکت هستیم که می تواند نیاز کشورهای منطقه 
همچون افغانستان و پاکستان را تأمین کند و نیاز 
مجموعه های جنوب ش��رق کش��ور نیز را پوشش 

دهد. 
این شرکت با ظرفیت اسمی تولید 1.1میلیون 
تن سیمان و قابلیت تولید تا 1میلیون و چهارصد 
هزار تن را در سال دارد. همچنین در حال بررسی 
س��رمایه گذاری در پاکستان برای احداث کارخانه 

تولید س��یمان از کلینکر ب��ا ظرفیت 1۲۰ تن در 
ساعت و حدود ۶۰۰ هزار تن در سال هستیم. 

نظر شـما راجع به کاهش قیمت سیمان و 
تخفیفات در سال گذشته چیست؟ 

در س��ال جاری با کاهش قیمت س��یمان مواجه 
شدیم چون تولید س��یمان از تقاضا بیشتر بود و از 
طرفی صادرات به کش��ور عراق کاهش یافته است. 
بر همین اساس کارخانجات احساس کردند چاره ای 
جز کاهش قیمت ندارند. البته این اشتباه محاسبه به 
کارخانجات ضربه قابل توجهی زد و نیازمند اصلاح 
بود. در انجمن صنفی س��یمان کش��ور در جلساتی 
که برگزار ش��د، با هم اندیشی و تلاش هیأت مدیره 
با در نظر گرفتن همه موارد مقرر ش��د که با حفظ 

س��همیه بندی تحویل، عرضه ب��ا قیمت هماهنگ 
ش��ود و تداوم حی��ات کارخانه ها را درپی داش��ته 
باش��د. امیدواریم در فرصت پسابرجام، رشد منفی 
در س��ال های گذشته مثبت ش��ده و جبران شود. 
همچنین سیمان تولیدی هم جذب نیازهای داخلی 

و هم تأمین کننده نیازهای خارجی باشد. 
در خصوص طرح سـهمیه بندی منطقه ای 

چه نظری دارید؟ با آن موافقید؟ 
در واق��ع ناگزیر به اجرای این طرح هس��تیم و 
طبیعی است که رقابت منفی، همه را به شکست 
می کشاند. روش رقابت منفی هم به مصرف کننده 
آسیب می رس��اند و هم به تولید کننده. با پایین 
آمدن قیم��ت محصول، کارخانجات رو به تعطیل 
می روند. س��پس کاهش عرضه ص��ورت می گیرد 
و در نتیج��ه وقتی قیمت ها افزای��ش می یابد که 
فضای تولید آس��یب دیده و در واقع هم سرمایه 
و منابع کش��ور هدر رفت��ه و هم مصرف کننده در 

بلند مدت متضرر خواهد بود. 
فصـل سـرما نزدیك اسـت و ایـن باعث 
کاهـش تقاضا می شـود، آیا قیمت سـیمان 
افزایـش پیدا می کند و به قیمت های جهانی 

می رسد؟ 
اینکه قیمت های سیمان به قیمت های جهانی 
برسد منطقی نیست و نباید این مقایسه را انجام 
دهیم. به نظر من اگر س��همیه ها از س��وی انجمن 
رعایت ش��ود و کارخانجات نیز ب��ا رعایت حقوق 
مصرف کنن��دگان در داخل و خارج مقدار معین 
توزیع و افزون س��ازی انتفاع شان می توان تعادل 

بازار را حفظ کرد. 
نظـر شـما راجع به تـك نرخی شـدن ارز 

چیست؟ 

افزای��ش بهای ارز می تواند روی س��ودآوری ما 
که یک ش��رکت صادرکننده هستیم تأثیر مثبت 
بگ��ذارد و در نقط��ه مقابل ب��رای تأمین قطعات 
یدکی ماش��ین آلات نیز بر ما تأثیر منفی خواهد 
گذاش��ت. آنچه که باور دارم این است؛ تک نرخی 
ش��دن ارز تکلیف ما را مشخص می کند و ثبات، 
اثرات خوبی بر مجموعه فعالیت های اقتصادی ما 

می گذارد. 
اصلاحـات قیمـت حامل های انـرژی چه 

تأثیری بر حوزه سیمان داشته است؟ 
اثرات هدفمندی یارانه ها در کشور وجود داشته 
و بر صنعت سیمان به عنوان یک صنعت انرژی بر 
نیز تأثیر منفی گذاشته است. در استان سیستان 
و بلوچس��تان که با جمعیتی بیش از ۲.۵میلیون 
نفر گازکشی نشده و ما مجبوریم از مازوت )نفت 
کوره( اس��تفاده کنیم و در مواقعی دچار مش��کل 
جدی ش��ده ایم و امس��ال بر همین اساس توقف 

تولید کلینکر تا مردادماه را داشتیم. 
خوش��بختانه به همت دولت محترم قرار است 
تا پایان س��ال یا بهار س��ال آینده گاز کش��ی تا 
ش��هر زاه��دان انجام ش��ود و امیدواری��م تا یک 
س��ال و نیم بعد به کارخانه خ��ود نیز انتقال گاز 
داشته باش��یم. البته در نهایت تاسف باید بگویم؛ 
۶ س��ال متمادی اس��ت که هزینه م��ازادی برای 
حمل و نق��ل و فراوری م��ازوت فراتر از هزینه های 
س��ایر کارخانج��ات می پردازیم. ما ب��رای مازوت 
ع��لاوه بر حمل و نگه��داری نیازمند هزینه پیش 
گرم کردن و رس��اندن آن به دم��ای 1۰۰ درجه 
هس��تیم تا قابلیت احتراق پی��دا کند. درحالی که 
کارخانه های گازس��وز این هزینه را ندارند و بهای 
گاز را ه��م مدت��ی پس از دریاف��ت و مصرف گاز 

پرداخت می کنن��د. ولی ما که در 
نقاط مح��روم هس��تیم هم بهای 
مازوت را باید پیش پرداخت کنیم 
و هم بای��د میلیون ها لیتر مازوت 
ذخیره داشته باشیم و هزینه های 
حمل و نقل و ف��راوری را بپردازیم. 
امیدواریم با توجه به شعار حمایت 
از تولیدکنن��ده در نق��اط محروم، 
م��ورد حمای��ت مس��ئولان واقع 
بشویم. انتظار اصلاح این مشکل را 
داریم و این امر در منطقی کردن 
هزینه های تولید ما می تواند کمک 

شایانی کند. 
و  گواهینامه هـا  زمینـه  در 
اسـتانداردهای بین المللی چه 

برنامه هایی دارید؟ 
همه تأییدیه های سیس��تم های 
مدیریتی اخذ ش��ده و علاو بر آن گواهینامه های 
CE به عنوان گواه��ی بین المللی اروپایی کیفیت 

را دارا هستیم. 
موانـع تعرفـه ای تجـارت با افغانسـتان 

چیست؟ 
می��زان صادرات س��یمان ایران در افغانس��تان 
ح��دود ی��ک میلیون و دویس��ت هزار تن اس��ت 
درحالی که میزان نیاز س��یمان کش��ور افغانستان 
بیش از ۵ و نیم میلیون تن اس��ت. یکی از دلایل 
عدم توفیق و حضور ما وضعیت تعرفه هاست. در 

کتاب  تعرفه های افغانستان فقط به سیمان اشاره 
شده و کلینکر، سیمان فله و پاکتی از هم تفکیک 
نشده اس��ت و تمام این ها با تعرفه سیمان پاکتی 
و در نهای��ت قیمت تمام ش��ده بالات��ر برای مردم 
افغانستان به فروش می رود که مطلوب نیست. ما 
در کارخانه بس��ته بندی افغانستان بیش از 1۵۰ 
نفر شغل مستقیم و بیش از ۳۰۰شغل در مجموع 
به وج��ود آورده ایم که اگر ای��ن فعالیت به صرفه 
نباشد انگیزه س��رمایه گذاران کم می شود. مسئله 
دیگر اینکه گفته می شود تعرفه سیمان افغانستان 
۲1 درصد است. در همه جای دنیا وقتی درصدی 
محاس��به می کنی��م، ارزش کالا در مب��دا ورود 
به گمرک کارشناس��ی می ش��ود. ای��ن تعرفه در 

شرایطی وضع شد که فقط سیمان پاکستان وارد 
افغانس��تان می شده و ایران در آن سال ها سیمان 
صادر نمی کرده اس��ت. لذا مبن��ا در آن زمان نرخ 
۶۵ دلار س��یمان پاکستانی بوده که ۲1درصد آن 
حدودا می ش��ود 1۴ دلار اما نرخ سیمان ایران در 
مبدا کمتر از ۴۰ دلار است و ۲1درصد آن حدودا 
می شود 8 دلار که در حال حاضر از سیمان ایرانی 
هم همان 1۴ دلار گرفته می ش��ود. اگر قرار باشد 
دای��ره ارزیابی س��یمان افغانس��تان ارزش گذاری 
درس��تی کند، براس��اس معیار 1۴ دلار باید یک 
و نیم برابر از دولت پاکستان عوارض گرفته شود. 
اما در حال حاضر باوجود کیفیت بالای س��یمان 
ایران در فضای نابرابر س��یمان پاکس��تان را وارد 

کشورش می کند. 
ما برای مراودات با افغانس��تان دو مرز رس��می 
داری��م. یکی دوغارون و دیگ��ری میلک. ظرفیت 
صادرات امروز میل��ک که مهم ترین مرز خروجی 
کش��ور مااس��ت کفای��ت نمی کند، بح��ث محور 
ترانزیت چابهار به میلک هم مطرح است. متأسفانه 
بای��د بگوی��م دولت ها در کنار هم می نش��ینند و 
صدها میلیون دلار س��رمایه گذاری در حوزه بندر 
صورت می گیرد که موج ش��کن ها و اس��کله های 
بزرگ ایجاد کنند که کش��تی های بزرگ بتوانند 
پهل��و بگیرند و این اقدامات در راس��تای صادرات 
انجام می ش��ود درحالی که خروجی این اقدامات 
بسیار پایین است چرا که باوجود احداث اتوبان ها 
امکان مراوده و حمل و نقل در نقطه خروج و ورود 

با عرض کم جاده و محدودیت همراه است. 
تصور من بر این است که اگر افغانستان بخواهد 
در مراودات تجاری بین دو کشور توسعه و افزایش 
روابط داش��ته باش��د باید تمهیداتی بیاندیشد و 

موانع را شناسایی و برطرف کند. 
همچنین برای افزایش ظرفیت زیرساخت های 
صادراتی موجود بین دو کشور ایران و افغانستان، 
امروز ش��رکت صنایع س��یمان زابل با در دس��ت 
داشتن طرح مطالعه ش��ده و ابتکاری منحصر به 
ف��رد بنا دارد جهت برداش��تن ی��ک گام مؤثر در 
مح��دوده پایانه میل��ک، محدودیت های تردد پل 
ابریش��م و ظرفیت ه��ای پایانه میل��ک را جبران 
نموده و ضم��ن افزایش امنیت فض��ای صادرات 
س��یمان از این مرز هزینه های تردد مرزی را نیز 
ب��ه قدر قابل توجهی کاهش دهد. این ایده که در 
ح��ال حاضر در مرحله اخ��ذ مجوزهای دو جانبه 
اس��ت قطعاً نیازمند نگاه حمایت��ی و همکاری و 
تعاملات نزدیک مس��ئولان ذی ربط در دو کشور 
اس��ت که با توجه به جلس��ات برگزار شده اخیر، 
با اس��تقبال اولیه مسئولان هر دو کشور به عملی 
شدن این طرح و آثار مثبت آن امید واثق داریم. 

محمد رضا احسانفر، مدیرعامل گروه شرکت های سیمان زابل و عضو هیأت مدیره انجمن صنفی کارفرمایان صنعت سیمان کشور در گفت وگو با فرصت امروز: 

سیمانسیستان،بزرگترینصادرکنندهسیمانبهافغانستان
صادرات سـیمان در سـال های اخیـر به دلیـل افزایش ظرفیـت تولید 
و کاهـش مصرف داخلـی همزمان بـا رکود صنایـع سـاختمانی، افزایش 
چشـمگیری داشـته تا جایی که ایران در جایـگاه بزرگ ترین صادرکننده 

سـیمان در دنیا شناخته شده است. افغانسـتان به عنوان یکی از بازارهای 
اصلی صـادرات سـیمان ایران محسـوب می شـود و کارخانه سیسـتان، 
بیشـترین حجم صادرات سیمان به افغانسـتان را بر عهده دارد. در همین 

زمینه گفت وگویی با محمدرضا احسـانفر، مدیرعامل شـرکت های سیمان 
زابل و عضو هیأت مدیره انجمن صنفی کارفرمایان صنعت سـیمان کشـور 

انجام داده ایم که در پی می آید. 

اگر تعرفه متناسب با ارزش واقعی 
بر سیمان ایرانی گذاشته شود 

می توانیم صادرات سیمان کشور 
به افغانستان را دو میلیون تن 

افزایش دهیم

محرومیت از دسترسی به 
شبکه گازرسانی کشور هزینه 

مضاعفی بر تولید سیمان 
سیستان تحمیل کرده است 

محمدرضا احسانفر، نجیب الله ناصری و امیررضا زینالی 

نجیـب الله ناصـری، متولد شـهر نیمروز در 
مرکز استان زرنج و مدیرعامل شرکت نیمروز 
سـمنت و مشـاور رئیـس جمهـوری در امور 
سـرحدات کشـور افغانستان است. به واسطه 
جایگاه ایشـان در ولایت نیمروز و دغدغه ای 
که برای سـازندگی در کشور افغانستان دارند 
بـرای بهبود فضاهای اقتصادی و توسـعه ای و 
ایجـاد رقابت پذیری بیشـتر در افغانسـتان 
احداث کارخانه نیمروز سمنت را به عنوان یکی 
از اقدامات مثبت و اثرگذار حمایت و همراهی 
کردند. از آنجا که تأمین کننده اصلی سـیمان 
افغانستان، کشور پاکستان بود و افغانستان از 
این انحصار متضرر می شد، وی تصمیم گرفت با 
شرکای ایرانی در زمینه تولید سیمان مشارکت 
و همکاری کند. از همین رو در خصوص احداث 
کارخانه نیمروز سـمنت و شـراکت او در یك 
سرمایه گذاری مشترک بخش خصوصی ایران 

و افغانستان به گفت وگو نشستیم. 
تجارت بین استان سیستان و بلوچستان 

و نیمروز چگونه است؟ 
ش��هر نیمروز برای تأمین نیاز س��یمان خود، 
از کش��ور پاکستان واردات سیمان انجام می داد 
ک��ه ب��ه علت ص��رف هزینه ه��ای حمل و نقل و 
مس��افت زیاد این کار مقرون به صرفه نبود. از 
آنجا که کارخانه س��یمان سیس��تان در اس��تان 
سیس��تان و بلوچس��تان به ش��هر نیمروز  )شهر 
م��رزی افغانس��تان( نزدیک اس��ت و همچنین 
اکثر تجارت مردم افغانس��تان و ایران از طریق 
بازارچه میلک انجام می شود بر آن شدیم تا در 
این منطقه کارآفرینی و تجارتی مشترک انجام 
دهیم بنابراین، با دوستان ایرانی شراکت کردیم. 
ای��ن هم��کاری را در ابتدا از تجارت س��یمان 
ش��روع کردیم و بعد ش��رکت ابریش��م طلایی و 
س��یمان زابل در ش��هر نیمروز با سرمایه گذاری 
مش��ترک نیم��روز س��منت را تأس��یس کردند 
همچنین س��یمان زابل و س��یمان های تولیدی 
کارخانه سیمان سیستان در حجم قابل توجهی 
به نیمروز می آمد و مردم ما علاقه داش��تند که 
این تعامل شکل جدی تری به خود بگیرد، این 
درخواس��ت منجر به این ش��د که ما یک بخش 
بسته بندی  )packing( در شهر نیمروز ایجاد 

کنیم. 
 در بخش حمل و نقل نیز سرمایه گذاری برای 
تأمین 1۵ دس��تگاه ماش��ین با بونکر برای حمل 
سیمان فله از کارخانه سیمان سیستان به شهر 

نیمروز انجام دادیم و این مقدار به زودی افزایش 
خواهد یافت. ولایت نیمروز و ولایت فراه ولایاتی 
هس��تند که با ایران هم مرز هس��تند و سیمان 
پاکس��تانی بعلت هر مس��افت، در شهرهای این 
منطق��ه قیمت بالایی داش��ت، ب��ا این کار برای 
مصرف شهر نیمروز، قیمت سیمان به طور قابل 

توجهی کاهش پیدا کرد. 
 از س��وی دیگر س��یمان سیس��تان کیفیت 
خوبی دارد و به تأیید آزمایش��گاه های متعدد 
رس��یده اس��ت. همچنین در سازه های بزرگ 
ملی افغانس��تان اس��تفاده ش��ده و بارها مورد 
تأیید دولت افغانس��تان نیز قرار گرفته اس��ت 
با توجه به ظرفیت کارخانه س��یمان سیستان 
که در نزدیک ترین مرز افغانستان قرار داشت، 
تصمیم گرفته ش��د ک��ه همکاری بلند مدت با 
جذب س��رمایه و مشارکت سرمایه گذار ایرانی 
در ولایت نیمروز شهر زرنج انجام شود و یک 
پکینگ پلنت ایجاد ش��د که س��یمان ایران به 
ص��ورت فل��ه ای وارد افغانس��تان و در آنجا با 
برن��د  »نیمروز س��منت« بس��ته بندی و وارد 

بازار افغانس��تان ش��ود. 
این طرح در ابتدا به عنوان ایده مطرح ش��د و 
در مراح��ل مقدمات��ی بعد از همراهی و موافقت 
طرفی��ن، م��کان یابی پروژه با س��رمایه گذاری 
ش��رکت صنایع س��یمان زابل از طریق شرکت 

آریا سمنت و مشارکت ما پی ریزی شد. 
رئیس جمهـوری  مشـاور  به عنـوان 
افغانسـتان، حجـم مراودات بیـن ایران و 
افغانستان را چگونه پیش بینی می کنید؟ 

در م��ورد کل صادرات ایران به افغانس��تان با 
این ش��رایط جغرافیایی و با این مرزهای وس��یع 
که با کشور ایران داریم تعاملات صادراتی قابل 
توجهی را می توان انجام داد. اخیراً هم مسئولان 
شهر نیمروز و چابهار تفاهم نامه ای امضا کردند، 
با توجه به اینکه مس��یر تجارت افغانس��تان با 
چابه��ار از نیمروز اس��ت و ای��ن موضوع زمینه 
ایجاد تجارت وس��یعی را در بر دارد، ما مش��تاق 
هس��تیم که دوس��تان ایرانی بیش��تری بیایند و 
سرمایه گذاری کنند. مقامات افغانستان و ایران 
با توجه به وسعت همجواری خوبی که در مرزها 
هس��ت، باید حداکثر اس��تفاده را از این مرزها، 

داشته باشند. 
 مشـکل اصلی در تبادل و تعامل تجاری 

بین دو کشور را چه می دانید؟ 
اگر بخواهیم راجع به مش��کلات چند س��ال 
اخیر صحبت کنیم تحریم هایی که در ایران بود 
بیشترین تأثیر را داشت و به خاطر این تحریم ها 
نمی شد که تجار افغان با همتایان ایران همکاری 
اقتصادی کنند و این مس��ئله، مانع بزرگی بود 
اما هم اکنون مردم و تجار ما بیشتر تمایل دارند 

که این روابط و تعاملات گسترش پیدا کند. 
بح��ث اصلی این اس��ت ک��ه زمینه کار را باید 
مقامات فراهم کنند، تجار افغان مطمئن باشند 
از س��رمایه گذاری که در چابهار می کنند س��ود 
خواهن��د ب��رد و همین طور تج��ار ایرانی که به 
افغانس��تان می آیند نیز مطمئن ش��وند کش��ور 
افغانس��تان امنیت آنه��ا را فراهم می کند. البته 
خوش��بختانه از ش��هر نیم��روز ت��ا کاب��ل جاده 
ترانزیتی خوبی هم از طرف کشور هند احداث 

شده است. 
آینـده روابـط بین دو کشـور را چگونه 

ارزیابی می کنید؟ 
م��ا خوش بی��ن هس��تیم تجار افغانس��تانی با 
تجار ایرانی بیشتر با هم فعالیت کنند و دعوت 
می کنی��م از تجار ای��ران که محصولات خود را 
به مردم ما معرفی و نمایش��گاه هایی در ولایات 
واس��تان های افغانستان راه اندازی کنند تا مردم 
ما بیش��تر با اجناس ایرانی آش��نا ش��وند. به این 
ترتی��ب صادرات بیش��تر خواهد ش��د. چنانچه 
همکاری با س��یمان سیس��تان و مش��ارکت و 
س��رمایه گذاری در ای��ن زمین��ه آغاز ش��ده که 
 به س��بب عرضه محصول با کیفیت تحت برند
»نیمروز س��منت« در خاک افغانستان، برای ما 
تجربه موفق و الگوی همکاری مش��ترک بسیار 

خوبی بوده است. 

گفت وگو با مشاور رئیس جمهور افغانستان و مدیرعامل شرکت نیمروز سمنت: 

به توسعه تجارت با ایرانی ها خوشبین هستم

امیررضا زینالی قائم مقام مدیرعامل و رئیس 
کارخانه نیمروز سمنت نیز در گفت وگو با فرصت 
امروز از س��رمایه گذاری مش��ترک دو کشور در 
زمینه صنعت س��یمان ابراز خرس��ندی کرده و 
س��اخت کارخانه بسته بندی سیمان خاکستری 

را یک ایده استرتژیک می داند. 
زینال��ی می گوید: ط��رح احداث یک کارخانه 
بسته بندی سیمان خاکستری با ظرفیت روزانه 
ی��ک ه��زار تن در داخ��ل خاک افغانس��تان با 
توجی��ه افزایش میزان ص��ادرات از محل تولید 
س��یمان فله شرکت سیمان زابل، به عنوان یک 
ایده استراتژیک از ابتدای امر مطرح بود که در 
مراحل مقدماتی پس از انتخاب شریک افغان و 
مکان یابی پروژه با سرمایه گذاری شرکت صنایع 
س��یمان زابل از طریق ش��رکت  »آریا سمنت« 
پی ریزی و عنوان ش��رکت  »نیمروز س��منت« 

به عنوان برند افغان برای آن انتخاب شد. 
وی ادامه می دهد: مراحل تأس��یس شرکت و 
احداث کارخانه با س��رمایه گذاری و پش��تیبانی 
فنی ش��رکت صنایع س��یمان زابل با مش��ارکت 
ش��ریک افغان در س��ال ۹1-۹۰ به انجام رسید. 
ای��ن ط��رح زحمات زی��ادی در بخش مدیریت 
احداث پروژه توس��ط ش��رکت صنایع س��یمان 
زابل و همت متخصصان و مشاوران متحمل شد. 
قائم مقام مدیرعامل و رئیس کارخانه نیمروز 
س��منت، می افزاید: در پایان س��ال ۹1 شرکت 

نیمروز سمنت وارد مرحله بهره برداری آزمایشی 
ش��د. س��ال۹۲ به مدت ۹ماه پس از شروع سال 
۹۳ فعالیت نیمروز سمنت به سطحی که از آن 
توقع می رفت نرس��ید. بنابراین با تغییراتی که 
در بخ��ش مدیری��ت اجرایی و اعمال اصلاحات 
لازم در بخش ه��ای حمل ونقل، تولید و فروش 
که س��ه رکن اساس��ی فعالیت نیمروز سمنت را 
شکل می دهند، ایجاد شد. همچنین با همکاری 
و همدلی همکاران شرکت سیمان زابل، شرکت 
نیمروز روند رو به رشد تولید خودش را آغاز کرد. 
زینالی تصریح کرد: مجموع ظرفیت بسته بندی 
سیمان شرکت نیمروز سمنت حدود 1۰۰۰تن 
در روز اس��ت که در حال حاضر حدود ۷۰۰ تا 
8۰۰ تن در روز س��یمان به صورت بس��ته بندی 
ش��ده عرضه می کند. درهمین راستا استفاده از 
۲۴ بونکر ملکی کمک ش��ایانی در دست یافتن 
ب��ه این هدف کرده اس��ت ک��ه در حال تثبیت 
این تولید و رسیدن به ظرفیت نهایی هستیم. 
وی در پایان با بررسی آمار تولید و وقوف به 
افزایش نس��بی آن، اظهار کرد: باید اذعان نمود 
که زیرس��اخت های لازم برای توس��عه در ابعاد 
مختلفی ایجاد ش��ده و ش��رکت نیمروز سمنت 
در مس��یر رش��د قرار گرفته است. حتی احتمال 
احداث یک دستگاه آسیاب سیمان به عنوان فاز 
بعدی گسترش و توسعه این شرکت نیز در حال 

بررسی است. 

امیررضا زینالی، قائم مقام مدیرعامل و رئیس کارخانه نیمروز سمنت: 

 سرمایه گذاری مشترک ایران و افغانستان
در زمینه صنعت سیمان یك ایده استراتژیك است



Khorasan steel complex as the largest industrial unit in the East of 
Iran has the capabilities to provide wide range of it’s neighbors require-
ments (such as rebar, bar, billets and DRI) like: Afghanistan, Pakistan 
and Turkmenistan.
The production line equipped the latest European machinery which 

achieves national and international Standards like: ISIRI, ISO and 
GOST.
High qualitative products, reasonable price and the ability of railway 

as well as road transportation up to 5000 ton per day influenced our 
neighbor’s markets through the nearest borders such as:   Dogharoun, 
Milak, Bajgiran and Lotfabd.    
Our qualitative products have got the chance to reaches Iraq and Ku-

wait markets too.
The complex includes two DRI modules with the capacity of 800,000 

tpy each, CCM with the capacity of 650,000 tpy and Rolling mill with 
the capacity of 600,000 tpy with the main products: Bar, Rebar, DRI 
and Briquet.
Our expansion projects; Iron Ore concentrating (2.5 million TPY), pel-

letizing plant (2.5 million tpy) and steelmaking II(720,000 tpy) which 
are on the eve of exploitation will lead us to play a constant role on 
national production plan.     

شـرکت مجتمع فولاد خراسـان )فولاد نیشـابور( بزرگ ترین مجتمع فولادی در شرق کشور 
است که می تواند بخش عمده ای از نیاز کشورهای هم جوار به خصوص افغانستان، پاکستان و 
ترکمنستان به مقاطع سبك ساختمانی )میلگرد( و یا محصولات میانی )شمش و آهن اسفنجی( 

را تامین  نماید.
فولاد خراسـان از تجهیزاتی پیشرفته و مدرن مطابق با آخرین اسـتانداردهای اروپایی برای 
 تولیـد محصـولات خود برخوردار اسـت و دارای اسـتانداردهای ملـی و بین المللـی از جمله

GOST, ISO, ISIRI می باشد.
از مزیت های صادراتی محصولات این شرکت به عنوان تامین کننده اصلی برای همسایه های 
شـرقی و شـمال شـرقی می توان به کیفیت بالا، قیمت مناسـب، امکان حمل ریلی و جاده ای 
محصولات تا سقف 5 هزارتن در روز و فاصله کوتاه تا مرزهای شرقی از جمله دوغارون، میلك، 

باجگیران و لطف آباد اشاره کرد.
محصولات این شـرکت مرزهای غربی کشور را نیز درنوردیده و به بازارهای عراق و کویت نیز 

راه یافته است.
میلگردهای سـاده، آجدار، شـمش)بیلت(، آهن اسـفنجی و بریکت از تولیدات اصلی مجتمع 

فولاد خراسان است.
این مجتمع دارای کارخانه های احیاء مستقیم )با ظرفیت1/6 میلیون تن( در سال، فولادسازی 

)650 هزار تن(، نورد )600 هزارتن( می باشد.
طرح های توسـعه این مجتمع، که هم اکنون تعدادی از آنها در آسـتانه راه اندازی می باشـد، 
شامل واحد تولید کنسانتره سنگ آهن )ظرفیت 2/5 میلیون تن(، واحد گندله سازی )ظرفیت 
2/5 میلیون تن( و واحد فولادسازی 2 با ظرفیت )720 هزار تن( می باشد که می توانند جایگاه 

این صنعت عظیم را در شرق کشور بیش از گذشته مستحکم نمایند.

 شرکت مجتمع فولاد خراسان
مهندس سیدحسین احمدی

مدیر عامل شرکت مجتمع فولاد خراسان

DRI - آهن اسفنجی

HBI - بریکت

Billet-شمش

Bars& Rebar -میلگرد

www.khorasans tee l . com

«میل گرد نیشابور»

کارخانه:نیشابور،کیلومتر15جادهنیشابوربهشهرفیروزه
صندوقپستی:488

تلفنتماس:051-42453210-20
فاکس:33و051-42453231

دفترمشهد:بلوارفلسطینبینفلسطین5و7ساختمانشماره27
صندوقپستی91735-866
تلفنتماس:05138451102

فاکس051-38451101
E.mail:info@khorasansteel.com:ایمیل
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اسـتان سیستان و بلوچستان در جنوب 
شرقی ایران واقع است. این استان با حدود 
180726 کیلومتـر مربع وسـعت کمابیش 
اندازه کشـور سـوریه بزرگی دارد و بیش 
از 11 درصد وسـعت ایران را دربرمی گیرد. 
سیستان شـامل زابل و شهرهای اطرافش 
است و بلوچستان دربرگیرنده بقیه شهرها 

از زاهدان تا چابهار است. 
زاهـدان مرکز این اسـتان اسـت که از 
طریق راه آهن با میرجاوه پاکستان ارتباط 
دارد و از سـوی کرمـان هـم بـه راه آهـن 
سراسـری ایران متصل است. به زودی قرار 
است خط راه آهن از سوی چابهار به مشهد 
افتتاح و از آنجا به کشورهای آسیای میانه 
کشیده شود که این خط آهن نقش مهمی 
را در توسعه این اسـتان و خاور ایران ایفا 
خواهد کرد.  استان سیستان و بلوچستان 
با داشـتن موقعیـت راهبـردی بازرگانی و 
ترانزیتی و دارا بودن کشـاورزی و باغبانی 
)به ویژه میوه های اسـتوایی و گرمسیری( 
و همچنیـن جاذبه هـای فـراوان تاریخـی 
و طبیعـی و نیـز صنعـت در حال رشـد از 
توانایـی و ظرفیـت فوق العـاده ای بـرای 

توسعه و آبادانی برخوردار است. 
این اسـتان بـا توجه بـه فرمایشـات و 
حمایت هـای مقـام معظم رهبـری و عزم 
جـدی دولـت تدبیـر و امید تـلاش دارد 
مقدمات امور زیربنایی و مهم این استان را  
که در گذشـته مورد غفلت قرار گرفته بود 
بیش از پیش توسعه بخشد و با فعال کردن 
محور چابهار- میلك این استان را متحول 
سـازد و نقش مهم خـود را در صادرات به 
افغانسـتان و اتصال شـرق اروپا به شـرق 

آسیا از طریق بندر چابهار ایفا سازد. 
مصاحبه ای پیش رو با استاندار سیستان 
و بلوچسـتان جنـاب آقـای علی اوسـط 

هاشمی است که در ادامه می خوانید. 
افغانسـتان یکی از بازارهای مناسـب 
تجاری ایران در منطقه به شمار می رود. 
میزان صـادرات و واردات کالا در سـال 
چه میزان است؟ به صورت ارقام و اعداد 
بفرمایید در سـال های اخیـر چه میزان 

رشد داشته است؟ 
ص��ادرات به افغانس��تان ط��ی 8 ماهه ۹۵ 
ب��ه می��زان ۴8۴/۵۰۷ ت��ن و ارزش دلاری 
18۲/8۷۷/۷۵۹ دلار ک��ه نس��بت ب��ه مدت 

مش��ابه س��ال قبل 11۳ 
 ۳۵ و  وزن  در  درص��د 
رش��د  ارزش  در  درص��د 
داشته اس��ت و همچنین 
طی س��ال ۹۴ ب��ه میزان 
ارزش  و  ت��ن   ۳۷۷/۴۴۳
 ۲۰8/۶1۵/۲۹۷ دلاری 
دلار که نس��بت به مدت 
مش��ابه س��ال قب��ل 11 
درصد کاه��ش در وزن و 
ارزش  افزایش ۳۳ درصد 
بوده  قبل  س��ال  مش��ابه 

است. 
اسـتان  در  صادرات 
توسـعه  مسـتلزم 
پایانه هـای صادراتـی، 
تسهیل تردد در مرزها، 

تسـهیل صدور ویـزا برای راننـدگان و 
افزایش ناوگان های حمل و نقل اسـت. در 
این باره چه برنامه هایی پیش رو دارید؟ 
 پیش��نهاد مش��خص گم��رک در رابطه با 
تس��هیل تجاری حذف روادید به شرط عمل 
متقابل اس��ت. در خصوص توسعه پایانه ها در 
مرز میلک اقدامات بس��یار مناس��بی صورت 
پذیرفت��ه و تمل��ک زمین و اج��رای پل دوم 
روی رودخانه هیرمند از جمله برنامه های در 

دست اجرا است. 
 تس��هیل ت��ردد در مرز و افزای��ش ناوگان 
حمل و نقلی: ایجاد سیس��تم الکترونیکی ثبت 
ورود و خروج در پایانه ه��ای مرزی میرجاوه 
و میل��ک به جهت کاه��ش مدت زمان توقف 
و انجام تش��ریفات در حداق��ل زمان ممکن. 
تامین ناوگان ایرانی مورد نیاز به جهت حمل 
محصولات صادراتی و وارداتی به میزان مورد 
نیاز صورت می پذیرد و از ناوگان پاکستانی و 

افغانی نیز استفاده می شود. 
گمرک میلك به عنـوان پایانه تجاری 
و  ایـران  تجـاری  مناسـبات  دروازه  و 
لطفـا  بـه شـمار مـی رود.  افغانسـتان 
بفرمایید بیشترین حجم و نوع کالاهای 

تجاری صادراتی و وارداتی چیست؟ 
 کالاه��ای صادرات��ی: مصالح س��اختمانی 
)سیمان، شن و ماسه( خرما؛ آب میوه، سیب 
زمین��ی، س��یب درختی، س��وخت. و کالای 

وارداتی: دام 
دولتمـردان افغـان همـواره از کاهش 

حجـم واردات کالاهـای این کشـور به 
ایران گلایـه دارند. چه برنامه هایی برای 

تبادل پایاپای با افغانستان دارید؟ 
با توجه به اینکه گمرک جمهوری اسلامی 
ایران براساس قانون مجری قوانین و مقررات 
اس��ت و در زمین��ه ص��ادرات و واردات صرفا 
وظیف��ه اجرای قان��ون امور گمرک��ی قانون 
مق��ررات ص��ادرات و واردات و س��ایر قوانین 
ابلاغ��ی از جمل��ه اح��کام مرتب��ط در قانون 
بودجه را بر عه��ده دارد از طرفی واردات هر 
کالایی که ممنوعیت شرعی یا قانونی نداشته 
باش��د به کشور جمهوری اسلامی ایران مجاز 
اس��ت. مضافا اینک��ه برای تع��دادی از اقلام 
کالایی از جمله کنجد با کش��ور افغانس��تان 
ق��رارداد تعرفه ترجیحی داری��م که می توان 
در مورد س��ایر کالاها که م��ورد نیاز طرفین 
هس��ت نیز قرارداد تعرفه ترجیحی منعقد و 
زمین��ه افزایش مبادل��ه کالا را برای طرفین 

ایجاد کرد. 
چالش ها و فرصت هـای پیش رو برای 
روند رو به رشـد مناسـبات تجاری بین 
دو کشـور را در چه مـواردی می دانید؟ 

توضیح بفرمایید. 
 چالش ه��ا و فرصت ه��ای موجود پیش رو 
برای روند مناس��بات تج��اری را می توان در 
آماده نبودن زیرساخت ها، قوانین و مقررات، 
عدم آش��نایی تجار و بازرگان��ان به ضوابط و 
قوانین تجاری، عدم ارتباط مناس��ب سیستم 
بانک��ی بین دو کش��ور، ن��ا امنی در کش��ور 

افغانس��تان و. . . اعلام 
کرد. 

ام��کان  فرصت ه��ا: 
ظرفیت ها  از  اس��تفاده 
برای   - چابه��ار  بن��در 
توسعه مبادلات تجاری 
ف��ی مابی��ن جمهوری 
اس��لامی ایران و کشور 
کشورهای  و  افغانستان 

آسیای میانه. 
ترانزی��ت  ام��کان 
کش��اورزی  تولی��دات 
به  افغانس��تان  کش��ور 
از  جهان��ی  بازاره��ای 
جمه��وری  س��رزمین 

اسلامی ایران 
راه ه��ای  وج��ود 
ارتباطی مناس��ب هم از ریلی، جاده ای، بنادر 

و هوایی برای توسعه تجارت و ترانزیت. 
براسـاس فرمایش مقام معظم رهبری 
جنوب شـرق ایران با فعال کردن محور 
چابهار- میلك متحول خواهد شـد، چه 

برنامه هایی پیش رو دارید؟ 
طرح هایی از جمل��ه احداث فرودگاه چابهار، 
خ��ط آهن،  احداث بزرگراه و جاده و همچنین 
طرح توس��عه پایانه و احداث پل دوم در دست 
اجرا است، علاوه بر آن منطقه آزاد زابل مراحل 
نهایی را در مجلس ش��ورای اسلامی دارد طی 
می کن��د. با ش��روع فعالیت منطق��ه آزاد زابل 
شرایط تجاری سهل تر خواهد شد و طرح هایی 
که در دست تهیه است نیز پس از اتمام، زمینه 
توسعه در رشد استان را در پی خواهد داشت. 

سـاخت فرودگاه بین المللی چابهار به 
کجا انجامید؟ 

اح��داث ف��رودگاه جدی��د و مس��تقل در 
س��ی  چهارص��دو  در  چابه��ار  شهرس��تان 
اداره  و پنجمی��ن جلس��ه کمیت��ه دائم��ی 
امورفضایی کش��ور مورخ ۹۵/۲/۷ به تصویب 
رسیده اس��ت. با ساخت این فرودگاه و انجام 
پروازه��ای داخلی و خارج��ی ارتباط جنوب 
ش��رق کش��ور و چابهار به عن��وان تنها بندر 
اقیانوس��ی کش��ور با جهان برقرار می ش��ود. 
تهیه طرح امکان سنجی و مکان یابی فرودگاه 
توس��ط ش��رکت فرودگاه ها و ناوبری هوایی 
ای��ران انج��ام پذیرفته و مقدم��ات واگذاری 
اراض��ی مورد نیاز طرح در حال انجام اس��ت. 

همچنی��ن س��رمایه گذاران داخلی و خارجی 
برای اج��رای طرح اعلام آمادگی کرده اند که 
ضرورت دارد به منظور انتخاب شرکت دارای 

صلاحیت، فراخوان بین المللی انجام پذیرد. 
فرصت های سرمایه گذاری و برنامه های 
جذب سرمایه گذاری در استان سیستان 

و بلوچستان چیست؟ 
ب��ا توجه به جایگاه ویژه بندر چابهار، طرح 
توسعه بندر ش��هید بهشتی در پنج فاز مورد 
تصویب قرار گرفت و عملیات اجرایی فاز یک 
در س��ال 1۳88 آغاز ش��د. تا ابت��دای دولت 
تدبیر وامید، این طرح، 1۵ درصد پیش��رفت 
داش��ت، ام��ا در دول��ت تدبیر و امی��د، روند 
اجرایی این طرح با توجه به نگاه ویژه دولت، 
به ش��دت تس��ریع گردید و پیشرفت طرح در 
دولت یازدهم بیش از ۶۵ درصد افزایش پیدا 
کرده است. به گونه ای که در حال حاضر، این 
طرح از پیشرفت فیزیکی 8۰ درصد برخوردار 
اس��ت و با اتم��ام فاز اول طرح توس��عه بندر 
شهید بهش��تی که اواخر سال 1۳۹۵ خواهد 
ب��ود، ظرفیت بندر از ۲/۵ میلیون تن به 8/۵ 
میلیون تن خواهد رسید و کشتی های بالای 
1۰۰ هزارتن در این بندر، پهلو گیری خواهند 
ک��رد. همچنین با اتمام فاز نهایی )فاز پنجم( 
ظرفیت بندر به 8۶ میلیون تن خواهد رسید. 
امکانات موجود در مرز میلك به هیچ 
عنوان در حد و اندازه صادرات نیسـت، 
لذا مصرف کنندگان با مشـکلات زیادی 
روبـه رو هسـتند، آیـا برنامه هایی برای 
تعویـض راه مواصلاتی میلك در دسـت 

اقدام دارید؟ 
- اح��داث پ��ل دوم روی رودخانه مش��ترک با 
کش��ور افغانس��تان برای تفکیک ورود و خروج از 
پایانه مرزی میلک و افزایش و تسهیل تردد ناوگان 
ورودی و خروجی پس از انعقاد تفاهم نامه با کشور 

افغانستان عملیاتی خواهد شد. 
- طرح توسعه پایانه مرزی میلک و افزایش 
زمین موجود به ۲۲ هکتار انجام ش��ده است. 
همچنین حصارکشی محوطه جدید، احداث 
نمازخانه و احداث ساختمان پشتیبانی پایانه 
مرزی میلک از سایر اقدامات برای روانسازی 

تردد در سال جاری است. 
- جهت جلوگی��ری از ورود ناوگان متردد 
به پایانه مرزی میلک به ترافیک شهری شهر 
زهک و تسهیل و تردد، طرح احداث کمربنی 

زهک در حال تامین اعتبار است.

بازرگانی،  اتاق  رئیس  بیرجند- 
صنایع و مع��ادن بیرجند با انتقاد 
در  صادرات��ی  مش��وق  نب��ود  از 
خراس��ان جنوبی گفت که باید با 
پرداخ��ت مش��وق صادراتی برای 
تولیدکنن��دگان و صادرکنندگان 

بازار رقابت ایجاد شود. 
خراس��ان جنوبی با حدود ۴۶۰ 
کیلومتر مرز مشترک با افغانستان 
از دیرباز به لحاظ قرار داشتن در 
مس��یر ج��اده ابریش��م در زمینه 
مبادل��ه کالا و تج��ارت از اهمیت 
خ��اص و ویژه ای برخ��وردار بوده 

است. 
یک��ی از مهم تری��ن مزیت های 
تجاری خراس��ان جنوبی نس��بت 
ویژگی  اس��تان های همج��وار  به 
خاص ژئوپلیتیکی و بیشترین مرز 

مشترک با افغانستان است. 
همچنی��ن این اس��تان دارای چهار بازارچه 
مرزی بوده که تنها یک بازارچه فعال اس��ت. 
بی شک بازارچه های مرزی به عنوان اهرم های 
توس��عه روابط تجاری با کش��ورهای همجوار 
در س��ال های گذش��ته تاثیر قابل توجهی در 
فعالیت های اقتصادی و صادرات استان داشته 
اس��ت. واحدهای تولیدی زیادی در خراسان 
جنوبی فعالیت دارند که برخی از مش��کلات، 
تع��داد زی��ادی از این واحده��ا را به تعطیلی 
کشانده و تولیدکنندگان را در هاله ای از ابهام 

گذاشته است. 

اقتصاد مقاومتی نیازمند تولید و صادرات 
است

رئی��س ات��اق بازرگان��ی، صنای��ع و معادن 
بیرجند با اش��اره ب��ه مرزی بودن خراس��ان 
جنوبی، بیان کرد: در برنامه شش��م توس��عه 
اقتصادی، اس��تان های مرزی از اس��تان های 

پیش رو صادرات قرارگرفته اند. 
وی با بی��ان اینکه توس��عه بازارهای هدف 
صادرات��ی را ه��م در پی��ش  گرفته ایم، گفت: 
بازار سازی یکی از اهداف بزرگ اتاق بازرگانی 
بیرجن��د ب��رای واحدهای تولیدی خراس��ان 

جنوبی است. 
احتش��ام ادام��ه داد: در ای��ن زمین��ه یک 
معاونت بازار و بازاریابی و کمک به برند سازی 
و بازار س��ازی محصولات تولیدی اس��تان در 

اتاق بازرگانی راه اندازی شده است. 
وی بیان کرد: تلاش ما مبنی بر این اس��ت 
ک��ه صادرکنن��دگان را تا جایی ک��ه امکانات 

اجازه می دهد، مورد حمایت قرار دهیم. 

قوانین چالشی پیش روی فضای 
کسب وکار استان

رئی��س ات��اق بازرگان��ی، صنای��ع و معادن 
بیرجن��د با اش��اره ب��ه مش��کلات پیش روی 
صادرات اس��تان بیان کرد: در حوزه صادرات 
و فضای کس��ب وکار هنوز چالش های زیادی 
برای تولیدکنن��دگان و صادرکنندگان وجود 

دارد. 
احتش��ام بیان ک��رد: اتاق ت��لاش می کند 
به عن��وان مش��اور س��ه قوا ب��ا ارائ��ه نظرات 
تخصصی، کارشناسی و بیان واقعیت ها، فضای 

کسب وکار را به معنای واقعی تسهیل کند. 
وی ب��ا تاکی��د ب��ر اینک��ه بای��د زمین��ه 
س��رمایه گذاری و کارآفرین��ی را هر چه بهتر 
فراه��م کنیم، گف��ت: جامعه امروز به رش��د 

اقتصادی نیاز دارد. 
احتش��ام با بیان اینکه برای ایجاد اش��تغال 
نیازمند توس��عه صادرات هس��تیم، گفت: در 
حال حاضر معضل اش��تغال را باید با تولید و 

صادرات رفع کنیم. 
وی اظه��ار ک��رد: رفع مش��کلات صادرات 
خراس��ان جنوب��ی نیازمن��د هم��کاری همه 
مس��ئولان اعم از بخش خصوص��ی و دولتی 
ب��وده و اتاق بازرگانی به تنهای��ی قادر به رفع 

آن نیست. 

قوانین مزاحم صادرات برداشته شود
رئی��س ات��اق بازرگان��ی، صنای��ع و معادن 
بیرجند با بی��ان اینکه باید مولفه های اقتصاد 
مقاومت��ی را ب��ه معنای واقع��ی عملی کنیم، 
گفت: نباید این مولفه ه��ا تنها در نصب تابلو 

و پوستر خلاصه شود. 

وی تاکید ک��رد: همچنین 
بخ��ش خصوص��ی و بخ��ش 
دولتی در کنار یکدیگر تلاش 
کنن��د که قوانی��ن مزاحم بر 
س��ر راه تولید و ص��ادرات را 

بردارند. 
بای��د  ک��رد:  بی��ان  وی 
اقتص��ادی  فع��الان  تمام��ی 
صادرکنن��دگان،  از  اع��م 
تولیدکنن��دگان و کارآفرینان 
را س��ربازان واقع��ی جبه��ه 

اقتصادی قلمداد کنیم. 
احتش��ام با تاکید بر اینکه 
بای��د در راس��تای رفع موانع 
تولید در اس��تان تلاش شود، 
گف��ت: همچنین بای��د برای 
فعالان اقتصادی احترام قائل 

شویم. 

انتقاد از نبود مشوق صادراتی در استان
رئی��س ات��اق بازرگان��ی، صنای��ع و معادن 
بیرجند با اش��اره به مشوق های صادراتی بیان 
ک��رد: باید صادرات را انگیزاننده کنیم تا برای 
تولیدکنندگان و صادرکنن��دگان بازار رقابت 

ایجاد شود. 
وی ب��ا بی��ان اینکه در حال حاضر مش��وق 
صادراتی در دس��ت نداری��م، افزود: همچنین 
طی چندس��ال اخیر هیچ مش��وقی در بحث 

صادرات داده نشده است. 
وی ب��ا تاکی��د ب��ر اینکه باید مش��وق های 
صادرات��ی را در زم��ان مناس��ب خ��ودش به 
صادرکننده بدهند، اظه��ار کرد: صادرکننده 
ب��ا توجه ب��ه هزینه های بالا، ت��وان رقابت در 

بازارهای جهانی را ندارد. 
وی با بی��ان اینکه این مش��وق ها برخی از 
هزینه های بازاریاب��ی صادرکنندگان را تامین 
می کن��د، گف��ت: نباید این اق��دام را جایزه و 
مشوق دانست، بلکه باید کمک به صادرکننده 

تلقی شود. 
وی ادامه داد: از ابتدای سال جاری تاکنون 
پذیرای سفرایی از کشورهای پاکستان، نروژ، 
جمهوری چ��ک، آفریقای جنوبی، دانمارک و 

افغانستان بوده ایم. 
رئی��س ات��اق بازرگان��ی، صنای��ع و معادن 
بیرجند هدف از حضور این س��فرا در بیرجند 
را زمینه س��ازی گس��ترش روابط اقتصادی با 
کشورهای خارجی دانست و گفت: شناساندن 
هرچه بیش��تر محص��ولات خراس��ان جنوبی 
ب��ه بازارهای هدف صادرات��ی از دیگر اهداف 

حضور سفرا در بیرجند بوده است. 

غلامحس��ین ش��افعی، رئی��س 
اتاق بازرگان��ی، صنایع، معادن و 
کشاورزی ایران در شورای اداری 
اس��تان اظهار کرد: ایران شرایط 
وی��ژه ای ب��رای امنی��ت دارد که 
زحمات فراوانی ب��رای وجود این 

امنیت کشیده می شود. 
معظ��م  مق��ام  اف��زود:  وی 
رهبری توجه ویژه ای به مس��ائل 
اقتصادی دارند و اگر کارشناس��ی 
داش��ته باش��یم می بینیم که در 
ناهنجاری های اجتماعی و اخلاقی 

ریشه اقتصادی وجود دارد. 
صنایع،  بازرگان��ی،  اتاق  رئیس 
معادن و کش��اورزی ایران با بیان 
اگر پرونده های دادگستری  اینکه 
و زندانی��ان را مورد بررس��ی قرار 
دهیم درصد بالای��ی از پرونده ها 
منشا اقتصادی دارد، گفت: توجه 
ویژه ب��ه اقتص��اد اثرگ��ذاری در 
مس��ائل فرهنگی جامعه را در پی 

خواهد داشت. 
شافعی تصریح کرد: از اشکالات 
اساس��ی در کش��ور این است که 
مفه��وم رونق و توس��عه را با هم 
یکس��ان گرفته ای��م و گاه��ی به 
رونق می رس��یم اما توسعه را پیدا 
نمی کنیم و رون��ق ظاهری ایجاد 

شده را به توسعه نمی رساند. 
وی افزود: ش��رط توسعه یافتگی وجود یک 
سیستم  س��ازی منس��جم اس��ت اما امروز در 
ه��ر اداره ای با تغییر اف��راد رفتارهای مختلف 
را می بینیم و سیس��تم با تغیی��ر افراد تغییر 
می کند و هر دولتی که آمده اس��ت استراتژی 
نوش��ته و دولت بعدی آن اس��تراتژی را کنار 
می گذارد و این موضوع س��بب می ش��ود که 
اس��تراتژی برای توس��عه متوازن را نداش��ته 

باشیم. 
رئیس ات��اق بازرگان��ی، صنای��ع، معادن و 
کش��اورزی ای��ران بیان کرد: در این ش��رایط 
مردم تنها به دنبال قیمت هس��تند و کیفیت 
را نمی بینند و نتیجه آن می ش��ود که رش��د 

بهره وری اتفاق نمی افتد. 
ش��افعی با اش��اره به اینکه بیرجند شهری 
فرهنگی اس��ت و مبدا تحولات بسیاری بوده 
است، گفت: نظر در مورد کارآفرین در جامعه 
نس��بت به گذش��ته فرق کرده است اما هنوز 

باید به سمت تعالی پیش رود. 
وی خاطرنشان کرد: ما همه ادعا داریم که 
پیرو رهبر معظم هستیم و اگر خود را ملزم به 

اجرای هرچه ایشان می فرمایند کنیم بسیاری 
از مسائل حل می شود. 

رئیس ات��اق بازرگان��ی، صنای��ع، معادن و 
کشاورزی ایران اضافه کرد: ایرانی ها با مدیران 
کشورهای توسعه یافته قابل مقایسه نیستند و 

خیلی بالاتر هستند. 
ش��افعی اذعان داشت: نگاه توسعه به کشور 
باید از روس��تاها آغاز ش��ود و اگر نگاه تنها به 
توسعه ش��هری باشد نتیجه آن جز مهاجرت، 
ناب��ودی اقتص��اد در روس��تاها و ب��الا بردن 

مشکلات حاشیه شهرها نخواهد بود. 
وی ب��ا بی��ان اینک��ه در برنام��ه شش��م 
توس��عه کش��ور بت ب��الای تمرکزگرایی را 
باید بش��کنیم، گف��ت: چرا در  در کش��ور 
برنامه ریزی ه��ای توس��عه توزیع قدرت را 
در کش��ور ایج��اد نمی کنی��م و همه چیز 
در  اختی��ارات  و  باش��د  ته��ران  در  بای��د 

اس��تان های دیگر توزیع نش��ود؟ 
رئیس ات��اق بازرگان��ی، صنای��ع، معادن و 
کش��اورزی ایران ادامه داد: آیا درس��ت است 
کس��ی که در تهران نشسته نس��خه واحدی 
را برای کل کش��ور بنویس��د درحالی که باید 

مناطق ایران ب��ا خصوصیات 
خ��ود در برنامه های کش��ور 

مشارکت کنند. 
در  ک��رد:  بی��ان  ش��افعی 
مسئله بودجه نگاه استانداران 
یک نگاه هزینه ای اس��ت که 
ای��ن با توس��عه مغایرت دارد 
و ما در اس��تان ها باید امکان 
نگاه درآم��دی را ایجاد کنیم 
که به توس��عه کش��ور کمک 

خواهد کرد. 
وی ب��ا اش��اره ب��ه اینک��ه 
تنها راه نجات کش��ور تولید 
اس��ت و اگ��ر تولید درس��ت 
ش��ود ص��ادرات نج��ات پیدا 
می کند، گفت: در کش��ور در 
اولویت بندی،  تولی��د  بح��ث 
مکان  یابی  و  ظرفیت س��نجی 

نداریم. 
بازرگان��ی،  ات��اق  رئی��س 
صنایع، معادن و کش��اورزی 
ایران اضافه ک��رد: اگر تولید 
بح��ث  حت��ی  و  نداش��تیم 
تحریم ه��ا و دیگر موضوعات 
نبود باز هم با مش��کل مواجه 

می شدیم. 
شافعی بیان کرد: گسترش 
بی محابا بدون ظرفیت سنجی 
و مکان یابی برای بخش تولید 

آینده خوبی را ترسیم نخواهد کرد. 
وی با بیان اینکه همه دنبال این هستیم که 
رکود را بشکنیم، گفت: نباید منابع محدود را 
به صورت فله ای توزی��ع و آمپولی را به مرده 

تزریق کرد. 
رئیس ات��اق بازرگان��ی، صنای��ع، معادن و 
کش��اورزی ایران افزود: رکود در ابتدا از تولید 
آغاز ش��ده و بعد بقیه بخش ها را در برگرفته 
اس��ت و اگر می خواهیم از رکود خارج شویم 

باید به تولید توجه کنیم. 
ش��افعی تصری��ح ک��رد: کار دول��ت در 
اقتصاد برون م��رزی فوق العاده بود و دید 
جهان��ی را تغیی��ر داد و دره��ای مذاکره 
را ب��از کرد و ام��روز در ات��اق بازرگانی با 

ترافیک مواجه هس��تیم. 
وی با اش��اره به اینکه دیگر کشورها ایران 
را ب��ازاری ام��ن می دانند، گف��ت: به دنبال 
اتصالات استانی با س��ایر کشورها هستیم و 
امیدواریم خراس��ان جنوبی با ظرفیت بالای 
نیروی انس��انی در این راس��تا نقش آفرینی 

داشته باشد. 

محسن احتشام رئیس اتاق بازرگانی، صنایع و معادن بیرجند: 

صادرات خراسان جنوبی چشم به راه مشوق ها
قوانین مزاحم صادرات برداشته شود

رئیس اتاق بازرگانی، صنایع، معادن و کشاورزی ایران: 

 کار دولت در اقتصاد برون مرزی
فوق العاده بود 

بقیه از صفحه اول 
کالاهای ایرانی در افغانستان مانند مواد غذایی و شوینده مورد 
اس��تقبال بوده و اکثر مردم افغانس��تان از کیفیت کالاهای ایرانی 
راضی هس��تند. اولویت ایران، وحدت ملی افغانس��تان در بخش 
اقتصاد می باش��د و در این زمینه س��رمایه گذاری هایی نیز انجام 
گرفت��ه، ک��ه عمده آن در بخش صنع��ت مواد غذایی، برق، انرژی 

خورشیدی و بادی است. 
تجار و بازرگانان انتظار دارند تا دولت افغانستان به دلیل قدرت 
و امکانات بیش��تری که در اختیار دارد، زمینه مناس��بی را برای 
تولیدات و حمایت از بانک ها فراهم سازد. اشتراکات فرهنگی بین 
دو کش��ور ایران و افغانس��تان، سبب اجرای پروژه های مختلفی از 
طرف وزارت اقتصاد افغانستان شده است و این پروژه ها در حال 
پیشرفت می باشند. صادرات به این کشور از سوی ایران، بیش از 
دو و نیم میلیون دلار اس��ت و این روند رو به افزایش می باش��د و 
پیش بینی می شود در سال های آینده میزان تجارت بین این دو 

کشور به ۴ میلیارد دلار برسد
مهم ترین اقلام صادراتی به افغانستان

مهم ترین اقلام صادراتی به افغانس��تان ش��امل مواد غذایی، مواد 
شوینده و مصالح ساختمانی به ویژه گچ و سیمان می باشد و سنگ های 
قیمتی مانند فیروزه کالای وارداتی از افغانستان به ایران است. مواد 
نفتی و مشتقات پتروشیمی، مواد غذایی مانند شیرینی جات، انواع 
نان، رب گوجه فرنگی وغیره، تجهیزات ساختمانی مانند انواع کابل، 
سیم، مفتول، سیمان و مواد شوینده و بهداشتی و بسیاری اقلام دیگر 
از جمله کالاهایی هستند که در فهرست صادرات به افغانستان قرار 
دارند. بازار مناس��بی در بخش پروژه ها و س��رمایه گذاری در کش��ور 
افغانستان وجود دارد و از سرمایه گذاریهای اصلی می توان به بحث 
خدمات فنی ومهندس��ی اش��اره نمود، و حتی زمینه فعالیت برای 

کارهای عمرانی هم مهیا می باشد. 
دلایل افزایش صادرات ایران به افغانستان

کیفیت بالای کالاهای ایرانی نس��بت به کالاهای پاکس��تانی، 
نامصون بودن راه های پاکس��تان از دلایل افزایش صادرات ایران 
به افغانس��تان می باش��د. از نظر اقتصادی این کش��ور وابس��ته به 
کشورهای خارجی می باشد و یکی از فقیرترین کشورهای جهان 
محس��وب می ش��ود، که با کمک کش��ورهایی مانند ایران، اقتصاد 
آن رش��د داش��ته اس��ت. میانگین صادرات به افغانس��تان طی ده 
س��ال پیش، صد میلیون دلار بوده، اما در حال حاضر به بیش از 
یک میلیارد دلار در سال رسیده است. طبق گفته های مسئولان 
افغانستان، میزان صادرات ایران بیشتر از این رقم ها برآورد شده 
اس��ت. مواد س��اختمانی، وسایل الکترونیک، فرش، مواد خوراکی 
و ش��وینده ها از مهم تری��ن کالاهای ایران��ی برای صادرات به این 
کشور به شمار می روند. درحالی که مقامات ایرانی میزان صادرات 
را کم��ی بیش��تر از ی��ک میلیارد دلار اعلام ک��رده اند، اما برخی 
مقام��ات افغانس��تان می��زان صادرات ایران را ح��دود 1۰میلیارد 
دلار در س��ال تخمین زده اند. براس��اس پیش بینی نظام بازار آزاد، 
صادرات کالا های ایرانی به افغانس��تان ادامه و روند رو به رش��دی 
را خواهد داشت. براساس آمار درابتدای سال ۹۴ حدود ۲ میلیارد 
و 1۰۰میلیون دلار صادرات به افغانس��تان وجود داش��ته اس��ت و 
در حال حاضر، صادرات به این کش��ور از س��وی ایران، بیش از 
۲.۵میلیون دلار اس��ت و پیش بینی می ش��ود در سال های آینده 

میزان صادرات به این کشور، به حدود ۴ میلیارد دلار برسد. 

 گفت وگوی »فرصت امروز« با »علی اوسط هاشمی« استاندار سیستان و بلوچستان چرا صادرات به افغانستان
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قری��ب ب��ه نیم قرن پیش به همت بزرگم��رد فرهیخته مرحوم مهندس علي 
زاهدي تجریش��ي، خراس��ان پهناور میلاد نخستین کارخانه مولدسیمان را در 

بطن خویش به شادي نشست.
 در س��ال 1۳۳۶ زمانیکه زحمات طاقت فرس��ا و ش��بانه روزي جمعي به بار 
نشس��ت و بهره برداري از کوره هاي عمودي با اس��تفاده از انرژي حرارتي کک 
ک��ه تکنول��وژي روز آن زم��ان بود آغاز گردید، به جهت گذار از تولید تناوبي به 
تولید مداوم و در راس��تاي کاهش قیمت تمام ش��ده محصول در س��الهاي بعد 
مس��ئولین وقت ش��رکت با لحاظ کردن لزوم گس��ترش مجموعه و دستیابي به 
بازارهاي جدید احداث اولین کوره دوار را با ظرفیت ۳۰۰ تن در روز در دستور 
کار قرار دادند که کوره مزبور با بهره گرفتن از دستاوردهاي فني شرکت کروپ 

آلمان رسماً در مهر ماه 1۳۴۶ در مدار تولید قرار گرفت.
انقلاب اس��لامی ایران دغدغه هاي اصلي مس��ئولین شرکت را ارتقاء کمي و 
کیفي کارخانه و رش��د محصولات تولیدي آن تش��کیل مي داد که به تبع آن 
ایجاد یک واحد بزرگتر که باروند رش��د اس��تان و نیازهاي مرتبط هم خواني 

داش��ته باش��د همواره مد نظر بود اما به دلایل عدیده به فرجام نمي رس��ید تا 
اینکه س��رانجام در س��ال 1۳۷۲ طرح توس��عه کارخانه س��یمان مشهد به اجرا 
درآمد و تلاش هاي همه جانبه صنعتگران داخلي و نیروهاي متخصص موجود 
در شرکت منجر به بهره برداري واحد ۳۰۰۰ تني در بهمن ماه 1۳۷۷ گردید.

از آنجایي که این اعتقاد در شرکت نهادینه شده است که رمز بقاء سازمان ها 
در توس��عه همه جانبه اس��ت و با توجه به نیاز کش��ور به س��یمان جهت ایجاد 
زیر ساخت هاي توسعه اي اش، شرکت سیمان شرق تصمیم گرفت واحد ۴ با 
ظرفیت ۳۵۰۰ تن را در برنامه توس��عه اش بگنجاند این طرح از س��ال 1۳8۳ 
شروع شد . مراحل بازگشایي و دریافت تسهیلات دولتي از مازاد درآمد ارزي 
کشور طي گردید، ماشین آلات این خط از دانمارک و آلمان خریداري شد و 

در اردیبهشت ماه سال 1۳8۹ به بهربرداری رسید.
در همین راستا با توجه به نیاز شدید بازار و کمبود سیمان سفید در منطقه 
باعث گردید در آذر ماه 1۳۹۰ شرکت سیمان سفید شرق تاسیس و در اولین 
گام با سرمایه بالغ بر 1۴۰۰ میلیارد ریال اقدام به تاسیس خط تولید در این 

مجتمع نماید . مراحل مختلف پروژه در مدت زمان کمتر از ۲۷ ماه و با سرعت 
و کیفیت بي نظیر با تلاش جناب آقاي مهندس زندي و همکاران ایشان و با 
  FLSMIDTH بهره گیري از آخرین تکنولوژي روز دنیا با همکاري شرکت
دانمارک انجام پذیرفت و نهایتاً در شانزدهم شهریور ماه 1۳۹۳ پیشرفته ترین 
و مدرن ترین کارخانه س��یمان س��فید خاورمیانه به دس��ت جناب آقاي نعمت 

زاده وزیر محترم صنعت و معدن و تجارت افتتاح گردید.
اینک مجتمع صنعتي کارخانجات س��یمان مش��هد قادر است تا سالانه بیش 
از ۲ میلیون تن س��یمان خاکس��تري ، سیصد هزار تن سیمان سفید ودویست 
هزار تن آهک صنعتي را تولید و به خریداران داخلي و صادراتي در کشورهاي 
افغانستان ، پاکستان ، ترکمنستان ، تاجیکستان ، قزاقستان ،آذربایجان ، روسیه 
، عراق ، قطر.امارات متحده عربی و استرالیا عرضه نماید. که از این میزان بیش 
از 1 میلیون تن س��یمان از س��ال 1۳88 تاکنون از طریق مرزهاي دوغارون و 
ماهیرود  ) میل ۷8 ( به کش��ور افغانس��تان صادر گردیده و امید اس��ت با توجه 
به همزباني و هم کیش بودن ملت ایران و افغانستان این میزان افزایش یابد.

دستاوردهای ارزشمند شرکت سیمان شرق
- گواهینامه استاندارد ملی ایران برای محصولات سیمان تیپ 325-1، 425-1، 525-1، 2 و 5 پوزولانی و سیمان مرکب 

- گواهینامه تحقیق و توسعه از وزارت صنایع و معادن
- گواهینامه آزمایشگاه همکار از موسسه استاندارد ملی ایران و تمدید گواهینامه برای دوازدهمین سال متوالی

IMQ 9001( از شرکتISO :2008( دارنده گواهینامه سیستم مدیریت کیفیت -
IMQ از شرکت )OHSAS 18001 :2007( دارنده گواهینامه سیستم مدیریت ایمنی و بهداشت حرفه ای -

IMQ از شرکت )ISO 14001 :2004( دارنده گواهینامه سیستم مدیریت زیست محیطی -
- دارنده گواهینامه سیستم مدیریت انرژی )50001ISO :2011( از شرکت DQS در سال 92

- دارنده گواهینامه سیستم مدیریت آزمایشگاه )17025ISO/IEC :2005( در سال 92
- واحد نمونه استاندارد و تحقیقات صنعتی خراسان رضوی در سال های 1386، 1388 و 1392

- دارنده لوح واحد نمونه صنعتی- معدنی در سال های 1385 و 1388
- واحد نمونه معدنی در سال 1386 و دریافت لوح از ریاست جمهوری

- واحد صادراتی نمونه استان در سال های 1389، 1390 و 1391
- دارنده گواهینامه کشوری اهتمام به کار سالم در سال 1387

- واحد برتر سلامت و ایمنی صنعت سیمان در سال 1387، 1390، 1391 و 1392
- دارنده تقدیرنامه کشوری صنعت سبز از سازمان حفاظت محیط زیست در سال 1386

- واحد  نمونه در زمینه مصرف بهینه انرژی در سال 93 از طرف سازمان ملی استاندارد ایران
- دریافت لوح تقدیر در اجرای طرح ملی تعطیلات و تعمیرات سالانه صنایع و ذخیره عملیاتی در سال 93

- شرکت برتر در زمینه پیاده سازی طرح ملی مصرف برق و پیك سایی در سال 93
- دارنده لوح تقدیر مرکز بهداشت نمونه در سال های 91 الی 93

واحد فروش داخلی: 
مشهد - خیابان دانشگاه- 
دانشگاه 21-اسرار 2/1 - 

پلاک 47
فاکس: 051-38415012-13

تلفن: 38449957 -051

واحد فروش صادراتی: 
تلفن: 051-38416305

فاکس: 051-38415012-13
)داخلی 111(

واحد فروش سیمان سفید شرق: 
021 - 88642203

88640118
فاکس: 88643954 - 021

دفتر تهران: 
 میدان آرژانتین ابتدای

 خ الوند، پلاک 11
تلفن: 88777703- 021
فاکس: 88793524- 021

کارخانه: مشهد، 24 کیلومتری 
جاده سیمان، مجتمع صنعتی 
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صالح آبادی مدیرعامل بانک توسعه صادرات 
گف��ت: در خص��وص بندرچابه��ار ای��ن نوید را 
می دهم که توسعه ظرفیت بندری شهیدبهشتی 
در بندرچابه��ار ب��ا تامین مال��ی ۳۳۴ میلیون 
دلاری بانک توسعه صادرات از ۲.۵ میلیون تن 

ظرفیت به 8میلیون تن افزایش خواهد یافت. 
دکت��ر عل��ی صال��ح آب��ادی اف��زود: افزایش 
مراودات تجاری با افغانستان برای ما بسیار مهم 
اس��ت؛ به طورکلی توسعه صادرات به کشورهای 
همس��ایه دارای اهمیت بس��یاری اس��ت و در 
سیاس��ت های کلی اقتص��اد مقاومتی هم بر آن 

تاکید شده. 
و  ای��ران  م��راودات  گف��ت:  همچنی��ن  وی 
افغانس��تان به دلیل وجود علایق فرهنگی، زبان 
مش��ترک و رواب��ط دوس��تانه دارای دلای��ل و 
زمینه های فراوانی برای ارتقای س��طح تجارت 

و صادرات می باشد. 
این مقام مسئول در ادامه گفت: بانک توسعه 
صادرات در کش��ور ما تحت عنوان اگزیم بانک 
ش��ناخته می ش��ود؛ س��رمایه و منابع این بانک 

دولتی است. 

نقش اگزیم بانك ایران در توسعه صادرات 
به کشورهای همسایه

صالح آبادی اف��زود: به طورکلی اگزیم بانک ها 
در سراس��ر دنیا برای توسعه تعاملات اقتصادی 
فعالیت می کنند و به عن��وان بازوی دولت برای 
افزای��ش مبادلات تجاری ش��ناخته می ش��وند. 
گفتن��ی اس��ت تامین مناب��ع مال��ی لازم برای 
تخصیص به پروژه های تجاری و خدمات بانکی 
و ارزی مربوطه در بانک توس��عه صادرات انجام 
می ش��ود. بنابراین نقش ذاتی کمک به افزایش 
تعاملات در بانک توسعه صادرات موجود است. 
مدیرعام��ل اگزیم بانک ای��ران تاکیدکرد: در 
مرحله اول افزایش مبادلات و گسترش تجارت 
پیش شرط توسعه روابط بانکی مورد نیاز است. 

فاینانس 334 میلیون دلاری بندر چابهار
مدیرعامل بانک توس��عه ص��ادرات افزود: در 
خص��وص بندر چابهار این نوی��د را می دهم که 
توسعه ظرفیت بندری ش��هید بهشتی در بندر 
چابهار با تامین مالی ۳۳۴ میلیون دلاری بانک 
توسعه صادرات از ۲.۵ میلیون تن ظرفیت به 8 

میلیون تن افزایش خواهد یافت. 

وی تاکی��د ک��رد: ای��ن ام��ر 
امکان بسیار خوبی برای توسعه 
تعاملات افغانستان با کشورهای 
جه��ان و آب ه��ای آزاد ایج��اد 

خواهد کرد. 
توس��عه  بان��ک  مدیرعام��ل 
صادرات گفت: نخس��تین پارت 
گشایش اعتبار برای بندر چابهار 
ب��ه ارزش ۲۰ میلی��ون یورو به 

تازگی انجام گرفته است. 

ارزیابی آمار مبادلات ایران 
و افغانستان

صال��ح آب��ادی در ادام��ه ب��ا 
اش��اره به آمار مبادلات تجاری 
دو کش��ور افزود: حجم واردات 
افغانس��تان از ای��ران در س��ال 
۲۰1۴ مع��ادل 8.۶ میلیارد دلار 
ثبت شده است. اگر میزان نقش 

ایران در ش��رکای تجاری این کشور را محاسبه 
کنیم مش��خص می ش��ود ک��ه ایران با کس��ب 
۲8درصد س��هم واردات افغانس��تان نخس��تین 

کشور صادرکننده به این کشور بوده است. 
وی افزود: در کنار ش��رکایی مانند پاکس��تان 
و روس��یه، ایران در حدود یک سوم کل واردات 
افغانس��تان را به خود اختصاص داده است و لذا 
کشور ما از این حیث یک شریک راهبردی برای 

افغانستان به شمار می آید. 
مدیرعامل بانک توس��عه صادرات در خصوص 
نیازه��ای بازار افغانس��تان تصریح ک��رد: گروه 
صنایع غذایی، ماشین آلات و تجهیزات، سوخت 
معدنی و صنایع پالایشگاهی و شیمیایی حدود 
۵۰درصد واردات افغانستان را تشکیل می دهند. 
وی اف��زود: همچنی��ن مواد غذای��ی و صنایع 
دارویی و پزش��کی حدود ۲۰درصد از صادرات 

کشورها به افغانستان را شامل می شوند. 
صالح آبادی با اش��اره به حجم مبادلات ایران 
و افغانس��تان از س��ال ۹۰ تا ۹۴ گفت: در سال 
۹۴ حج��م صادرات ایران به افغانس��تان معادل 
۲.۵ میلی��ارد دلار ب��وده و به ط��ور میانگین در 
س��ال های دیگر این رقم بی��ش از ۲.۵ میلیارد 

دلار گزارش شده است. 
وی در ادام��ه بیان کرد: اگر بخواهیم س��هم 
ای��ران را در گروه محص��ولات مختلف وارداتی 

در افغانس��تان محاس��به کنیم، بای��د گفت در 
گروه صادرات موادی با منش��ا گیاهی و حیوانی 
۲۴.۷درصد از واردات این کشور از ایران تامین 
ش��ده اس��ت، همچنین ۲۳.۵درص��د از واردات 
صنایع غذای��ی افغانس��تان و ۷۵درصد واردات 
ش��یمیایی ای��ن کش��ور ب��ه محص��ولات ایران 

اختصاص داشته است. 
صالح آبادی میانگین سهم ایران در گروه های 
وارداتی افغانس��تان را معادل ۲۷.۷ درصد اعلام 

کرد. 

پتانسیل های بازار افغانستان
مدیرعام��ل بان��ک توس��عه ص��ادرات بعد از 
ارزیابی حجم مراودات با اشاره به پتانسیل های 
صادرات��ی ای��ران به افغانس��تان تش��ریح کرد: 
و  پودرلباسش��ویی  ش��وینده ها  گ��روه  در 
مای��ع ظرفش��ویی، ش��امپو و صاب��ون به عنوان 
پتانسیل های بازار افغانس��تان برای محصولات 

ایرانی عنوان می شوند. 
صال��ح آب��ادی اف��زود: نوش��ابه، کنس��روها، 
ماکارون��ی، ترش��ی و مرباج��ات نی��ز در گروه 
مواد غذایی به عنوان پتانس��یل صادراتی ایران به 

افغانستان مطرح هستند. 
وی اف��زود: همچنی��ن مصال��ح س��اختمانی، 
تولیدات دارویی، پلاستیک، سوخت مایع و گاز، 

موکت و انواع فرش ماشینی دیگر پتانسیل های 
قابل صادرات به این کشور خواهند بود. 

مبادلات بانکی دو کشور
مدیرعامل اگزیم بانک ایران در ادامه با اشاره 
به اینک��ه حجم مب��ادلات فعل��ی راضی کننده 
نیست و باید افزایش یابد، گفت: در مورد روابط 
بانکی آرین بانک افغانستان تنها کارگزار بانکی 
اس��ت که مراودات ما را پوشش می دهد. کانال 
انتقال وجه ما در این مسیر از طریق بانک ملی 
به واس��طه بانک ملی هامبورگ یا بانک تجارتی 

ایران و اروپا می باشد. 
صال��ح آب��ادی در زمینه وضعی��ت اعتبارات 
اس��نادی و ضمانت نامه های صادراتی تش��ریح 
ک��رد: تاکنون مجموعا ۲۶ میلی��ون دلار اعتبار 
اس��نادی در حوزه افغانس��تان گش��ایش یافته 
اس��ت. همچنین رق��م ضمانت نامه ه��ای ارزی 
صادراتی برای صادرات به این کشور معادل ۳۷ 

میلیون دلار ثبت شده است. 
وی افزود: تسهیلات ارائه شده برای صادرات 
به افغانستان در س��ال ۹۴ معادل 11۶ میلیارد 

تومان بوده است. 
صالح آب��ادی ادامه داد: در چهار ماهه س��ال 
ج��اری نی��ز 1۴ میلی��ارد و ۹۶۵ میلیون تومان 
تس��هیلات در این بخش ارائه شده است. به این 
ترتیب جمعا ۴۷8 میلیارد تومان در س��ال ۹۴ و 

۹۵ تخصیص یافته است. 
توس��عه  بان��ک  مدیرعام��ل 
ص��ادرات در خص��وص خدمات 
صادرات��ی این بان��ک در حوزه 
تجارت دو کشور اظهار کرد: در 
این زمینه تس��هیلات و خدمات 
انواع تس��هیلات  ارزی در قالب 
ارزی و ریال��ی به صادر کنندگان 
ارائه می ش��ود؛ حوالجات  ارزی، 
اسناد وصولی، اعتبارات  اسنادی 
همچنی��ن  و  ضمان��ت  ارزی  و 
خرید ارزهای صادراتی در بانک 

توسعه صادرات انجام می شود. 
وی اف��زود: اه��رم صادرات��ی 
دیگر ک��ه در زیرمجموعه بانک 
توس��عه ص��ادرات تعبیه ش��ده 
است، توسط ش��رکت گسترش 
تج��ارت برنا طراحی ش��ده و با 
پش��تیبانی مشترک س��ه بانک 
توسعه صادرات، کشارزی و توسعه تعاون به ارائه 

خدمات مدیریت خدمات صادرات می پردازد. 
صالح آب��ادی در ای��ن باره گف��ت: البته این 
شرکت فعلا برای صادرات به روسیه فعال است 
و بناس��ت به کش��ورهای دیگر هم تسری یابد؛ 
فعالیت این ش��رکت در قال��ب EMC در حال 

انجام است. 
مدیرعام��ل بانک توس��عه ص��ادرات افزود: 
همچنین با مش��ورت هم��کاران و فعالان در 
ای��ن حوزه و برای گس��ترش تج��ارت کالا به 
افغانس��تان تصمی��م گرفتیم ت��ا ۵۰ میلیون 
ی��ورو خط اعتباری با ضمانت صندوق ضمانت 

صادرات ارائه کنیم. 
صال��ح آبادی گفت: امیدوارم صادرکنندگان 
ای��ن ح��وزه بتوانند ب��ا تعمیق رواب��ط بانکی 
دوکش��ور از امکان��ات موجود برای تس��هیل 
ص��ادرات بهرمن��د ش��وند و ش��اهد توس��عه 

مراودات دو کش��ور باش��یم. 
صالح آبادی همچنین تش��ریح کرد: علاوه بر 
تس��هیلات ارزی و ریالی به صادر کنندگان این 
ام��کان را فراهم کردیم ک��ه خدمات ارزی خود 
را ش��امل اعتبارات اس��نادی، ضمانت ها، بروات 
و حوالج��ات ارزی را ب��ه صادر کنندگان عرضه 

کنیم. 
وی اضاف��ه کرد: از ابتدای س��ال تا پایان تیر 

امس��ال بیش از 1۰هزار میلیارد ریال تسهیلات 
به صادرکنندگان ارائه کردیم، ضمن اینکه خط 
اعتب��اری را ب��رای صادر کنن��دگان برنامه ریزی 
کردی��م و ص��ادر کنندگان��ی ک��ه بتوانن��د به 
کش��ورهای مختل��ف کالا صادر کنن��د آمادگی 
داریم برای تش��ویق خریداران خارجی کالاهای 
ایرانی و توس��عه ص��ادرات کالاه��ای ایرانی به 
بانک های کش��ورهای هدف، خط اعتباری اعطا 

کنیم. 
صال��ح آب��ادی گف��ت: ای��ن خ��ط اعتباری 
به گونه ای اس��ت که خریداران خارجی کالاهای 
ایران��ی، کالاها را م��دت دار خرید می کنند و ما 
پول صادر کننده ایرانی را نقد پرداخت می کنیم 
اما در سررس��یدهای شش تا یک ساله پول خود 
را از بانک کش��ورهای هدف دریافت می کنیم و 
بانک کش��ور مقصد به وارد کننده کش��ور خود 

به صورت مدت دار کالا را ارائه می کند. 
وی ب��ا بی��ان اینک��ه مکانیزم ارائ��ه خطوط 
اعتب��اری موجب افزای��ش ص��ادرات کالاهای 
ایرانی می شود، افزود: این خط اعتباری را برای 
افغانس��تان تا ۵۰ میلیون یورو س��الانه در نظر 

گرفتیم. 
صالح آب��ادی گفت: برای ص��ادرات خدمات 
فنی ومهندسی و اجرای طرح های زیرساختی و 
عمرانی در کش��ورهای مختلف در حال مذاکره 
با صندوق توس��عه ملی هستیم تا خط اعتباری 
یک میلی��ارد دلاری در اختی��ار بان��ک توس��عه 
صادرات ق��رار گیرد؛ ما نیز این خط اعتباری را 
در اختیار صادرکنندگان خدمات فنی ومهندسی 
قرار خواهیم داد تا ش��رکت های م��ا بتوانند در 
خارج از کشور طرح های زیرساختی اجرا کنند. 
مدی��ر عام��ل بانک توس��عه ص��ادرات گفت: 
کش��ورهای همس��ایه مانند عراق، افغانستان و 
پاکس��تان در اولویت اختصاص خطوط اعتباری 
خواهند بود زیرا ظرفیت همکاری با کشورهای 

همسایه و منطقه بالاست. 
صال��ح آبادی با بیان اینکه تک نرخی ش��دن 
ارز به نفع صادرات و اقتصاد کش��ور خواهد بود، 
گفت: یک��ی از علت هایی که موجب ش��د تک 
نرخی ش��دن با تاخیر انجام شود، این است که 
بان��ک مرکزی به ارزها و مناب��ع خود در خارج 
کش��ور دسترسی بیشتری داشته باشد تا بتواند 
در مواق��ع نیاز برای مدیریت بازار، ارز را به بازار 
تزریق کند و هیجانات در بازار کمتر ورود کند. 

مدیرعامل بانك توسعه صادرات اعلام کرد:

حلقهجهشدرزنجیرهصادراتبهافغانستان

روغنیـان-  علیرضـا 
صنعت  کارفرمایان  انجمن 
با توجه به افزایش  سیمان 
تولیدی  واحده��ای  تعداد 
این  با همت پیشکس��وتان 
 1۳۷۲ س��ال  در  صنع��ت 
زیربنای  گردید.  تأس��یس 
ب��ر  انجم��ن  فعالیت ه��ای 
کمک  تکنیک��ی،  مس��ائل 
و  تولی��د  واحده��ای  ب��ه 
همچنی��ن رایزنی های لازم 
در چارچوب های تشکلی با 
دولت برای حل مش��کلات 
کارخانه ها اس��ت. در حال 
حاض��ر ۷1 واح��د تولی��د 
س��یمان در کش��ور فع��ال 
هس��تند و ۷۰ کارخانه به 
عضوی��ت انجم��ن صنف��ی 
سیمان  صنعت  کارفرمایان 

درآمده ان��د. مدی��ران عام��ل هلدینگ های 
بزرگ سیمان کش��ور نیز عضو هیأت مدیره 
انجم��ن هس��تند. ب��ه همین دلی��ل انجمن 
س��یمان دارای انسجام و یکپارچگی تشکلی 
خوبی است که این موضوع به حل مشکلات 

صنعت کمک می کند. 
بزرگ ترین مش��کل صنعت، کاهش تقاضا 
که ناش��ی از رکود ساخت و س��از در کش��ور 
اس��ت و انجمن تلاش دارد ب��ا کمک دولت 
و ب��ا تحری��ک تقاض��ا در بخش مس��کن و 
شهرس��ازی، ایج��اد جاده ه��ای بتنی بجای 
آس��فالته و غی��ره تاح��دودی ب��ازار داخلی 
س��یمان را س��ر و س��امان دهد. تسهیل در 
صادرات و برگزاری سمینارهای آموزشی در 
زمین��ه فروش و تکنیک ه��ای کیفیت نیز از 

جمله فعالیت های انجمن اس��ت. 
با این تفاس��یر و به دلی��ل رکود اقتصادی 
و تحریم ه��ا، ونا امنی در کش��ور عراق روند 
ص��ادرات س��یمان و کلینکر در س��ال ۹۴ 
نسبت به سال ۹۳ کاملًا کاهشی بوده است. 
در تولید کلینکر 1۴ درصد و تولید س��یمان 
1۲ درص��د، در تحویل داخل��ی که برای ما 
بس��یار اهمیت دارد، ۹ درصد و در صادرات 
س��یمان و کلینکر ۲۰ درصد کاهش داشته 
ایم. کاهش ساخت و ساز در داخل باعث شد 
تا واحدهای تولیدی برای مازاد تولیدش��ان 
به صادرات روی آورند. در س��ال ۹۳ حدود 
18/۵ میلیون تن صادرات داش��تیم و در دو 
سال ۹۲ و ۹۳ نخستین صادرکننده سیمان 
در دنیا شدیم. سیمان به دلیل داشتن حجم 
زیاد و قیمت کم، کالای صادراتی محس��وب 

نمی ش��ود و ص��ادرات آن مق��رون به صرفه 
نیس��ت اما با توجه به ظرفیت س��ازی تولید 
س��یمان که در ده��ه 8۰ در کش��ور ایجاد 
ش��د، چاره ای جز صادرات در زمان کاهش 
مصرف داخل نداش��تیم. در همین پروس��ه 
زمانی، ظرفیت تولید س��یمان کشور از ۲1 
میلیون تن در سال۷۹ به 8۰ میلیون تن در 
سال ۹1 رس��یدو با توجه به رشد اقتصادی 
8درص��دی در همی��ن س��ال ها، پیش بینی 
می ش��د این میزان تولید در کش��ور مصرف 
ش��ود اما با رکود اقتصادی مواجه ش��دیم و 
این روند برای صنعت سیمان نامطلوب بود. 
میزان مصرف سیمان در هر کشوری ارتباط 

تنگانگی با روند رش��د اقتصادی دارد. 
ب��ه همی��ن دلی��ل کارخانه های س��یمان 
کش��ور در س��ال های اخیر ب��ه بزرگ ترین 
صادرکنندگان سیمان در دنیا تبدیل شدند 
و این برای ما افتخارآمیز نیس��ت. خواس��ت 
قلبی ما این اس��ت که بیش��ترین س��یمان 
تولیدی در داخل مصرف و برای ساخت و ساز 

و عمران آبادانی کشور استفاده شود. 
عمده تری��ن بازار صادراتی س��یمان ایران 
کش��ور عراق اس��ت که س��ال گذشته بیش 
از ۵۵ درص��د از ص��ادرات س��یمان را ب��ه 
خ��ود اختص��اص داد و بع��د از آن صادرات 
به افغانس��تان، کشورهای حوزه خلیج فارس 
و کش��ورهای حوزه cis اس��ت ضمن اینکه 
ب��ه  ای��ران  از س��یمان وکلینک��ر  بخش��ی 
کشورهای افریقایی هرساله صادرشده است. 
در مجم��وع وضعی��ت صادرات ما بس��یار 
بالات��ر و بهتر از رقبای خ��ود در منطقه می 
باش��د و ما به عنوان نخس��تین صادرکننده 

در  جه��ان  در  س��یمان 
و۲۰1۴   ۲۰1۳ س��ال های 
دلی��ل  ش��دیم  ش��ناخته 
اصل��ی ان ع��لاوه برقیمت 
مناس��ب، کیفی��ت ب��الای 
س��یمان ایران، برخورداری 
از مع��ادن خوب، ماش��ین 
آلات و کوره ه��ای اروپایی 
باع��ث ش��ده  اس��ت ک��ه 
کیفی ت��ر  تولی��د  پروس��ه 
ش��ود. همچنی��ن حض��ور 
خبره،  بس��یار  کارشناسان 
وجود آزمایشگاه های مجهز 
تکنولوژی ها  آخری��ن  ب��ه 
و تدوی��ن اس��تاندارد ملی 
ب��الا از جمل��ه دلایل دیگر 
کیفیت بالای سیمان ایران 

است. 
ب��رای ت��داوم بازاره��ای 
صادارتی، انجمن برنامه هایی در دست اجرا 
دارد. ما از دولت درخواس��ت کرده ایم اجازه 
دهند صادرات س��یمان توسط کارخانه هایی 
که به مرزها نزدیک تر هستند، سهمیه بندی 
و انجام ش��ود تا رقابت منف��ی که در مرزها 
به وجود آمده، مدیریت ش��ود. هدف انجمن 
این است که جلو این بی نظمی ها را بگیرد و 
برخلاف تصور عده ای، این مس��ئله به هیچ 
وجه انحصار به وجود نمی آورد و ممنوعیت 
قانونی ه��م ندارد. ما باید ش��رکت هایی که 
توان صادراتی بالا دارند، س��هم بازار منطقه 
را گرفته و برندس��ازی کرده اند را در اولویت 
ص��ادرات ق��رار دهیم و این ب��ه نفع مصالح 
ملی اس��ت. ما رون��د ص��ادرات را می دانیم 
س��همیه ها و میزان صادرات را براساس آن 

انجام می دهیم. 
 فضای پس از برجام نیز فرصت مناس��بی 
را در رواب��ط دیپلماس��ی و اقتصادی ایجاد 
کرده است. در کوتاه مدت هم اثراتی داشته 
و ارتب��اط ش��رکت های تأمین کننده قطعات 
روان تر ش��ده اما در صاردات ب��ه نقاط دور 
مش��کل داریم و برجام می تواند، رقابتی در 
کشتیرانی ایجاد و شرکت های کشتیرانی را 
وارد رقابت کند. در گش��ایش ال س��ی هم 
تس��هیلاتی ایجاد ش��ده اس��ت. در مجموع 
تجارت خارجی کمی روان تر ش��ده و شاید 
انتظ��ار ما بیش��تر بود. ب��ا این تفاس��یر ما 
فعالان اقتصادی به آینده خوش��بین هستیم 
امیدواریم شاهد ورود سرمایه گذاران بزرگ 
صنعت س��یمان دنیا در کش��ور و گسترش 

روابط آنها با صنعت س��یمان ایران باش��یم. 

عبدالرضا شیخان، دبیر انجمن صنفی کارفرمایان صنعت سیمان: 

 نخستین صادرکننده سیمان دنیا هستیم
اما به آن افتخار نمی کنیم
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گفت وگو علیرضـا روغنیان-منطقه آزاد 
چابهار به دلیل موقعیت خاص و اسـتراتژیك 
فراوانـی  اهمیـت  از  جهـان  و  منطقـه  در 
برخوردار اسـت. با باز شدن فضای اقتصادی 
و فعالیت هـای تجاری در دوران پسـابرجام، 
منطقه آزاد چابهار نیز جان دوباره ای گرفته و 
رونق اقتصادی مناسبی برای آن ترسیم شده 
اسـت. در همین زمینه با عبدالرحیم کردی، 
مدیرعامل منطقـه آزاد چابهار، گفت وگویی 
ترتیب داده ایم. وی معتقد اسـت چابهار یك 
ظرفیت ملی برای حضور در عرصه بین المللی 
و بهینه تریـن نقطـه اتصال سـه قاره آسـیا، 
آفریقـا و اروپاسـت که نقطـه آغاز تحول در 

اقتصاد و تجارت ایران خواهد بود. 
مشروح این گفت وگو را که در دفتر ایشان 

صورت گرفته است می خوانید. 
در تعریـف کلـی، منطقـه آزاد بـه چـه 
مناطقی گفته می شود؟ توضیح بفرمایید. 

ب��ه  آزاد  مناط��ق  بین الملل��ی  مفاهی��م  در 
محدوده ه��ای جغرافیای��ی گفته می ش��ود که در 
کن��ار س��رزمین اصلی با ضواب��ط و مقررات ویژه  و 
برای تش��ویق س��رمایه گذاری و ارتب��اط با دنیای 
خارج اس��تقرار می یابند. ای��ن مفهوم اما در ایران 
کم��ی متفاوت اس��ت و طبق قان��ون اهداف ایجاد 
مناط��ق آزاد، عم��ران و آبادی، توس��عه صادرات، 
ایج��اد اش��تغال و محرومیت زدایی در این مناطق 
بوده است. با این تعاریف، آنچه امروز ما در کشور 
و در فضای پساتحریم با آن روبه رو هستیم، مناطق 
آزاد، فرصت و نقطه اتصال ما با اقتصاد دنیاست. 

منطقـه آزاد چابهـار، یکـی از مهم ترین 
مناطـق آزاد ایـران و منطقـه بـه شـمار 
می آید. موقعیـت جغرافیایی این منطقه و 

دلیل اهمیت آن را بفرمایید؟ 
منطق��ه آزاد چابه��ار در جنوب ش��رق ایران 
در کن��ار تنه��ا بن��در اقیانوس��ی و در بهتری��ن 
نقط��ه اتصال کش��ورهای محصور در خش��کی 
مانن��د افغانس��تان و کش��ورهای cis )آس��یای 
میان��ه( به آب های آزاد قرار دارد. مس��احت آن 
ح��دود 1۴ه��زار هکتار اس��ت و هدف گذاری و 
اولویتی که برای این منطقه آزاد تعریف ش��ده، 
توس��عه صنعت به ویژه در بخش پتروش��یمی و 
ف��ولاد )۲۰میلیون تن محصولات پتروش��یمی 
و 1۰میلی��ون تن فولاد( اس��ت. ماموریت اصلی 
این منطقه به عنوان نقطه آغازین توس��عه محور 
شرقی، ترانزیت و حمل ونقل تعیین شده به این 
معنی که منطقه آزاد چابهار قرار است از طریق 
بندر چابهار که در حال توس��عه اس��ت، خدمات 
پشتیبانی و حمل و نقل به افغانستان و کشورهای 
cis را ارائه کند. در همین راس��تا ش��هرک های 
تخصصی همچون ش��هرک چای، شهرک خرما، 
ش��هرک لوازم پزش��کی و شهرک شیلاتی مورد 

مطالعه و اجرایی شدن هستند. 
یکی از راه های گسترش اقتصادی مناطق 
آزاد راه  هوایـی اسـت. چرا در منطقه آزاد 

چابهار فرودگاه وجود ندارد؟ 
در جانمایی اولیه که برای منطقه آزاد چابهار 
ص��ورت گرفته، مهم بوده ک��ه فرودگاه نزدیک 
بندر باش��د چ��ون اتصال منطق��ه آزاد به بندر 
ویژگی بسیار مهمی است. بنابراین اگر قرار باشد 
تب��ادلات، جابه جایی و اس��تفاده از ظرفیت های 

قانون��ی در این بندر صورت 
بگی��رد، نخس��تین الزام آن 
ایجاد فرودگاه اس��ت. البته 
فرودگاه��ی در کن��ارک در 
فاصل��ه ۳۰کیلومت��ری این 
منطق��ه آزاد وجود دارد که 
از آن اس��تفاده می شود. در 
مجموع روند توس��عه ای در 
منطقه آزاد چابهار کند بوده 
و ض��رورت و الزام��ی برای 
ایجاد یک ف��رودگاه جدید 
و اختصاصی ب��رای منطقه 
آزاد چابهار تا به حال وجود 
نداش��ته و همچنین توجیه 
نداش��ته  ه��م  اقتص��ادی 
اس��ت، بر همین اس��اس از 
فرودگاه کن��ارک به صورت 
مشترک استفاده می شود و 
ظرفیت ها و امکانات خوبی 
را آنج��ا فراه��م کرده ای��م 
ت��ا تج��ار، س��رمایه گذاران 
و گردش��گران بتوانن��د به 
راحت��ی وارد منطق��ه آزاد 

 شوند. 
مج��وز احداث ف��رودگاه 

بین الملل��ی منقط��ه آزاد چابه��ار در راس��تای 
برنامه ها و اهداف توس��عه ای کلان صادر شده و 
در حال مذاکره با سرمایه گذاران و دستگاه های 
مربوط برای س��اخت فرودگاه هستیم. امیدوارم 
بتوانیم به یک مدل و س��اختاری برس��یم که در 
ی��ک زم��ان کوتاه پروژه ف��رودگاه را عملیاتی و 
اجرای��ی کنیم و منطق��ه آزاد چابهار هم دارای 

یک فرودگاه بین المللی شود. 
بـرای مثـال اگر تاجـری از افغانسـتان 
یـا هنـد بخواهد بدون ویـزا وارد فرودگاه 
کنارک شـود، آیـا اجـازه ورود دارد؟ چه 
تسـهیلاتی بـرای ورود سـرمایه گذاران و 

گردشگران خارجی ایجاد شده است؟ 
بل��ه. در صورت��ی ک��ه ورود بازرگان��ان ی��ا 
گردشگران خارجی از پیش هماهنگ شده باشد 
و مدارک ش��ان فرستاده شود، ما هماهنگی های 
لازم را ب��ا ف��رودگاه انج��ام می دهیم. در واقع با 
هم��ان هماهنگ هایی که از قبل صورت گرفته، 

می توانند وارد منطقه آزاد شوند. 
در مـورد اعطای مجوز فرود )امتیاز حق 
آزادی پنجم(برای شـرکت های هواپیمایی 
توافقی صورت نگرفته اسـت. به طور مثال 
عـرض کنـم هواپیمایی کـه از مقصد هند 
یا افغانسـتان به سـمت امارات در حرکت 
اسـت، نمی تواند برای سـاعاتی در چابهار 
فرود داشـته باشد )مسـافران این نقطه را 
پیـاده کند(و در ادامه بـه امارات برود. آیا 
در ایـن خصوص مذاکـره ای با ایرلاین های 

هوایی انجام داده اید؟ 
در ای��ن زمین��ه نیز در حال مذاکره هس��تیم 
و پیش��نهادهایی را به ش��رکت های هواپیمایی 
داده ای��م. برخ��ی ایرلاین ه��ای داخل��ی هم در 
پی گرفتن این مجوز هس��تند و درخواس��ت و 
تقاضای بسیاری هم از سرمایه گذاران افغانستان 
داش��ته ایم و به زودی ای��ن مورد را هم عملیاتی 

خواهیم کرد. 
آیا خط پرواز مسـتقیم از چابهار به کابل 

)افغانستان( وجود دارد؟ 
در حال حاضر نه، اما در حال مذاکره با یکی 
از ایرلاین ه��ای داخل��ی )ای��ران( و ایرلاین های 

افغانستان هستیم. 
چرا وجود ندارد؟ 

 دلایل متعددی وجود دارد از جمله اینکه ما 
با یک مجموعه و یک دس��تگاه در داخل کشور 
س��روکار نداری��م، بلکه س��ازمان ها و نهادهای 
مختلفی هس��تند که در مورد این موضوع باید 
نظ��ر بدهن��د و هماهنگی با آنه��ا فرآیند خاص 
خود را دارد. البته مدت طولانی نیس��ت که این 
موضوع در دستور کار قرار گرفته است. در حال 
حاضر و با توجه به حجم فعالیت هایی که تجار و 
سرمایه گذاران افغان در چابهار شروع کرده اند و 
شرکت هایی که به ثبت رسانده اند )حدود 1۳۰ 
شرکت( و این خود توجیه اقتصادی خوبی برای 
ایجاد خط پرواز مس��تقیم به این کش��ور ایجاد 

می کند. 
بنـدر چابهـار در نقشـه دریایی سـایر 
کشـورها مانند کشور چین به طور رسمی 
وجـود خارجی نـدارد، آیا این خود دلیل و 

مانعی برای تجارت به حساب نمی آید؟ 
منطقه آزاد نیازی به تعریف و رسمیت از طرف 
نقش��ه های جهانی ندارد. بن��در چابهار به عنوان 
ی��ک بن��در رس��می در نقش��ه های بین المللی 
ش��ناخته شده اس��ت اما به دلیل ترافیک کمی 
که دارد، ش��هرت چندانی ندارد و علت اصلی را 
بای��د در نگاه غیرتوس��عه ای داخلی به این بندر 
مهم و استراتژیک در سال های اخیر جست وجو 
ک��رد. ظرفیت پایین تخلی��ه و بارگیری یکی از 
مش��کلات اصل��ی این بندر اس��ت و با توجه به 
مذاکراتی که با ش��رکت های کشتیرانی مختلف 
دنیا صورت گرفته و سرمایه گذاری هایی که قرار 
اس��ت انجام شود، همزمان با راه اندازی، فاز یک 

در بهار ۹۶، این مشکل هم حل خواهد شد. 
ظرفیت فعلـی تخلیه بار در بندر چابهار 

چه میزان است؟ 
ظرفیت فعلی حدود ۲ میلیون تن اس��ت و تا 
به��ار آینده )کمتر از ش��ش ماه( به ۵/8میلیون 

تن خواهد رسید. 
این ظرفیت از سـال 91 تاکنون تغییری 

داشته است؟ 
خیر.

آیـا بازنگری طرح جامع تفصیلی منطقه 
آزاد چابهار آماده شده است؟ 

خیر، اما مشاور طرح جامع انتخاب شده و در 
حال بازنگری می باشد. 

آیـا آماده نبودن ایـن طرح روی اقتصاد 
این منطقه اثر منفی نمی گذارد؟ 

 بندر چابهار در گذش��ته طرح جامع و طرح 
تفصیلی داشته اما زمان آن به پایان رسیده و با 
توجه به تحولاتی که در پس��ابرجام پیش آمده 
و اقبالی که س��رمایه گذاران خارجی در چابهار 
داش��تند و پروژه های عظیمی که در آنجا شروع 
شده، احساس نیاز کردیم که این طرح بازنگری 
ش��ود. س��ال گذشته نیز مش��اور برای بازنگری 
طرح انتخاب شد و موضوع بازنگری طرح جامع 

منطقه چابهار در دست اقدام است. 
جلـب  بـرای  تشـویقی  ابزارهـای 

سرمایه گذاری در منطقه آزاد کدامند؟ 
مهم تری��ن و اصلی تری��ن ویژگ��ی که مناطق 
آزاد دارند معافیت های مالیاتی اس��ت. در حال 
حاضر مناطق آزاد ایران ۲۰سال معافیت مالیاتی 
دارن��د و ورود و خ��روج س��رمایه و دارایی های 
سرمایه گذاران در این مناطق کاملا آزاد است و 
از قانون حمایت از سرمایه گذاران خارجی تبعیت 
می کند. همچنین امکان اس��تفاده از نیروی کار 
خارجی تا 1۰درصد کل نیروی کار منطقه وجود 
دارد. به تجار و س��رمایه گذارانی که قصد اقامت 
در منطق��ه را دارن��د نیز اجازه داده می ش��ود و 

تحصی��ل ب��رای فرزندان و 
اس��تفاده از خدم��ات برای 
آنها فراهم اس��ت. همچنین 
بین المللی  ی��ک دانش��گاه 
در منطق��ه چابه��ار داریم 
که ام��کان تحصی��ل برای 
همه سرمایه گذاران با تمام 

ملیت ها ایجاد شده است. 
اقامـت بـرای افغان ها 
اسـت؟  سـاله  یـك 
به عنـوان مثـال آنها آیا 
گواهی نامـه  می تواننـد 
رانندگی هـم در منطقه 

آزاد چابهار بگیرند؟ 
با س��رمایه گذاری  همراه 
و ثبت ش��رکت، اقامت هم 
داده می ش��ود و اقامت ه��ا 
مدت دار اس��ت ام��ا اقامت 
ش��ش ماه��ه می دهی��م تا 
کاره��ا و فعالیت های اولیه 
انج��ام ش��ود و ب��ه میزان 
این  تحقق س��رمایه گذاری 
اقام��ت ی��ک س��اله و دو 
س��اله تمدید خواهد ش��د. 
گذش��ته  در  گواهی نام��ه 
فقط برای سرمایه گذاران افغان اعطا می شد که 
گواهی نامه ه��ای بین المللی نبود. در حال حاضر 
ب��ا اداره راهنمای��ی و رانندگ��ی توافق کردیم و 
بس��یاری از س��رمایه گذارانی که اقدام کرده اند، 
گواهی نامه دریافت و می توانند رانندگی کنند. 
وضعیت سـرمایه گذاری کشـور هند در 

منطقه آزاد چابهار چگونه است؟ 
س��رمایه گذاری هند در دو بخش اس��ت. در 
بخ��ش بندر مربوط به مدیران س��ازمان بنادر و 
دریانوردی می ش��ود و آنها باید اظهار نظر کنند 
و م��ن جزیی��ات آن را نمی دانم. در بحث کلی، 
سرمایه گذاری در بخش تجهیزات و بهره برداری 
از فاز یک اس��کله شهید بهشتی در بندر شهید 
بهش��تی اس��ت که ق��رارداد مدت داری اس��ت. 
تجهیزاتی که در بندر نصب می ش��ود برای یک 
مدت زمان مش��خص بخش��ی از درآمد آن بندر 
را برای مستهلک کردن سرمایه گذاری خودشان 
مورد اس��تفاده قرار می دهند. در دو محور دیگر 
نیز با هندی ها مذاکره ش��ده اس��ت؛ ایجاد یک 
ش��هرک صنعتی ایرانی و هندی در منطقه آزاد 

چابهار است که در حال مذاکره هستیم. 
برای سـرمایه گذاران افغان  و اقامت آنها 

چه برنامه ای دارید؟ 
چابه��ار یک فرصت بی نظیر برای افغانس��تان 
اس��ت. به دلیل جغرافیای خاص این کش��ور و 
موقعیت��ی ک��ه چابه��ار در ورودی آب های آزاد 
دارد و س��رمایه گذاری عظیمی که دولت ایران 
برای توس��عه چابهار دارد، آینده اتصال کش��ور 
افغانس��تان ب��ه دنی��ای خارج از طری��ق چابهار 

خواهد بود. 
براس��اس مطالعاتی که از فضای کس��ب وکار 
در کش��ور افغانس��تان و ایران انج��ام داده ایم و 
هدفگذاری های��ی ک��ه برای کمک به اقتصاد هر 
دو کش��ور کرده ایم )صادرات میوه و خش��کبار 
افغانستان از طریق چابهار( فضایی فراهم شده تا 

بازرگانان افغان با استفاده از آن بتوانند بسته بندی 
میوه ها و فرآوری محصولات کشاورزی با ایجاد 
ارزش افزوده بیش��تر را در منطقه چابهار انجام 
دهند. بخش دیگری که برای افغانستان می تواند 
بس��یار موثر باش��د، توسعه فرآوری مواد معدنی 
به ویژه سنگ های ساختمانی و قیمتی است. این 
موارد از جمله فرصت های جدی و مهمی است 
که تجار افغانس��تان می توانند در بخش اقتصاد 
داخلی با ایجاد ارزش افزوده بیش��تر در چابهار، 
به اقتصاد داخلی کشورش��ان کمک کنند. برای 
نمونه بخشی از پروسه تولید و بسته بندی روغن 

مصرفی افغانستان در چابهار انجام می شود. 
تفاهم نامـه ای  گذشـته  سـال های  در 
هـم بـرای واگـذاری 50 هکتـار زمیـن به 
سرمایه گذاران افغان در منطقه آزاد چابهار 

امضاء شده، درست است؟ 
بله. البته این مقدار واگذاری براس��اس میزان 
س��رمایه گذاری ها افزای��ش می یابد و با افزایش 
س��رمایه گذاران و متناس��ب با فعالیت های تجار 
افغانس��تان، به آنها برای سرمایه گذاری بیشتر، 

زمین داده می شود. 
روند تسهیل در سرمایه گذاری در منطقه 

آزاد چابهار چیست؟ 
در مجموع محدودیتی برای س��رمایه گذاری 
در مناط��ق آزاد نداری��م. به نظر من تنها کمکی 
که دولت می تواند برای تسهیل سرمایه گذاری ها 
انج��ام ده��د، راه اندازی سیس��تم های مالی در 
مناط��ق آزاد اس��ت. هنوز سیس��تم مالی ما در 
مناطق آزاد از روانی و سهولت برخوردار نیست 
و بان��ک مرکزی باید با ایجاد ش��رایط روان تری 
ب��رای ارائه مجوز فعالی��ت بانک های خارجی و 
خصوص��ی در مناطق آزاد، اقدام کند. سیس��تم 
مال��ی، نقش کلی��دی و مهمی در تحقق اهداف 
مناطق آزاد دارد و هر ورود و خروجی که در این 
مناطق صورت می گیرد باید از طریق سیس��تم 

مالی باشد. 
نقش برجام در توسعه و پیشرفت منطقه 
آزاد چابهـار چگونه بوده اسـت؟ آیا نتایج 
برجام در این منطقه قابل مشاهده است؟ 
برج��ام تاثیر مثبت��ی در منطقه آزاد چابهار 
گذاش��ته و بسیاری از محدودیت های مالی به 
لحاظ قانونی برداش��ته شده است، اما تسهیل 
و روان��ی نق��ل و انتقال ه��ا هنوز ایجاد نش��ده 
ک��ه با حضور بانک های خارجی می توانیم این 
نقیص��ه را برط��رف کنیم. البته قانون بازنگری 
در ایجاد ش��عبه بانک خصوصی یا شعبه بانک 
خارجی که اخیرا توس��ط بانک مرکزی انجام 

ش��ده، ش��رایط را روان تر کرده اس��ت. 
منطقـه آزاد چابهـار در مقایسـه با بندر 

گواتر پاکستان چه مزیت هایی دارد؟ 
خطوط ارتباطی و امنیت پش��ت بند آن یکی 
از مزیت های اصلی و مهم منطقه آزاد چابهار در 
مقایسه با گواتر پاکستان است. همچنین وجود 
زیرس��اخت ها و امنیت در ایران قابل مقایس��ه با 

گواتر پاکستان نیست. 
سخن آخر؟ 

تاکی��د می کنم چابهار یک ظرفیت ملی برای 
حض��ور در عرصه جهانی و بهترین نقطه اتصال 
س��ه قاره آسیا، آفریقا و اروپاست. آینده اقتصاد 

و تجارت ایران در منطقه چابهار است. 

عبدالرحیم کردی، مدیرعامل منطقه آزاد چابهار در گفت وگو با »فرصت امروز«: 

ترانزیتوتجارتمنطقهایدرچابهارواردفصلجدیدیمیشود

منطقه آزاد چابهار در س��ال 1۳۷۲ براس��اس قانون چگونگی 
اداره مناط��ق آزاد تج��اری صنعت��ی مصوب مجلس تاس��یس 
گردی��د، و س��ازمان منطقه آزاد چابهار به عن��وان متولی اصلی 
اداره منطقه آزاد چابهار می باشد، تمرکز اصلی کنونی سازمان 
منطقه آزاد چابهار جذب س��رمایه گذاری در حوزه های مختلف 
از جمل��ه حمل و نق��ل و ترانزیت، صنعت، توریس��م، آموزش و 

ساخت زیربناها می باشد. 
موقعیت جغرافیایی: 

منطق��ه آزاد چابهار درکنار تنها بندر اقیانوس��ی ایران واقع در 
جنوب شرقی ایران و در شمال دریای عمان قرار گرفته است و 
به علت موقعیت استراتژیک و دستیابی به آبهای آزاد بین المللی 
جایگاه ویژه ای در مبادلات ایران با سایر کشورهای منطقه دارد  

و به عنوان پیشانی توسعه کشورایران شناخته می شود. 
از سوی دیگر منطقه آزاد چابهار به علت نزدیکی به کشورهایی 
نظیر افغانس��تان، پاکستان و آسیای میانه، در آینده ای نزدیک 
با اتصال به ش��بکه ریلی کشور اهمیت ویژه ای در ترانزیت کالا 
به این کش��ورها خواهد داش��ت. همچنین منطقه آزاد چابهار 
به عنوان، یکی از نقاط کلیدی در کریدور شمال – جنوب نقش 
مهمی بین کش��ورهای محصور در خشکی )CIS( وآبهای آزاد 
از طریق افغانس��تان ایفاد می نماید. ضمنا بدلیل قرارگیری در 
مس��یر ترانزیتی ش��رق – غرب در زمینه ترانزیت و ترانش��یپ 
نقط��ه طلایی اتصال بین س��ه قاره آس��یا، اقیانوس��یه وافریقا 

می باشد. 
مزیت های اختصاصی:

* تنه��ا بندر تج��اری ایران در خارج از تنگ��ه هرمز و در کنار 
آبهای آزاد

* نقطه اتصال کریدور شرق ایران به آبهای آزاد
* نزدیکترین بندر به بازارهای آسیای میانه و افغانستان

* دسترسی آسان به مواد معدنی گوناگون در شرق ایران
* ارتباطات چند وجهی حمل و نقل از طریق هوا، زمین و دریا

* تس��هیلات اج��اره بلند مدت ب��ا مالکی��ت 1۰۰درصد )برای 
خارجیان(

تسهیلات و مزیت های قانونی
* امکان مشارکت 1۰۰درصد خارجیان 

* ضمانت سرمایه گذاری ها
* امکان انتقال1۰۰درصد سرمایه و سود آن

* معافیت مالیات1۰۰درصد بردرآمد و دارایی به مدت ۲۵ سال 
* معافیت ورود ماش��ین آلات و مواد اولی��ه مصرفی واحدهای 

تولیدی از عوارض ورودی گمرکی
* آزاد بودن ص��ادرات محصولات تولی��دی منطقه از مقررات 

عمومی صادرات و واردات

* معافی��ت گمرکی محص��ولات تولیدی واحده��ای صنعتی 
منطقه برای صدور به سرزمین اصلی به میزان ارزش افزوده در 

استفاده از مواد اولیه داخلی وخارجی
* ام��کان اس��تفاده از نیروی کار خارجی ب��ه میزان 1۰درصد 

کل نیروی کار 
* قوانین و مقررات انعطاف پذیر در زمینه نیروی کار

* مجاز بودن تخلیه، بارگیری، ترانزیت و ترانش��یپ و معافیت 
آن از تمامی عوارض و حقوق گمرکی به اس��تثنای هزینه  های 

انبار و جابه جایی بار
* مجاز بودن خرده فروشی کالا

* امکان تاس��یس بانک و بیم��ه خصوصی داخلی و خارجی یا 
شعبات آنها

* صدور ویزا برای سرمایه گذاران خارجی با قابلیت تمدید
فرصت های سرمایه گذاری: 

* تاس��یس بازار کالاهای تخصصی بورس کالا و انجام عملیات 
بانکی و بیمه ای 

* مشارکت درتوسعه شهرک های تخصصی ICT و انرژی های 
تجدیدپذیر، پارک شیمیایی، صنایع پتروشیمی، فولاد

* تاسیس موسسات مشاوره ای سرمایه گذاری و بازاریابی
* تاسیس ش��رکت های حمل و نقل چند وجهی دریایی، هوایی 

و زمینی 
* احداث صنایع بسته بندی و مونتاژ برای صادرات مجدد

* احداث کارخانه خودروسازی درقطب خودرو منطقه
* ایج��اد مراک��ز اقامتی و تفریح��ی وگردش��گری و خدمات 

پشتیبانی در شهرک گردشگری منطقه
* احداث پارک پردازش فرآورده های مواد غذایی وکش��اورزی 

)خرما، برنج، چای و...(
* احداث پ��ارک پردازش وپ��رورش فرآورده های ش��یلاتی و 

صنایع مرتبط
* احداث پارک جواهرات طلا و سنگ های قیمتی
* احداث شهرک سلامت وتولید تجهیزات پزشکی

* احداث شهرک دانشگاهی
* احداث شبکه های ترانزیت و حمل ونقل 

* ایجاد ش��هرک های صنعتی آماده و مجه��ز قابل واگذاری و 
اجاره )شهرک تولید لوازم خانگی وبرقی والکتریکی و...(

* ایجاد انبارها و س��الن های تولیدی اس��تاندارد و آماده برای 
واگذاری یا اجاره

* ارائه خدمات فنی و مهندسی
* برگزاری نمایشگاه های تجاری

انواع مجوز های سرمایه گذاری: 
سازمان منطقه آزاد تجاری صنعتی چابهار در راستای تسهیل 
ورود س��رمایه گذاران محت��رم، پنج نوع مج��وز در زمینه های 
ترانزیت و حمل و نقل، خدمات، بازرگانی، گردش��گری و صنعت 

ارائه می دهد. 
امکانات سرمایه گذاری

آب: 
آب منطق��ه آزاد چابهار از طریق مجتمع های آب ش��یرین کن 

دولتی ونیز بخش خصوصی تامین می گردد. 
در حال حاضر حدود ۶۵.۵ کیلومتر ش��بکه توزیع آب و 1۲.۵ 

کیلومتر شبکه انتقال آب تاسیس گردیده است. 
 علاوه بر آن منطقه آزاد چابهار با توجه به برنامه های تاس��یس 
نواحی صنعتی، موضوع احداث آب ش��یرین کن های اختصاصی 
را نیز در برنامه های خود دارد که با مش��ارکت بخش خصوصی 
عملی خواهد شد، لذا بخش آب یک زمینه عمده سرمایه گذاری 

نیز می باشد. 
برق: 

 منطقه آزاد چابهار به شبکه سراسری برق متصل می باشد. 
ش��بکه کنونی برق منطق��ه آزاد چابهار ح��دود 1۷8 کیلومتر 

است که برای تامین نیازهای آینده سازمان منطقه آزاد چابهار 
توسعه آن را در برنامه های خود دارد. 

س��ازمان منطق��ه آزاد چابهار جهت خودکفای��ی و اطمینان از 
تامین برق صنایع س��نگین خود طرح ایجاد نیروگاه برق را در 
لیست طرح های مهم برای جذب سرمایه گذاری گنجانده است. 

انرژی )سوخت(: 
ان��رژی در منطق��ه آزاد چابهار، همانند سراس��ر ایران از محل 

انرژی یارانه ای تامین می گردد، 
زمین: 

زمین های مص��وب منطقه آزاد چابهار براس��اس قانون معادل 
1۴۰۰۰ هکتاراس��ت ک��ه طب��ق ط��رح جام��ع ب��ه ۹ پیکره 
تقس��یم بندی ش��ده، هر ی��ک از این پیکره ها ب��ه فعالیت های 

خاصی اختصاص یافته است. 
در ح��ال حاضر در منطقه آزاد جابهار بالغ بر ۲۶۰۰۰ متر انبار 
جهت نگهداری انواع کالاها وجود دارد و طرح احداث ۲1۰۰۰ 
مت��ر فض��ای سرپوش��یده و س��ردخانه و همچنی��ن ۲۰.۰۰۰ 
مترمربع فضای انبار و روباز در حال اجرا می باشد. همچنین در 
محوطه های ش��هید بهشتی و شهید کلانتری مجموعا ۳۲۲۰۰ 

متر مربع انبار وجود دارد. 
س��ازمان منطق��ه آزاد چابهار همچنین در راس��تای توس��عه 
فضاه��ای آماده س��ازی ش��ده خواه��ان مش��ارکت بخش های 
خصوصی داخلی و خارجی در ساخت وتکمیل زیرساخت های 
ش��هرک های صنعت��ی، ایجادس��الن های تولی��دی و انبارهای 

اجاره ای در منطقه آزاد چابهار می باشد
حمل و نقل: 

منطقه آزاد چابهار با توجه به امکانات موجود مجهز به سیستم 
حمل و نقل ترکیبی می باشد که شامل هوایی، دریایی و جاده ای 
می گ��ردد، ایجاد خط آهن چابهار- مش��هد از اه��م برنامه های 
دولت ایران در برنامه پنجم توس��عه می باش��د که منطقه آزاد 
چابه��ار را ب��ه کریدور ارتباط��ی اصلی با آس��یای میانه مبدل 

خواهد ساخت. 
ارتباطات جاده ای: 

راه ه��ای ج��اده ای چابه��ار از جه��ات مختلف و ب��ا جاده های 
ترانزیتی اس��تاندارد به ش��بکه های اصل��ی حمل و نقل داخلی 

وبین المللی متصل است.
با راه اندازی بازارچه مرزی ریمدان امکان اتصال زمینی چابهار 

به بنادر گوادر و کراچی نیز به وجود آمده است. 

ارتباطات هوایی: 
منطقه آزاد چابهار از فرودگاه کنارک در ۴۰کیلومتری منطقه 

آزاد چابهار برای مبادلات هوایی استفاده می نماید. 
یکی از برنامه ها و پروژه های مهم س��ازمان منطقه آزاد چابهار 
جهت تسهیل ورود س��رمایه گذاران، ایجاد فرودگاه بین المللی 
در محدوده منطقه آزاد چابهار اس��ت که به تصویب س��ازمان 

فضایی جمهوری اسلامی ایران رسیده است. 
ارتباطات دریایی: 

منطق��ه آزاد چابه��ار، تنه��ا منطقه آزاد ایران می باش��د که به 
آبهای عمیق اقیانوس��ی با قابلیت پهلوگیری کشتی های بزرگ 
اقیانوس پیما متصل اس��ت، در حال حاضر دو اسکله تجاری با 
قابلی��ت پهلوگیری کش��تی های ۴۵ و 1۰۰ هزارتنی درچابهار 
فعال هس��تند که منطقه آزاد چابهار از آنها استفاده می نماید، 
درطرح توس��عه ظرفیت اسکله های فوق به 8. ۵میلیون تن در 

سال خواهد رسید. 
سه خط کشتیرانی در حال فعالیت هستند. 

امید می رود توسعه بیش��تر فعالیت ها سبب راه اندازی خطوط 
مستقیم کشتیرانی به سایر بنادر دنیا گردد. 

ارتباطات ریلی: 
با سرمایه گذاری دولت به زودی چابهار از طریق زاهدان به ریل 

سراسری وصل خواهد شد. 
مزایای و تسهیلات بندری در چابهار و منطقه آزاد: 

* پایین تری��ن هزین��ه انب��ارداری و فض��ای گس��ترده جهت 
انبارداری کالا

* دارای کمترین تعرفه ورود و کمترین زمان توقف کشتی
*  توانایی پذیرش کشتی هایی با ظرفیت 1۰۰هزار تن
امکان برخورداری از تخفیف ها، وامکانات خاص: 

1- معافی��ت از مابه التفاوت هزینه ه��ای حمل و نقل دریایی و 
زمینی کالا به مقصد چابهار در مقایسه با بنادرجنوبی

۲- معافی��ت از هزینه حم��ل کالا از منطقه آزاد چابهار به انبار 
صاحب کالا در داخل کشور

۳- معافیت از هزینه THC ترانشیپ در بندرعباس
۴- معافیت از هزینه THCچابهار در صورت ورود کالا توسط 

کشتی به منطقه
۵ معافیت از هزینه های انبارداری در چابهار به مدت سه ماه

۶- عدم متروکه شدن کالا در منطقه آزاد چابهار
۷- صدور گواهی مبدا مورد تایید گمرکات کشور

8- ص��دور قبض انبار قابل معامل��ه و قبض انبار تفکیکی مورد 
تایید گمرکات کشور توسط سازمان

تهیه شده توسط: مجتبی اسدی
مدیرتسهیل و گسترش تولید وفن آوری های پیشرفته

منطقهآزادچابهارسرزمینفرصتهایطلاییسرمایهگذاری
مزیت ها، مشوق ها، فرصت های سرمایه گذاری در منطقه آزاد چابهار



علیرضا روغنیان: شاید بیش از همه کشورهای دیگر 
که در کره زمین وجود داشته اند ما با کلمه افغان و دیدن 
چهره به چهره مردمان آن کشـور در کنار خود آشـنا 
هسـتیم و تقریبـا همگی می دانیـم مردمانش به خاطر 
جنگ و بر نتابیدن تفکر طالبانی مجبور شدند راه خانه 
خویش را به سمت ایران و دیگر کشورها در پیش گیرند. 
مصاحبـه ای کـه در پیش رو دارید به دلیل ترافیك 
کاری آقای سـفیر موفق نشـدیم به صورت رو در رو 
انجـام دهیـم، البته اعتقاد دارم که مصاحبه حضوری 
می تواند عمق مسـائل را بررسـی و موشکافی کند که 
میسر نشد و ناگزیر سوالات را به دفتر ایشان ارسال 
کردیـم و بعـد از یـك ماه جواب سـوالات را دریافت 

کردیم. 
شما را به خواندن مسائل و سوالاتی که در زیر آمده 

است دعوت می نماییم. 
از حجم مبادلات با افغانستان در گذشته و مقایسه 

آن در حال حاضر بگویید؟ 
افغانس��تان با داش��تن نظام مبتنی بر بازار آزاد و کمترین 
می��زان دخال��ت دول��ت در بازار، در ح��وزه تولید کالاها به 
دلی��ل مواج��ه بودن با موض��وع ناامنی و به رغم ظرفیت های 
قابل توجهی که در این کش��ور وجود دارد، توفیق چندانی 
نداشته و حدود ۹۷ درصد حجم تجارت این کشور را واردات 
تشکیل می دهد. با نگاهی به حجم تجارت پنج سال گذشته 
افغانس��تان حجم تجارت این کش��ور از ۵. ۵ میلیارد دلار 
در س��ال ۲۰1۰ به حدود 8 میلیارد دلار در س��ال گذش��ته 
رس��یده اس��ت. از عمده شرکای وارداتی این کشور می توان 
به جمهوری اسلامی ایران، پاکستان، روسیه، ترکیه، چین، 
ترکمنستان، ایالات متحده آمریکا، هندوستان و قزاقستان 

اشاره کرد. 
مهم ترین اقلام وارداتی این کشور را مواد نفتی، مواد غذایی، 
ماشین آلات و ادوات سنگین و منسوجات تشکیل می دهد. 
در موضوع صادرات و واردات کشورمان با افغانستان شاهد 
ی��ک ع��دم توازن مش��هود هس��تیم. حجم ص��ادرات ما به 
افغانستان بیش از ۲ میلیارد دلار در سال گذشته بوده و عملا 
افغانس��تان چهارمین ش��ریک صادراتی کشورمان محسوب 
می شده است. در حالی که حجم واردات ما از افغانستان کمتر 
از 1۰۰ میلیون دلار بوده اس��ت. برای دس��تیابی به پایداری 
و استمرار در این حوزه درصدد منطقی سازی این مبادلات 
براساس واقعیت های موجود هستیم و در این زمینه کمیته 
اقتصادی بین وزارتخانه های تجارت دو طرف به سرپرستی 

معاونین وزرا تشکیل گردیده است. 
عم��ده محص��ولات صادراتی کش��ورمان را انواع مواد نفتی، 
مواد غذایی، مقاطع فولادی، انواع کف پوش ها تشکیل می دهند. 
قراردادهـای امضـا شـده در سـفر رئیس جمهـور 

افغانستان به ایران شامل چه طوری بود؟ 
در خرداد ماه سال جاری و در سفر رئیس جمهور محترم 
افغانستان به ایران، شاهد امضای موافقتنامه تاسیس دالان 
حمل و نق��ل و گذر بین الملل��ی با محوریت بندر چابهار بین 

کشورهای ایران، افغانستان و هندوستان بودیم. 
 این اتفاق آغاز مرحله جدیدی در همکاری س��ه کش��ور 
در تحق��ق بهره گی��ری از عنص��ر اقتصاد و اج��زای مربوطه 
آن به عنوان عاملی در پیوند کش��ورهای این منطقه اس��ت. 
مرحل��ه ای ک��ه نقط��ه ابتدایی آن در یادداش��ت تفاهم بین 
س��ه کش��ور در س��ال 1۳81 گذاشته ش��د. این موافقتنامه 
که دارای یک مقدمه و 1۵ ماده اس��ت در واقع درصدد به 
رس��میت ش��ناختن بندر چابهار به عنوان یکی از کانون های 
اصلی منطقه ای در همکاری های حمل و نقلی جاده ای و ریلی 
است و در بیان اهداف خود به درستی روی ایجاد یک دالان 
قابل اعتماد برای گذر کالا و مسافر بین سه کشور تاکید کرده 
است. اعتماد را باید یکی از حلقه های ضروری همکاری های 
کشورهای این منطقه محسوب کرد؛ حلقه ای که فقدان آن، 
کش��ورهای منطقه را از دس��تیابی به ظرفیت های بالفعل و 
بالقوه کشورها برای دستیابی به رشد و توسعه منطقه ای که 
باید اساس و محور همکاری ها قرار داده شود، بازمی دارد و 
در واقع قدرت دسترسی کشورها را کاهش می دهد. براساس 
این موافقتنامه حرکت س��ه کش��ور در جهت تسهیل صدور 
روادید، تس��هیل تردد وس��ایل نقلیه، اقدامات مش��ابه برای 
استاندارد س��ازی، ساده س��ازی و هماهنگ س��ازی قواعد و 
تش��ریفات گمرکی، کاهش مالیات و عوارض غیرمس��تقیم و 
عوارض دولتی، تدوین یروتکل های عملیاتی، توجه به همه 
امور مربوطه از زیرس��اخت ها تا تعیین مس��یر دالان ها مورد 

توافق قرار گرفته است
در رابطـه بـا پـروژه بندر 
چابهـار لطفـا توضیحاتـی 

ارائه فرمایید؟ 
بط��ور طبیع��ی در ارتب��اط 
ب��ا ویژگی های بن��در چابهار و 
پروژه هایی که با محوریت این 
بندر قرار اس��ت با بهره گیری از 
ظرفیت های ملی یا مش��ارکت 
دیگ��ر کش��ورهای علاقمند به 
مورد اجرا گذاشته شود مناسب 
اس��ت با مس��ئولین مس��تقیم 
صحب��ت ش��ده تا چش��م انداز 
تعریف ش��ده ب��رای این بندر و 
نق��ش آن در اقتصاد ملی و نیز 
اتصال اقتصادی منطقه بصورت 
دقیق تر مورد بررس��ی قرار داده 
ش��ود. آنچه من می توانم مطرح 
کنم س��ه نکته اس��ت: اول بندر 
چابهار چون تنها بندر اقیانوسی 

کشور است می تواند نقطه وصلی در ایجاد همکاری های دو و 
چند جانبه با کشورهای منطقه و خارج از منطقه با محوریت 
موضوعات متنوع اقتصادی باشد. امضای موافقتنامه اخیر را 
باید در این راستا قلمداد و آن را نقطه آغاز این قبیل امور 
تلقی کرد، دوم نقش قابل توجهی اس��ت که بندر چابهار و 
همچنین منطقه آزاد آن می تواند در توسعه محور شرق در 
کش��ورمان با جذب س��رمایه گذاران داخلی و خارجی، ایجاد 
واحدهای تولیدی به ویژه صنعتی و طبیعتا تولید فرصت های 
شغلی داشته باشد. همان گونه که قبلا شاید شنیده باشید در 
توافق بین دولت های ایران و افغانستان در چابهار ۵۰ هکتار 
زمین به تجار و س��رمایه گذاران افغانی اختصاص داده ش��د 
که بر همین اساس تعدادی از آنان با دریافت زمین و ایجاد 
تاسیس��ات فعالیت اقتصادی خود را از س��نوات گذش��ته در 
چابهار آغاز نمودند. موج جدید حضور تجار و سرمایه گذاران 
افغان در منطقه آزاد چابهار و بهره گیری از ظرفیت های این 
منطق��ه می توان��د در قیمت تمام ش��ده کالاهای وارداتی و 
صادراتی به افغانستان و استفاده از این مسیر به عنوان یکی از 
مسیرهای ترانزیت نقش مناسبی داشته باشد. سوم افزایش 
ظرفیت های بندر چابهار می تواند سهولت های بیشتری را در 
ترانزیت و حمل و نقل کالا و انرژی در محور شمال - جنوب 
به وی��ژه بین کش��ورهایی را که دسترس��ی ب��ه آب های آزاد 
ندارند فراهم آورد. در واقع توس��عه این بندر فرصتی برای 
همه کشورهای منطقه محسوب می گردد که باید در قالب 
حسن مناسبات و تعامل همه جانبه به بهره برداری برسد. 
پیش بینی شـما از حجم مراودات اقتصادی بین دو 

کشور چیست؟ 
با توجه به وجود ظرفیت های گوناگون برای همکاری دو 
کشور در حوزه های تبادلات تجاری، توسعه صنایع کوچک 
و متوس��ط و انتقال دانش فنی مربوطه، همکاری در حوزه 
مع��ادن و ف��رآوری م��واد معدنی و توس��عه ترانزیت امکان 
همکاری ه��ای دو جانب��ه و حتی چند جانبه کاملا میس��ر و 
چش��م انداز مثبتی را در مقابل ما قرار داده اس��ت. علاوه بر 
این، اقتصاد می تواند عامل موثری در توس��عه مناس��بات و 
پیوندهای دو کشور در دیگر حوزه های دوجانبه نیز محسوب 
ش��ود. همان گونه که قبلا نیز گفته ش��د باید به دنبال مفهوم 
پایداری در مناس��بات و منطقی س��ازی تعاملات اقتصادی با 
توج��ه ب��ه ظرفیت های موجود بود. از این منظر ارزیابی های 

موجود موید افزایش حجم مبادلات دو کشور است. 
پروژه های مهم بین دو کشور؟ 

از مهم تری��ن پروژه ه��ای بین دو کش��ور می توان به موارد 
زیر اشاره کرد: 

1-  تکمیل راه آهن خواف – هرات که در واقع امکان انتقال 
ریلی کالا بین بندرعباس تا هرات را میس��ر و از مزیت های 
منحص��ر ب��ه فرد خود در حوزه انتقال کالا و به ویژه ترانزیت 
در مقایسه با انتقال کالا به صورت جاده ای برخوردار است. 
۲- ترمیم جاده از نقطه مرزی ماهیرود در استان خراسان 
جنوبی به مرکز اس��تان فراه در افغانس��تان که در راس��تای 
افزای��ش تعام��لات تج��اری و ترانزیتی بی��ن دو طرف موثر 

خواهد بود. 
۳- توس��عه زیرس��اخت های نقطه مرزی میلک در استان 
سیس��تان و بلوچس��تان با استان نیمروز افغانستان منجمله 

پل دوم مرزی که روی رودخانه هیرمند به صورت مشترک 
احداث خواهد شد. 

۴- هم��کاری در فعال س��ازی مح��ور ترانزیت��ی چابهار – 
میلک – زرنج

۵- توس��عه و افزایش تعداد نقاط رس��می مرزی بین دو 
کشور. در این زمینه در حال حاضر سه مرز رسمی بین دو 
کش��ور وجود داش��ته )دوغارون در استان خراسان رضوی، 
ماهیرود در اس��تان خراس��ان جنوبی و میلک در اس��تان 
سیس��تان و بلوچس��تان( و مذاکرات مقدماتی برای افزایش 
مرزهای رس��می در جریان اس��ت. هدف اصلی از این اقدام 
کمک به افزایش مبادلات بین دو طرف در قالب های قانونی 

و نیز توسعه مناطق مرزی در دو کشور می باشد. 
بـا توجـه بـه لغـو تحریم هـا چـه پیشـنهادی به 

صادرکنندگان ایرانی دارید؟ 
با توجه به ضرورت اصل حفظ بازار و توسعه آن، توجه به 
چند موضوع حائز اهمیت است: کیفیت کالاهای صادراتی، 
انج��ام تحقیق��ات لازم در م��ورد بازار ای��ن کالاها و در واقع 
توج��ه ب��ه تقاضای بازار از منظر مصرف کننده افغان، فراهم 
نمودن زمینه مش��ارکت طرف های تجاری افغان در فرآیند 
تولید، همچنین بهره گیری از ظرفیت های خوب افغانستان با 
مشارکت تجار افغان در صادرات مجدد کالا به دیگر کشورها. 
ع��لاوه ب��ر ای��ن با توجه به تمایل افغان ها به توس��عه صنایع 
کوچک و متوسط، فرصت مناسبی برای حضور شرکت های 
مهندس��ی و سازندگان ماشین آلات برای بهره گیری در این 

بخش فراهم است. 
در چه حوزه هایی کشور افغانستان پتانسیل جذب 

سرمایه گذار خارجی را دارد؟ 
ظرفیت ه��ای تج��اری و اقتصادی ایران و افغانس��تان در 
حوزه های گوناگونی نظیر تامین انرژی، ترانزیت، تکنولوژی 
اطلاعات، معدن و خدمات فنی و مهندسی علی الخصوص در 
حوزه های زیرساخت و توسعه شهری نیز قابل برنامه ریزی و 

بهره برداری خصوصا در قالب های مشترک می باشد . 
نقـش اتاق هـای بازرگانـی دو کشـور در تعامـلات 

اقتصادی را چگونه ارزیابی می کنید؟ 
با توجه به اینکه بخش عمده ای از تجارت کشورها براساس 
فعالیت های تجار و بخش خصوصی صورت می گیرد، به طور 
طبیع��ی تش��کل های مرتبط در این ح��وزه نیز می تواند در 
بسیاری از زمینه ها که در مجال دولت ها نمی گنجد کارساز 
باشد بنابراین توسعه حضور بخش خصوصی و اتاق های دو 
کشور به مثابه نماینده و صدای بخش خصوصی در تعاملات 
اقتص��ادی هم��واره با اهمیت تلق��ی می گردد. در این زمینه 
گام های اولیه به منظور تشکیل اتاق مشترک بین دو طرف 
برداشته شده و این اتاق در طرف ایران تشکیل شده و منتظر 

تشکیل آن در طرف افغانستان می باشیم. 
یکی از مولفه های صادرات، گسترش خطوط هوایی 
و امنیت جاده های زمینی است. با توجه به نیاز تجار، 
در زمینـه گسـترش و امنیت راه چـه برنامه هایی در 

پیش رو است؟ 
امنیت جزو لاینفک توس��عه می باش��د و طبیعی است دو 
کشور نسبت به گسترش امنیت حساسیت های بالایی داشته 
و س��ازوکارهای لازم در نشس��ت های مختلف به طور مداوم 

بررس��ی و تبادل نظر می گردد. 
در کمیسیون مشترک دو کشور 
و کمیته های مش��ترک مرزی و 
دیگ��ر نشس��ت های دوجانبه، 
منطق��ه ای و بین المللی همواره 
بر توس��عه همکاری ه��ا تاکید 

شده است. 
در خص��وص برقراری خطوط 
هوایی گام های مناسبی برداشته 
ش��ده و خطوط پروازی از هر دو 
طرف بین پایتخت های دو کشور 
و برخ��ی ش��هرهای دیگر ایجاد 
گردی��ده اس��ت. در حال حاضر 
هفت��ه ای پنج پرواز بین تهران و 
کابل به صورت مس��تقیم برقرار و 
بین شهرهای مزارشریف، هرات و 
قندهار با مشهد و تهران نیز پرواز 

برقرار است. 
دولت افغانستان برنامه جامع 
اتص��ال ریلی خود را طراحی و 
درصدد اجرای آن می باش��د. براس��اس این برنامه علاوه بر 
اتص��ال مراک��ز مهم در این کش��ور از طری��ق ریل، ارتباط با 
دیگ��ر همس��ایه ها نی��ز از همین طریق مدنظ��ر قرار گرفته 
اس��ت. در همین راس��تا ارتباط ریلی خواف – هرات نیز که 
مورد اش��اره قرار گرفت در حال اجراس��ت. در زمینه ارتباط 
منطق��ه از طری��ق خطوط ریلی می توان به توافق اولیه پنج 
کش��ور ایران، افغانستان، تاجیکس��تان، قرقیزستان و چین 
برای پیوند ریلی اشاره نمود که قطعا تاثیر قابل توجهی در 

توسعه تعاملات تجاری منطقه ای خواهد داشت. 
ارتباط جاده ای بین دو طرف با توجه به مرزهای رسمی که 
قبلا گفته شد در جریان می باشد. البته این نکته قابل یادآوری 
اس��ت که نیاز بیش��تری در حوزه ارتقای زیرساخت جاده ای و 

همچنین افزایش امنیت در افغانستان مورد نیاز است. 
مهم ترین مشـکلات شـرکت های ایرانی در کشـور 
افغانسـتان به نظر شـما چیسـت و پیشـنهاداتی که 

برای تسهیل در این حوزه دارید چیست؟ 
عدم حضور شرکت ها به صورت مستقیم در بازار افغانستان 
و نداشتن اطلاعات محیطی و عدم شناخت نسبت به نوسانات 
در این بازار موجب بروز مشکلات در توسعه تعاملات تجاری 
بعض��ا می باش��د. نگاه بلند مدت و پرهی��ز از نگرش مقطعی 
و کوتاه مدت مهم ترین عاملی اس��ت که ش��رکت های ایرانی 
بای��د ب��ه آن توج��ه نمایند. توجه به توصیه های ارائه ش��ده 
توس��ط بخش بازرگانی س��فارت و بهره گیری از توان آن از 
مهم تری��ن پیش��نهادات اینجانب می باش��د. تجار و فعالان 
اقتصادی، س��فارت را همراه خود بدانند و در صورت وجود 
ابه��ام، پی��ش از انجام فعالیت تجاری با مراجعه به س��فارت 

نسبت به تکمیل اطلاعات خود اقدام نمایند. 
آیا افغانسـتان با وجود جنگ های قبیله ای و وجود 
طالبان در این کشـور برای صادرات و سـرمایه گذاری 

امن است؟ 
افغانس��تان ب��ا جمعیت��ی در حدود ۳1 میلی��ون نفر و با 
حج��م واردات ۹۷ درص��دی، پذیرای انواع کالاها و خدمات 
از کش��ورهای جهان می باش��د. این کش��ور در س��الی که 
گذشت چهارمین شریک تجاری کشورمان با صادراتی بالغ 
ب��ر ۲میلی��ارد دلار بوده اس��ت. بنابراین با توجه به ضرورت 
رفع نیازهای کالایی عامه مردم، برای توسعه صادرات نقش 
عوامل بازدارنده عمده محس��وب نمی ش��ود. در بس��یاری از 
موارد نیز ریس��ک ناش��ی از موارد اش��اره شده از منظر تاجر 
افغان قابل ارزیابی می باش��د. طبیعتا هر س��رمایه گذاری به 
ه��ر میزانی در افغانس��تان ب��ا میزانی از خطر در بخش های 
مختلف مواجه می باش��د. از این منظر توصیه س��فارت انجام 
س��رمایه گذاری مش��ترک با تجار افغان بوده است. همچنین 
ش��رایط بکر و عدم حضور جدی رقبای دارای مزیت بالا از 
ویژگی ه��ای ای��ن بازار اس��ت و فعالان اقتص��ادی با مطالعه 
دقی��ق ح��وزه مورد نظر و اخذ نقط��ه نظرات بخش تجاری 
س��فارت می توانن��د ارزیابی خ��ود را انجام و مبادرت به اخذ 

تصمیم نهایی نمایند. 
مشکلات مربوط به ویزا و مطالبات زیاد برای صدور 

روادید؟ 
ب��ا توج��ه به وج��ود تعداد زی��ادی از مهاجرین افغانی در 
کش��ورمان و وجوه مش��ترک عدیده و پیش��ینه فرهنگی و 

اجتماعی دو کش��ور همس��ایه، گردشگری سلامت و زیارتی 
همچنین حجم بالای روابط تجاری دو کشور، مطالبات بالا 
برای درخواس��ت ویزا طبیعی می باش��د. به منظور تس��هیل 
ص��دور روادی��د، با ایجاد س��امانه الکترونیکی صدور روادید 
ضمن حذف دخالت واس��طه ها و نوبت دهی س��ریع زمان 
انتظار مراجعان به حداقل ممکن رس��ید. تس��هیلات خاص 
برای تجار افغان نیز به طور ویژه ارائه می گردد تا این گروه 
از متقاضیان در اسرع وقت بتوانند از خدمات ویزا بهره مند 
شوند. در حال حاضر در گروه های مختلف درخواست روادید، 
فرآیند صدور به صورت روان در حال انجام اس��ت و مش��کل 
خاصی به صورت بارز وجود ندارد. با نگاهی به آمار ویزاهای 
ص��ادره به خص��وص در حوزه تجارت ما با افزایش دو برابری 
صدور این قبیل ویزاها نس��بت به مدت مش��ایه س��ال قبل 
مواجهیم که نش��ان دهنده اعطای تس��هیلات بیشتر در این 
بخش می باش��د و هم اکنون ویزا دغدغه ای برای برادران و 
خواهران افغانی ما به حساب نمی آید و ما پذیرای متقاضیان 

افغان هستیم. 
بـه نظر شـما درحال حاضر بـرای افزایش تعاملات 
و حضـور موثـر در دیگر کشـورها، با توجه به شـعار 
دولـت تدبیر و امیـد در ایران، چه اقداماتی می تواند 
در دسـتور کاردولـت قرار بگیـرد و در این بین نقش 

سفرا چقدر تاثیر گذار خواهد بود؟ 
ویژگی مهم دولت تدبیر و امید بهبود روابط بیش از گذشته 
با دیگر کشورهاست، کشورهایی که بر مبنای احترام و منافع 
متقابل به دنبال توس��عه روابط با ما هس��تند. در این میان 
س��فارتخانه های جمهوری اسلامی ایران دریچه و اصطلاحا 
ویترین کش��ور به حس��اب می آیند. در این برهه و با اعلام 
منوی��ات رهبر معظم انق��لاب در خصوص اقتصاد مقاومتی 
و تاکید ریاس��ت محترم جمهور بر توجه جدی به اقتصاد، 
وظیفه خطیر شناس��ایی و توس��عه فرصت های اقتصادی در 
دس��تور کار تمام س��فرا قرار دارد و به طور قطع هدایت و 
همسو نمودن همه ظرفیت ها در تحقق آن در نمایندگی های 
کش��ورمان در خارج از اهم موضوعاتی اس��ت که می توان به 

آن اشاره نمود. 
چرا سرمایه گذاری در افغانستان؟ 

همکاری های خوب تجاری بین فعالان اقتصادی دو کشور، 
حضور برند های مطرح کش��ور در این بازار، ش��ناخت نسبتا 
خوب مردم افغانستان از برند های ایرانی و اعتماد به کیفیت 
کالاه��ای تولی��دی ایران از نقاط قوت تجارت با افغانس��تان 
است و اراده مسئولان بخش های دولتی و خصوصی دو کشور 
موجب فراهم شدن زمینه همکاری دوجانبه خواهد بود اما 
نکت��ه مه��م در این بین برنامه ری��زی برای حضور بلندمدت 
در این بازار اس��ت که فکر میکنم با ورود تولید کنندگان به 
افغانستان و ایجاد واحد های تولیدی در دل این بازار ضمن 
تداوم حضور از نیروی کار فعال افغانی بهره بیشتری برده و 
بستر سازی برای آینده خواهند کرد . بکر بودن بازار و تمایل 
افغان ها برای توسعه صنایع کوچک و متوسط یکی از نکات 
بارز در این حوزه است و تولید کنندگان ایرانی می توانند با 
وجود این تمایل فزاینده س��هم خود را در بازار افغانس��تان 
تثبی��ت نماین��د. علاوه بر این بهره گیری از مزیت تعرفه های 
ترجیحی تولیدات افغانس��تان به دیگر کشورها نیز می تواند 

مورد بررسی سرمایه گذاران ایرانی قرار گیرد. 
در پایان سخن آخر... 

اش��تراکات دو کشور دوس��ت و برادر ایران و افغانستان 
به قدری واضح و مبرهن اس��ت و همگان از آن مطلع اند 
که نیازی به تکرار نیست لیکن نکته قابل توجه چگونگی 
روابط ما با یکدیگر اس��ت. جمهوری اس��لامی ایران برای 
رواب��ط خ��ود ب��ا افغانس��تان اهمیت زیادی قایل اس��ت و 
علاقه من��د ب��ه برق��راری امنیت و توس��عه پای��دار در این 
کش��ور می باش��د. ما علاقه مند هس��تیم در مس��یر گذار از 
مش��کلات، ت��ا ح��د توان به ب��رادران افغان��ی خود کمک 
کنی��م. همچنین فرصت های ترانزیتی ش��رق کش��ورمان 
را در اختی��ار ب��رادران افغ��ان خ��ود قرار دادی��م تا ضمن 
تنوع بخش��ی به مس��یر های ترانزیتی ش��ان در منطقه آزاد 
چابه��ار در کن��ار ما از فرصت های اقتصادی پیش رو بهره 
لازم را ببرند. در کنار همه این موارد علاقه مندیم فعالان 
اقتصادی دو کش��ور با برنامه ریزی منس��جم، توسعه روابط 
اقتصادی دو کش��ور را محقق نمایند که همین جا از این 
عزیزان تقاضا دارم نگاه ویژه و بلند مدت به بازار افغانستان 
داش��ته باش��ند و با ایجاد روابط حس��نه و رعایت منافع دو 
جانبه روابط تجاری پایدار و مس��تمری را موجب ش��وند. 

گفت وگوی جناب آقای محمدرضا بهرامی، سفیر محترم جمهوری اسلامی ایران در افغانستان: 

فرصتیمناسببرایحضورشرکتهایمهندسیوبازرگانی

جنگ هـای داخلـی همـواره به عنوان ابزاری بـرای بلعیدن 
منابـع و ذخایـر کشـورهای ثروتمند توسـعه نیافتـه بوده که 
توسـط دست های پنهان قدرت های بزرگ جهان به کار گرفته 
می شـود تا با گل آلود کردن آب اقتصاد سیاسـی این کشورها 

به مقاصدی که به دنبال آن هستند، دست یابند. 
افغانسـتان از لحاظ موقعیت ژئوپلیتیك در منطقه به عنوان 
کوتاه ترین راه اتصال اروپا و آسـیای میانه به شـبه قاره هند و 
خلیج فارس است که می تواند در تعاملات اقتصادی در منطقه 
و حتی جهان نقش کلیدی داشته باشد. اما افغانستان کنونی که 
به تازگی از چنگال حکومت های طالبانی نجات یافته با چالش ها 

و فرصت های بزرگی روبه روست. 
در یك دهه گذشـته با روی کار آمدن حامد کرزی سـپس 
اشـرف غنی تغییراتی در نظام سیاسـی و اقتصادی این کشور 
داده شـده اسـت. گرچه فقدان برخی از زیرسـاخت ها حرکت 
سـریع اقتصاد این کشـور به سـوی اقتصاد آزاد را عملکردی 
شتابزده جلوه می دهد اما سرمایه گذاری روی معادن مس و آهن 
فصل تازه ای از تاریخ افغانستان را ورق زده است. به گونه ای که 
پیش بینی می شود با گسترش سرمایه گذاری ها بر منابع بزرگ 
آبی، این کشور را در سال های آینده به هاب آب و برق تبدیل 
کند. گرچه حضور شرکت های بزرگ در اجرای پروژه های بزرگ 
راه، شهر و سدسازی در کنار پروژه های بزرگ تجاری این کشور 
با چهار کشـور هند – ایران و پاکسـتان – چین این کشـور را 
بـه کریـدور آسـیانه میانه تبدیل خواهد کـرد. اما وجود رکود 
اقتصـادی به دلایل مختلف و حضور گروه های تروریسـتی در 
این کشـور که مدعی دسـتیابی به قدرت هستند، راه رسیدن 
به توسعه پایدار را برای افغانستان با مشکل مواجه کرده است. 
بـا توجـه بـه تلاش های ایـران و هند در چند دهه گذشـته 
برای کنترل تروریسـم و گروه های افراطی در این کشـور و نیز 
سرمایه گذاری های این دو کشور در ایجاد زیرساخت های لازم 
در افغانسـتان موجب شـده است که روابط سه کشور با فرجام 
مسـئله هسـته ای ایران رنگ دیگری به خود بگیرد و مسـئله 

توسـعه بنـدر چابهار و احداث خـط ترانزیتی چابهار- زرنج به 
محوری ترین گفت وگوهای سـه جانبه این سـه کشـور در ماه 
گذشـته میلادی در تهران بدل شـود. به عبارتی توسـعه بندر 
چابهار و بندرعباس از پروژه های مهم اقتصادی ایران و هند برای 
همکاری در افغانستان است. در نتیجه این راه ترانزیتی ضمن 
جلوگیری از تسلط پاکستان و چین بر راه های آسیای مرکزی 
و کاهش نقش اقتصادی و سیاسی پاکستان در افغانستان، این 
نقش را متوازن تر و در جهت منافع ایران و هند رهنمون کند. 

طبق گزارش سازمان ملل و دانشگاه کابل درآمد سرانه آب در 
افغانستان 2775مترمکعب است که در صورت استفاده درست 
از ایـن آب هـا عـلاوه بر ضرورت خود می تواند به هاب آب و برق 
منطقه تبدیل شود. پیش بینی می شود که جنگ آینده جهان بر 
دستیابی به منابع انرژی باشد و این بار نه جنگ نفت که جنگ 
آب؛ افغانستان چه نقشه راهی را برا ی استفاده بهینه از منابع 

آبی خود در سال های آینده دارد؟ 
در کشور افغانستان پروژه های بزرگی برای مهار منابع آبی درحال 
انجام اس��ت که علاوه بر ش��رکت های ایرانی، ش��رکت های هندی و 
ترکیه ای همچنین ش��رکت های اروپایی به خصوص آلمانی ها اجرای 
ای��ن پروژه ه��ا را ب��ر عهده دارند. حضور ش��رکت های معتبری چون  
»دی��کان« و  »لام��وآر« به عن��وان مهندس��ین مش��اور وزارت انرژی 
افغانستان نشان می دهد که از آخرین تکنولوژی روز برای احداث و 
راه اندازی پروژه های سدسازی استفاده می شود و این به خودی خود 
زمینه انتقال دانش فنی شرکت هایی چون  »زیمنس« به شرکت های 
خصوصی داخلی که مجریان طرح ها هستند را فراهم می کند. از این 
رو می توان گفت که افغانستان در مهار انرژی آب با طراحی و اجرای 
پروژه های سدسازی توسط شرکت های مختلف اروپایی و ایرانی رشد 

چشمگیری داشته و انتظار می رود با توسعه پروژه های آبی افغانستان 
به هاب آب منطقه بدل شود. 

به نظر می رسد که با گسترش روابط دو جانبه ایران – افغانستان 
و نیاز شدید مناطق شرقی ایران به آب رسانی افغانستان می تواند 
ایـن معضـل را بـرای ایران حل و فصل کند آیا مذاکراتی در این 

زمینه صورت گرفته است؟ 
دولت پیشین نیز بر این عقیده بوده که افغانستان پتانسیل تبدیل 
به هاب آبی منطقه را دارد. از این رو پروژه هایی برای دس��تیابی به 
آن در دس��تور کار قرار گرفته اس��ت. بر این اس��اس افغانستان خواهد 
توانس��ت ضمن تأمین نیاز داخلی  )آب مورد نیاز کش��اورزی گرفته 
تا تولید برق( آب ش��رب مورد نیاز کش��ورهای همس��ایه را نیز تأمین 
کند. برای این منظور افغانس��تان اقدام به س��اخت کارخانجات بزرگ 
آب معدن��ی ک��رده اس��ت تا بتواند با درآمد حاص��ل از آن به تکمیل 
س��ایر پروژه ها اقدام کند. اما اینکه ایران و افغانس��تان چه تصمیمی 

در مورد تأمین آب مورد نیاز ش��رق ایران دارند محتملا می تواند از 
پروژه های بلندمدت دو کش��ور در س��ال های آینده باش��د. برای این 
منظور بدیهی اس��ت آب مورد نیاز مناطق ش��رقی ایران به ش��کل 
تهاتری تأمین خواهد شد. انرژی آب در مقابل انرژی نفت و گاز. به 
این صورت افغانس��تان می تواند نفت و گاز مورد نیاز مش��تریان خود 

را از طریق جنوب ایران به فروش برساند. 
گسترش روابط دو جانبه بین تهران – کابل چه تأثیری در 
ایجاد امنیت در افغانستان و توسعه اقتصادی افغانستان دارد؟ 
روابط ایران و افغانس��تان از دیرباز در حوزه های مختلف سیاس��ی و 
اقتصادی بر مبنای برادری و همراهی بنا نهاده شده است؛ ایران نقش 
مؤثری در کنترل تروریسم در افغانستان در سال های گذشته داشته 
است. با توجه به اینکه شرکت های ایرانی اصلی ترین مجریان طرح های 
ساخت نیروگاه های آبی در افغانستان هستند؛ بنابراین مذاکرات اخیر 
دو کشور در حوزه تجاری و بهبود وضعیت ترانزیت کالاهای مورد نیاز 
افغانستان می تواند فصل جدیدی از روابط اقتصادی دو کشور را رقم زند. 
هـر کشـوری بـه دنبال منافـع ملی خود اسـت و در صورتی 
پـروژه ای را عملـی می کنـد که بالاترین میزان منافع ملی آن را 

تأمین کند، پروژه اخیر چه منافعی برای ایران دارد؟ 
افغانس��تان قل��ب آسیاس��ت با منابع معدنی بی نظی��ر که نیازمند 
ایجاد بازارهای جدید فروش و احیای بازارهای سنتی است که عدم 
دسترس��ی به آب های آزاد بزرگ ترین مش��کل آن محسوب می شود. 
این امر از چنان اهمیتی برخوردار است که احداث خط ترانزیتی که 
افغانستان را از طریق بندر چابهار به آب های آزاد برساند از مهم ترین 
زمینه های گفت وگوی س��ه جانبه ایران و هند و افغانس��تان در دیدار 
ماه گذشته ریاست جمهوری این کشورها در ایران بوده است. با توجه 
به این کش��ورهای ش��مالی و ش��رقی افغانستان نیز از عدم دسترسی 

ب��ه آب ه��ای آزاد محرومند از این رو افغانس��تان می تواند به کریدور 
ترانزی��ت کالاه��ای این کش��ورها بدل ش��ود همچنین خط ترانزیتی 
تجاری چابهار- افغانستان ضمن تأمین کالاهای مورد نیاز کشورهای 
آس��یای میانه با ایجاد مش��اغل جدید، ایران را به پیش��قراول رونق 
کسب و کار و کاهش نرخ بیکاری برای دو کشور تبدیل خواهد کرد. 
افغانسـتان یکـی بزرگ تریـن بازارهای هـدف ایران برای 
صادرات مواد نفتی و پتروشـیمی اسـت و گفته می شـود که 
ایران سـهم عمده ای در تأمین گازوییل و بنزین افغانسـتان 
دارد. واردات محصولات پالایشـی و پتروشـیمی از ایران چه 
میزان از حجم واردات این کشور را در برمی گیرد و گسترش 
این همکاری ها در این زمینه چه منافعی برای دو کشور دارد؟ 
ب��ازار افغانس��تان همواره ب��ازار ترانزیتی ان��رژی، کالایی و فروش 
مناس��بی برای کش��ورهای همس��ایه بوده و رقابت برای تصاحب بازار 
این کشور همواره داغ بوده است؛ رقابت ایران، روسیه و ترکمنستان 
برای تصاحب بازار انرژی این کشور از دیرباز همانند هند و پاکستان 
برای تصاحب بازار کالایی این کش��ور ادامه داش��ته اس��ت، مهم ترین 
رقی��ب ای��ران در تأمین محصولات پتروش��یمی همچنین گازوییل و 
بنزین، ترکمنس��تان اس��ت که قیمت هایی به مراتب پایین تر دارد با 
این همه صادرات بنزین ایران به افغانستان زمانی که قیمت نقت به 
پایین ترین میزان خود رس��ید، روزانه بالغ بر یک میلیون دالر بود با 
توجه به همکاری مدیرعامل  »پتروشیمی شازند« آقای  »غریب پور« 
در انس��جام کانتینره��ای افغان��ی برای حم��ل محموله های بنزین از 
درب کارخانه تا مقاصدشان در افغانستان ضمن ایجاد اشتغال برای 
کامیونداران افغانی با کاهش قیمت تمام ش��ده محصول موجب ش��د 
حتی در ش��رایط س��خت نیز صادرات ش��ازند به افغانستان همچنان 
ادامه داش��ته باش��د. اگر به کانتینرهای افغانی اجاره حمل بار داده 
نمی شد قیمت تمام شده محصولات وارداتی از ایران افزایش می یافت 
و حاشیه سود تجار افغانی کاهش می یافت در نتیجه تجار به سمت 
ترکمنس��تان ک��ه قیمت های��ی به مراتب کمتر از ای��ران دارند جلب 
می شدند؛ اما مدیریت استراتژیک آقای غریب پور توانست پتروشیمی 

شازند را به شریک راهبردی افغانستان تبدیل کند. 

فرهنگ، رایزن سابق اقتصادی سفارت افغانستان در ایران مطرح کرد

ایرانی ها اصلی ترین سازندگان نیروگاه های آبی افغانستان
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طی ماه های گذشـته منطقه ویژه اقتصادی سـرخس بـا تعامل خوبی که با 
سـتاد نظارت گمرکات خراسـان رضوی و اداره کل گمرک سـرخس داشته 
اسـت، وضعیت زیرسـاخت های گمرکی و بازرگانی در منطقه ویژه اقتصادی 
سرخس متحول شده اسـت. خارجی ها مناطق آزاد و ویژه اقتصادی را برای 
ورود سرمایه های شان به ایران انتخاب کرده اند که این مسئله به نفع اقتصاد 
این مناطق اسـت، چرا که ظرفیت های این مناطق به سـرمایه گذاران اجازه 

فعالیـت آزاد اقتصـادی و تجاری را می دهد. مهنـدس گلمکانی، مدیر عامل 
منطقه ویژه اقتصادی سـرخس با تشریح این موارد اعتقاد دارد سرمایه گذار 
خارجی پس از حصول اطمینان از سرمایه گذاری در مناطق ویژه به سرزمین 
اصلـی نیز متمایـل خواهد شـد. منطقه ویـژه اقتصادی سـرخس می تواند 
پیشـگام حضور سـرمایه گذاران در دوران پسـا تحریم باشـد. مشروح این 

گفت وگو را در ادامه بخوانید. 

به عقیده شما منطقه ویژه اقتصادی سرخس 
چه ویژگی هایی دارد که توانست به بزرگ ترین 
پل ریلی و زیرگذر تخلیه غلات شـرق کشـور 

تبدیل شود؟ 
منطق��ه وی��ژه اقتص��ادی س��رخس مجموع��ه ای 
ازظرفیت های بالقوه برای رش��د و توسعه فعالیت ها و 
بنگاه های اقتصادی اس��ت که داشتن موقعیت ممتاز 

سوق الجیشی یکی از این پتانسیل هاست. 
س��رخس س��رزمین فرصت ه��ای طلای��ی ب��رای 
جهش بزرگ اقتصادی در ش��رایط ایجاد ش��ده پس 
از رف��ع تحریم ها و گش��ایش باب جدی��د همکاری 
ف��ی مابی��ن جمهوری اس��لامی ایران با بس��یاری از 
کش��ورهای منطقه اس��ت. بعد از لغو تحریم ها، ایران 
وارد بزرگ تری��ن بازارهای تجاری جهان می ش��ود و 
هم اکن��ون خود را برای یک جه��ش اقتصادی آماده 

می کند. 
ای��ن پروژه مهم و حیاتی که از الزامات اصلی رونق 
بازرگان��ی و اس��تفاده از ظرفیت ریلی منطقه اس��ت 
باع��ث خواهد ش��د که ب��ا توجه به موقعی��ت ممتاز 
منطقه وی��ژه اقتصادی س��رخس در دروازه ورود به 
آس��یای میانه س��الانه هزاران تن غلات و کنجاله و 
س��ایر بارهای فله در این ایستگاه تخلیه و به مقاصد 

مختلف حمل شود.  
منطقه ویژه اقتصادی س��رخس به لحاظ داش��تن 
ظرفیت ها و زیرساخت های لازم ازجمله منطقه ویژه 
اقتصادی، بازارچه های مرزی و. . . آماده ترین اس��تان 

کشور برای جذب سرمایه گذار است. 
س��رخس س��رزمین فرصت ه��ای طلای��ی ب��رای 
سرمایه گذاری های سودمند است با نگاهی به پیشینه 
این منطقه و اهمیت فوق اس��تراتژیک این منطقه در 
مرکز تبادلات شاهراه قدیمی به این نتیجه می رسیم 
که امروز در شرایط ایجاد شده فعلی چشم انداز بسیار 
روش��نی برای آینده منطقه ویژه اقتصادی س��رخس 

متصور هستیم. 
س��رمایه گذاری عظی��م بی��ش از ۵۰۰ میلیارد 
تومان��ی در ای��ن منطقه و ایجاد زیرس��اخت های 
بس��یار ارزش��مندی از جمل��ه راه آه��ن عریض و 
نرم��ال در منطقه وی��ژه و اتص��ال آن به مبادی 
خروجی آس��یای میانه یک��ی از مزیت های اصلی 
ای��ن منطقه اس��ت. با وج��ود  این زیرس��اخت ها 
و توجه��ی ک��ه مدی��ران فعل��ی منطقه وی��ژه با 
همکاری ه��ای ارزش��مند آس��تان ق��دس رضوی 
به عن��وان متول��ی موسس��ه، ص��ادرات بیش از ۲ 

میلی��ون ت��ن کالا از طریق ریل ه��ای اختصاصی 
این منطقه دور از دس��ترس نیس��ت. 

مهم تریـن ویژگی هـا و مزایای ایـن پل ریلی 
و زیرگذر تخلیه غلات شـرق کشـور را عنوان 

نمایید؟ 
ب��ا توج��ه ب��ه موقعی��ت ممت��از منطق��ه ویژه 
اقتصادی س��رخس و نیاز روز افزون کش��ورهای 
حوزه آس��یای میانه به استفاده از امکانات تخلیه 
و بارگی��ری در ای��ن منطقه ما ب��ا افتتاح این پل 
در واق��ع ظرفیت ترانزیت��ی غلات و انواع بارهای 
فله را بس��یار گس��ترش خواهی��م داد. این پل با 
توجه به اینکه در محور عریض ریل مس��تقر شده 
بهترین و س��ریع ترین امکان تخلیه در نقطه صفر 
مرزی اس��ت و همچنین با امکانات ایجاد شده از 
نظر اس��تاندارد هم از مطلوبیت بالایی برخوردار 

است.

ایـن پـروژه چـه میـزان ظرفیت تجـاری و 
بازرگانی این منطقه را افزایش داد؟ 

گرفت��ه  ص��ورت  برنامه ری��زی  ب��ه  توج��ه  ب��ا 
بتوانیم ظرفیت ترانزیت را در س��ال  امیدواری��م 
آینده به بیش از ۲ میلیون تن در س��ال برسانیم 
که این در نوع خود بی س��ابقه است. وی با توجه 
به اینکه تخلیه بس��یار س��ریع و کم هزینه کالا از 
واگن ب��ه کامیون از تس��هیلاتی اس��ت که برای 
تس��ریع در تخلیه کالاها در س��ایت ریلی منطقه 
ویژه اختصاص داده  ش��ده اس��ت، افزود: در حال 
حاض��ر و ب��ا هماهنگی ه��ای ص��ورت گرفت��ه با 
بخش های مختلف و تس��هیلاتی ک��ه منطقه ویژه 
اقتص��ادی س��رخس ب��رای س��رمایه گذاران قائل 
ش��ده اس��ت، تخلیه و بارگیری ان��واع کالاها در 
اولویت قرار داش��ته و در کوتاه ترین زمان ممکن 
تخلی��ه و بارگی��ری انجام و به س��مت بازارهای 

مقصد اعزام می ش��ود. 
کـدام بخش ها در به ثمر رسـاندن این پروژه 

دخیل بوده اند؟ 
حوزه فنی و اجرایی و بازرگانی منطقه در کنار هم 
با اس��تفاده از منابع داخلی خود منطقه این پروژه را 

به بهره برداری رساندند. 
این پروژه دارای چه وسعتی است و چه میزان 

تا به حال هزینه برده است؟ 
این پ��روژه با هزینه ای بالغ ب��ر ۶میلیارد ریال و به 
مدت پنج ماه احداث شده است. ضمن اینکه در این 
پروژه ۷۰۰ مترمربع بتن ریزی صورت گرفته و توسط 
مهندس��ان و نیروهای بومی منطق��ه ویژه اقتصادی 
س��رخس ساخته ش��ده است و با ش��روع به کار این 
ایس��تگاه، ظرفیت تجاری و بازرگان��ی این منطقه تا 
۳۰ درصد افزای��ش می یابد. منطقه وی��ژه اقتصادی 
س��رخس امکانات خوبی در ح��وزه ریلی ایجاد کرده 
است و هم اکنون با بهره برداری از این پروژه می توان 
گف��ت زنجیره امکان��ات در ح��وزه حمل ونقل ریلی 

تکمیل تر شده است.
در پایان از دیگـر ویژگی های بارز این منطقه 

که ناگفته مانده است بگویید. 
وج��ود ۵۰ کیلومت��ر ری��ل عری��ض و مطل��وب و 
انبارهای مس��قف و روباز و باراندازه��ای عظیم کالا 
باعث شده است ظرفیت ممتازی در این منطقه برای 

صادرکنندگان به وجود آید. 
صادرات کالا از س��رخس توسط خط ریلی و جاده 
انجام می شود و به دلیل محدودیت هایی نظیر کمبود 
واگن و جاده نامناس��ب ترانزیت��ی صادرکنندگان با 
مشکلات متعددی مواجه هستند که با راه اندازی پل 
تخلیه و ج��اده ترانزیتی جدید و اس��تقرار اداره کل 
گمرک در منطقه ویژه اقتصادی س��رخس این موانع 

صادراتی برطرف می شود. 
لازم اس��ت بگویم اقتصاد مقاومتی در مناطق ویژه 
به معن��ای محور قرار دادن مقول��ه تولید و صادرات 
اس��ت و باید به جای کسب درآمد از س��ایر اقدامات 
جنبی، به فعالیت اصلی خود که همان تولید اس��ت، 

رونق بدهیم. 
امروزه تاکی��دات مقام معظم رهبری بر اس��تفاده 
حداکث��ری از امکان��ات و پتانس��یل های داخل��ی با 
ظرفیت سنجی و استعدادیابی از منابع ملی است و بر 
همین اساس برای ایجاد فرصت های رشد منطقه ای 
ایشان سیاست های اصولی اقتصاد مقاومتی را مطرح 

نموده اند. 

 صادقی گلمکانی، مدیرعامل منطقه ویژه اقتصادی سرخس عنوان کرد: 
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تاریخچه ای از منطقه ویژه اقتصادی بیرجند بیان فرمائید.
خراس��ان جنوبی دارای تمدن��ی چندین هزار س��اله و 
دارای مردمان��ی مهرب��ان و صمیمی و دام��ن پر مهرش 
همچون م��ادری مهرب��ان، پرورش دهنده علم��ا، فضلا و 
عرفای گران مایه بوده اس��ت و س��الیان طولانی توس��ط 
دس��تگاه محترم قضا به عنوان امن ترین اس��تان کشور به 
لحاظ کمبود جرم وجنایت معرفی ش��ده که خود گواهی 

بر فرهنگ بالای مردمان این خطه از کشورمان است. 
این اس��تان دارای بیش از ۷1۹ آثار تاریخی، فرهنگی، 
طبیعی و معنوی اس��ت که ثبت ملی ش��ده و سه اثر که 
ثبت جهانی ش��ده که این نیز نشان از تاریخچه کهن این 

دیار است. 
بیرجند نخستین شهر در ایران است که دارای سازمان 
آبرس��انی بوده و بنگاه آب لوله بیرجند به عنوان نخستین 
سازمان آبرس��انی ایران شناخته شده. این شهر همچنین 
دومین ش��هر در ایران است که در سال 1۳۰۲ و پیش از 

تهران از لوله کشی آب شهری برخوردار شده است. 
مدرسه شوکتیه در این شهر، سومین مدرسه آموزش به 
س��بک نوین بعد از دارالفنون تهران و رشدیه تبریز است 
و به علت موقعیت سیاسی و استراتژیک بیرجند، سومین 
فرودگاه کشور در سال 1۳1۲ پس از قلعه مرغی و بوشهر 
در این ش��هر ساخته شده و تا پیش از جنگ جهانی دوم، 
کنس��ولگری های انگلستان و روس��یه در بیرجند مشغول 
فعالیت بوده اند که تمامی این موارد ذکر ش��ده نش��ان از 

تمدن بسیار کهن این استان است. 
دارا بودن مقام های اول تا سوم کشور در تولید زرشک، 
زعف��ران، عناب، پنبه، گل نرگ��س و. . . که از محصولات 
اس��تراتژیک کش��اورزی اس��ت که جهت انج��ام فرآوری 
ای��ن محصولات و ص��ادرات آن به دنی��ا توجیه اقتصادی 
فراوانی دارد. ساختار زمین شناسی منحصربه فرد و وجود 
پتانس��یل های کانی های مهمی چون طلا، قلع، تنگستن، 
مس، س��رب، روی، آهن و ذخایر غنی سنگ های تزیینی  
)نظی��ر گرانیت، مرمریت، تراورتن، مرم��ر و. .(. دارا بودن 
رتبه اول ذخایر زغال س��نگ، منیزیت و خاک های نسوز 
کش��ور و وجود 8۰۰ نوع گیاه دارویی از دیگر مزیت های 

اصلی این منطقه است. 
یکی از راهکارهای اساس��ی به منظور ایجاد مزیت  های 
رقابتی، انتخ��اب مناطق بالقوه مس��تعد در نقاط خاصی 
از کشور اس��ت که در آن بتوان ش��رایط مناسب را برای 
فعالی��ت واحده��ای اقتصادی جهت حض��ور در بازارهای 
جهانی و رقابت با کالاهای ارائه شده از سوی شرکت های 

خارجی در مناطق ویژه اقتصادی ایجاد کرد. 
منطقه را از حیث دسترسـی و راه هـای ارتباطی 

تشریح فرمایید؟ 
منطقه وی��ژه اقتص��ادی بیرجند در مرک��ز ثقل محور 
ترانزیتی چابهار – زاهدان – بیرجند – مشهد – سرخس  
)خ��ط ارتباطی بندر مهم چابهار در جنوب ش��رقی ایران 
 )CIS( و س��رخس در همس��ایگی تعدادی از کشورهای
و مس��یر ترانزیتی بندرعب��اس – افغانس��تان می تواند با 
برقراری ارتباط تجاری، صنعتی و خدماتی با کش��ورهای 
آس��یای میان��ه و افغانس��تان ب��ا فرصت ه��ای طلای��ی  
)افغانستان، کشوری در حال بازسازی و رو به رشد است و 
بازار مصرف بسیاری از محصولات و فرآورده ها را در حال 
حاضر و آینده به خ��ود اختصاص می دهد( همچون بندر 
تجاری خش��ک  )Dry Port(  در اقتصاد کلان کش��ور 

نقش مهمی ایفا می کند. 
دارای وس��عتی به مس��احت ۳1۷۰۴ کیلومتر مربع در 
ش��رق ایران اس��ت و در فاصله حدوداً ۵۰۰ کیلومتری از 
مرکز استان های خراسان رضوی، یزد، کرمان و سیستان و 

بلوچستان واقع شده است. 
آیـا گمـرک مـرزی ماهیـرود آمادگی ایـن حجم 
صـادرات و واردات را دارد؟ مشـکلی در صادرات از 
طریـق این مرز برای تجار وجود نـدارد؟ راهکارها و 

پیشنهادات شما؟ 
همان طورکه مستحضرید در حال حاضر و با توجه به آمار 
و ارقام ثبت ش��ده در نهادهای ذی ربط بیش از ۵۰درصد 
صادرات کل کش��ور به جمهوری اس��لامی افغانس��تان از 
شرق کشور از طریق مرز ماهیرود خراسان جنوبی در حال 
انجام است. با توجه به حجم بالای صادرات حضور منطقه 
ویژه اقتصادی در جهت تأمین نیاز تجار و سرمایه گذاران 
و همچنی��ن محیا نم��ودن زیرس��اخت ها می تواند کمک 
ش��ایانی کند؛ چرا که تاکنون با س��رمایه گذاری هایی که 
این منطقه انجام داده ش��اهد شکوفایی خوبی در منطقه 
بوده ایم که امید می رود انشاءلله در آینده ای نزدیک کلیه 

موارد مرتفع شود.
 تاکنون چند سـرمایه گذار خارجـی و داخلی در 
این منطقه سرمایه گذاری کرده اند و سرمایه گذاری 

در چه بخشهای بوده است؟ 
تاکنون 18 سرمایه گذار در سایت مرکزی واقع در مرکز 
اس��تان و س��ایت مرزی ماهیرود اقدام به سرمایه گذاری 
نموده ان��د ک��ه از این تعداد 1۵ س��رمایه گذار ایرانی و دو 

سرمایه گذار خارجی است. 
زمینه فعالیت سرمایه گذاران در حوزه نساجی، فرآوری 
و بس��ته بندی محص��ولات غذای��ی و کش��اورزی، کان��ی 

غیر فلزی، نفت، خودروسازی و انبارداری است. 

خراسـان جنوبـی چـه میزان مـرز مشـترک با 
افغانستان دارد؟ 

خراسان جنوبی با داش��تن ۴۶۰ کیلومتر مرز مشترک 
با کشور افغانستان بیش��ترین و امن ترین مرز خاکی را با 

این کشور دارد. 
مسـاحت منطقـه ویـژه اقتصـادی بیرجند چند 
هکتار است و امکاناتی که در آنجا برای تجار وجود 

دارد را عنوان کنید؟ 
مس��احت منطق��ه ویژه اقتص��ادی بیرجند در س��ایت 
مرکزی  )دش��ت م��رک( ۷۳۰ هکتار و در س��ایت مرزی  

)ماهیرود( 1۰۰ هکتار است. 
کلیه زیرس��اخت های لازم اعم از آب، برق، گاز، تلفن و 
IT و جاده در زمان عقد قرارداد در اختیار سرمایه گذاران 
ق��رار داده می ش��ود. همچنی��ن س��رمایه گذارانی که در 
منطقه ویژه اقتصادی بیرجند اقدام به امر سرمایه گذاری 
می کنن��د از کلیه معافیت ها و مزای��ای مربوط به مناطق 

بهره مند می شوند. 
از آنجایی که س��ازمان مس��ئول منطقه وی��ژه اقتصادی 
بیرجن��د 1۰۰درص��د خصوصی ب��وده و ب��ا دغدغه های 
بخش خصوصی آش��نا است با حذف تشریفات، بروکراسی 
و موان��ع اداری و ص��دور تمامی مجوزه��ا در کمتر از ۷۲ 
ساعت توسط یک سازمان تسهیل در امر سرمایه گذاری و 
همیاری و همراهی نمودن سرمایه گذار را سرلوحه اهداف 
خود قرار داده است، که خود این امر از بزرگ ترین مزایای 
ای��ن منطقه و مصداق عینی پهن نمودن فرش قرمز برای 

سرمایه گذار است. 
پیشنهاد شـما به عنوان ریاست سـازمان منطقه 
ویژه اقتصـادی بیرجند بـه تجار بـرای صادرات و 

واردات از این منطقه چیست؟ 
همان طور که در س��والات قبلی اشاره شد میزان حجم 
صادرات ایران به کش��ور افغانس��تان و س��ایر کشورهای 
آس��یای میانه آمار بالایی هس��ت، لذا ورود به بازار کشور 
بزرگی همچون افغانس��تان در چارچوب یک برنامه ریزی 

مدون بسیار سهل خواهد بود، همچنین لازم به ذکر است 
تنها دسترس��ی تمامی کش��ورهای حوزه cis به آب های 
آزاد از طریق بندر آزاد چابهار و کریدور ش��رق و ش��مال 
جنوب است که قرار گرفتن این منطقه در مرکز ثقل این 
کریدورها حضور در این منطقه را به شدت مورد توجه قرار 
می دهد.  لذا با انجام بازار پژوهی و بازاریابی های درس��ت  
)Marketing(، شرکت در نمایشگاه های بین المللی در 
کش��ورهای هدف، ارائه کالای دارای کیفیت بالا همراه با 
خدم��ات پس از فروش  )گارانتی( و همچنین پیش��نهاد 
قیمت مناس��ب می تواند به افزایش این امر کمک شایانی 

کند. 
معافیت های گمرکی و مالیاتی در این منطقه ویژه 

اقتصادی به چه صورت است؟ 
س��رمایه گذارانی که در منطقه وی��ژه اقتصادی بیرجند 
به امر س��رمایه گذاری می پردازند، براساس قوانین مناطق 
وی��ژه از کلیه حقوق گمرکی کالا ب��ه داخل منطقه ویژه 
مع��اف هس��تند؛ همچنی��ن از ابت��دای س��ال 1۳۹۵ به 
واحدهای مس��تقر در منطقه براس��اس بخش��نامه هیات 
محترم وزیران به مدت هفت س��ال از مالیات معاف بوده 
که این معافیت در منطقه ویژه اقتصادی بیرجند به دلیل 
اینکه در مناطق کمتر توسعه یافته است، 1۳ سال است. 

 مهم تریـن مشـکلات در جـذب سـرمایه گذاری 
خارجی و داخلی را چه می دانید؟ 

بروکراسی های اداری متعدد و تعدد قوانین دست و پاگیر 
و مبهم و... همان ط��ور که ذکر کردم منطقه ویژه اقتصادی 
بیرجند از تمامی این بروکراس��ی ها بری بوده و فضای امن 
و آرامی که برای س��رمایه گذاران در این استان و این منطقه 

مهیا شده مشکلی در این زمینه دیده نخواهد شد. 
ابزارهای تشویقی جلب سـرمایه های خارجی در 

منطقه ویژه اقتصادی بیرجند؟ 
- خارج از قلمرو گمرکی بودن منطقه ویژه. 

- معافیت های مالیاتی. 
- ص��دور کلیه مجوزها در غالب یک س��ازمان و ظرف 

کمتر از ۷۲ ساعت 
- عدم اقدامات کنس��ولی برای اتباع محترم خارجی در 

قطعه ماهیرود. 
- ارائه قوانین کار مناطق آزاد و ویژه اقتصادی. 

- نیروی کار متعهد، با دانش و ارزان 
- واقع شدن در مرکز ترانزیتی کریدور شرق کشور. 

- امنی��ت بالای منطق��ه ویژه اقتص��ادی بیرجند علی 
الخصوص قطعه مرزی ماهی��رود با توجه به همجواری با 
کشور اس��تراتژیک افغانستان و داشتن ۴۶۰ کیلومتر مرز 

مشترک. 
- دروازه طلایی ورود به کشورهای حوزه آسیای میانه. 
مزیت های منحصر به فـرد منطقه ویژه اقتصادی 

بیرجند را نام بیرید؟ 
- نزدیک تری��ن منطقه ویژه اقتصادی ایران به ش��اهراه 
حلق��وی افغانس��تان و همج��واری ب��ا ۴۶۰ کیلومتر مرز 

مشترک ایران و افغانستان.
 - واقع شدن در مرکزثقل چهارراه ترانزیتی کریدورهای 

منطقه ای و بین المللی.
- تنها منطقه ویژه اقتصادی ایران دارای س��ایت اصلی در 
مجاورت مرکز استان و قطعه منفصله در نقطه صفر مرزی. 

- فاصله منطقه ویژه اقتصادی تا نخستین ولسوالی فراه 
8۰ کیلومتر و فاصله تا مرکز ولایت فراه 1۲۰کیلومتر

- حضور پرش��ور مردم افغانس��تان در قطع��ه منفصله 
مرزی بدون نیاز به اقدامات کنسولی. 

- پسکرانه و بندرخش��ک  )dryport( کریدورشرق و 
ش��مال جنوب  )مش��هور به بندرابونصرفراهی برای مردم 

افغانستان(
- پل ارتباطی بین بنادر مهم خاورمیانه و آسیای میانه 
به منظور دپوی مواداولیه، کالاهای ترانزیتی و مرکز ثقل 

دپو و توزیع کانتینرهای خالی
- وج��ود فرودگاه بین المللی بیرجند به عنوان مرز مجاز 

هوایی در مجاورت منطقه ویژه اقتصادی 
- وجود گمرک و پایانه مرزی ماهیرود

- تسهیل روابط کارگری وکارفرمایی به دلیل مستثنی 
بودن از ش��مول قانون کار و تبعیت از قوانین کار و بیمه 

مناطق آزادکشور
- حضور نیروی انس��انی تحصیلک��رده، ماهر، متعهد و 
ارزان به دلیل واقع ش��دن در قطب دانشگاهی و فرهنگی 

شرق کشور 
- فراهم بودن زیرس��اخت های سرمایه گذاری با خطوط 
و پست های فوق توزیع برق وگاز منطقه ای و ملی، صدور 
تمام��ی مجوزه��ای موردنی��از س��رمایه گذاری به صورت 
رایگان و در کمتر از ۷۲س��اعت و توس��ط یک س��ازمان 
امکان س��رمایه گذاری خارجی بدون مش��ارکت داخلی و 

بدون هیچ گونه محدودیت
- ورود آزاد و ب��دون حق��وق گمرک��ی ماش��ین آلات، 
قطع��ات یدکی، مواد اولی��ه و مصالح س��اختمانی جهت 

احداث واحدهای تولیدی، تجاری
مش��مولیت معافیت مالیاتی براس��اس قانون رفع موانع 
تولی��د و معافیت از پرداخت هر ن��وع عوارض معمول در 

کشور
- ارزانترین نرخ تخصیص زمین نسبت به سایر مناطق 
ویژه اقتصادی کشور، اعطای سند مالکیت و امکان ترهین 

اسناد جهت اخذ تسهیلات بانکی
در رابطـه با هیات های تجاری که تا به حال به این 

منطقه آمده اند توضیح دهید؟ 
تاکن��ون با هم��کاری دفت��ر نمایندگ��ی وزارت امور 
خارج��ه در بیرجن��د چندین هیات تجاری و سیاس��ی 
از کش��ورهای مختل��ف جه��ت آش��نایی ب��ا مزیت ها و 
پتانس��یل های منطقه وی��ژه اقتص��ادی بیرجند از این 
منطق��ه دیدن کردند و تمامی آنه��ا از اقدامات صورت 
گرفته در منطقه و مزایای خاص سرمایه گذاری در این 
منطقه ابراز خرس��ندی کردند و آمادگی کشور خود را 
برای س��رمایه گذاری پس از انجام تشریفات بین المللی 
در سطح وزارت های امور خارجه طرفین در این منطقه 

را اعلام کردند. 
هیأت تجاری از کشور جمهوری چک متشکل از ۴۰نفر 
از اعضای اتاق بازرگانی این کشور، هیات تجاری از ولایت 
فراه افغانس��تان، هیات تجاری از ولایت پکتیا افغانستان، 
هیات تجاری از کش��ور هندوستان، سفیر سوییس، سفیر 
افغانستان، سفیر دانمارک و. . . از جمله هیات هایی بودند 

که از این منطقه بازدید به عمل آوردند. 
 آیـا در نمایشـگاه هایی کـه در افغانسـتان دایر 
می شـود حضور داشته اید؟ دسـتاورد حضور شما 

چه بوده است؟ 
 بله. در نمایش��گاه اختصاصی توانمندی های جمهوری 
اس��لامی ایران که در اس��فند ماه س��ال 1۳۹۴ در کابل 
افغانس��تان برگزار ش��د ش��رکت کردیم و ب��ا اکثرتجار و 
بازرگانان س��رآمد این کشور به صورت جداگانه و جمعی 
دیدار و جلسه برگزار کردیم، که برآیند آن تاکنون جذب 
دو س��رمایه گذار افغانستانی و اعلام آمادگی از سوی چند 
س��رمایه گذار دیگر جهت ورود به این منطقه در آینده ای 

نزدیک است. 
 جذب سرمایه گذار خارجی در بند 11 سیاست های 
ابلاغـی مقـام معظم رهبـری در این منطقـه ویژه، 

اجرایی شده است؟ 
همان طور ک��ه می دانید مقام معظ��م رهبری  )مدظله 
العالی( با اش��راف کاملی که بر تمامی ابعاد توسعه کشور 
دارند با ابلاغ سیاست های اقتصاد مقاومتی به  عنوان نقشه 
راه توس��عه اقتصادی، فرهنگ��ی و اجتماعی ایران در بند 
11 آن به توس��عه مناطق ویژه اقتصادی به منظور انتقال 
فناوری های پیشرفته، گسترش و تسهیل تولید، صادرات 
کالا و خدم��ات و تأمین نیازهای ضروری و منابع مالی از 

خارج تأکید فرمودند. 
ل��ذا این منطقه نیز به عنوان یکی از ارکان اصلی اجرای 
سیاس��ت های اقتصاد مقاومتی در راس��تای انجام وظایف 
خود طبق اهداف و رس��الت های پیش بینی شده در قانون 
گام برداشته و تاکنون باتوجه به الطاف الهی با عمر کوتاه 
خود در این زمینه موفق عمل کرده و همچنان عزم خود 

را در این راستا جزم دارد. 
در رابطه بـا ایجاد کریدور از چابهار به خراسـان 

جنوبی توضیح بفرمایید؟ 
با توج��ه به اینکه منطق��ه ویژه اقتص��ادی بیرجند در 
مرک��ز ثقل جغرافیایی کریدور ش��رق ایران واقع ش��ده و 
شاهراه ترانزیتی شرق کشور است پس از عقد تفاهم نامه 
خواهرخواندگی با منطق��ه آزاد چابهار می توان در جهت 
تس��هیل امور مربوط به بازرگان��ان از این منطقه و حضور 
 )cis در بازار هدف  )افغانس��تان و سایر کشورهای حوزه

استفاده کرد. 
آیا بعد از برجام شـرایط اقتصادی و صادراتی این 

منطقه تغییری داشته است؟ 
 در دوران پس��ابرجام با توجه به ش��رایط به وجود آمده 
هیات ه��ای مختلف تجاری جهت ورود ب��ه بازار ایران در 
صف ه��ای پرواز ب��ه ایران قرار گرفتند ک��ه همان طور که 
در بالا ذکر کردم اس��تقبال بی نظیر کشورهای اروپایی و 
کش��ورهای آس��یای میانه از این منطقه از دستاوردهای 

دوران پسابرجام بوده است. 

مرتضی صفدری زاده، رئیس سازمان منطقه ویژه اقتصادی بیرجند در گفت وگو با »فرصت امروز«: 

حذفتشریفات،بروکراسیوموانعاداریمهمترینمزایایسرمایهگذاری
طـرح منطقه ویژه اقتصـادی بیرجنـد در تاریخ89/04/07 
توسـط مجلس محترم شـورای اسـلامی تصویـب و در تاریخ 
89/07/14 بـه تأییـد شـورای محتـرم نگهبـان رسـید و در 
تاریـخ89/09/11 توسـط رئیس جمهوری محتـرم جهت اجرا 

ابلاغ شـد. 
این منطقه در دو قطعه یکی از آنها در زمینی به مساحت 730 
هکتار در فاصله 12 کیلومتری شـمال شـرقی شهر بیرجند در 

نزدیکـی فرودگاه بین  المللی بیرجند احداث شـده و در حال 
حاضـر مراحـل تأمین و برنامـه  ریزی زیرسـاخت  ها و جذب 
سـرمایه  گذار برای مشـارکت در رونق منطقه ویژه اقتصادی 
درحال پیگیری اسـت و دیگری به مساحت 100هکتار در مرز 

ایران و افغانستان در میل 78 در حال احداث است. 
ادامـه مصاحبـه را بـا مدیرعامـل ایـن منطقـه در ادامـه 

می خوانید. 
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 محصولات پتروشیمی کارون
به قاره سبز صادر می شود

نخستین محموله 
محصولات پتروشیمی 
کارون به مقصد ایتالیا 

به زودی بارگیری می شود

کاظ��م بس��تاکیان، مدی��ر بازرگان��ی ش��رکت 
پتروش��یمی کارون در این باره گفت: فراهم شدن 
زمینه صادرات به کشور ایتالیا از نتایج برنامه جامع 
اقدام مش��ترک )برجام( است و نخستین محموله 

TDI به این کشور به زودی ارسال می شود. 
وی گفت: در دوره پس��ابرجام مقاصد صادراتی 
پتروش��یمی کارون به 18 کش��ور رس��یده است 
و کش��ورهای اروپایی همچ��ون یون��ان، ایتالیا، 
آلبانی، روس��یه و س��وئد به این فهرس��ت اضافه 

شده اند. 
ب��ه گفت��ه وی، محصولات پتروش��یمی کارون 
اکنون ب��ه آذربایجان، قزاقس��تان، ترکیه، عراق، 
نیجریه، افغانس��تان، پاکس��تان، اردن، روس��یه، 
امارات  ارمنس��تان،  یونان، سوئد،  ترکمنس��تان، 
متحد عرب��ی، آلبانی، چین، کنیا و نیجریه صادر 

می شود. 
بس��تاکیان، اولویت نخس��ت فروش محصولات 
ش��رکت پتروش��یمی کارون را تامین نیاز داخل 
دانس��ت و افزود: مش��تریان داخلی ما اکنون به 

1۷ شرکت رسیده است. 
محصولات پتروش��یمی کارون ش��امل TDI و 
MDI اس��ت. تولید محصول TDI در این شرکت 
از سال ۹۰ آغاز شده و این واحد تولیدی اکنون با 

۵۰ درصد ظرفیت در حال فعالیت است. 
تولوئن دی ایزوس��یانات )TDI( یکی از اعضای 
خانواده ایزوسیانات ها به شمار می آید که مرتبط با 
شاخه شیمی پلی یورتان هاست. در فرآیند تی دی 
آی، تولوئن دی آمین )TDA( با واکنش مجاورتی 

دی نیتروتولوئن تولید می شود. 
تولوئ��ن دی ایزوس��یانات در صنای��ع مبلم��ان، 
بس��ته بندی و وس��ایل حمل و نق��ل کارب��رد دارد، 
همچنین این ماده در تولید روکش ها و پوشش ها، 

درزگیر، چسب ها و الاستومرها کاربرد دارد. 
این شرکت نخس��تین تولید کننده ایزوسیانات ها 
در خاورمیانه است. محصول اصلی این شرکت ۴۰ 
 )TDI( هزار تن در س��ال تولوئن دی ایزوسیانات

است. 
واحدهای نیتروبن��زن، آنیلین، PMA، PMI و 
MDI از بخش ه��ای مختلف این پتروش��یمی به 

شمار می آیند. 
پتروش��یمی کارون ب��ا اس��تفاده از گازه��ای 
کل��ر، منواکس��یدکربن، هیدروژن و نی��ز تولوئنو 
اس��یدنیتریک قادر است انواع محصولات پایه ای 
و اصلی پتروش��یمی، ش��امل انواع ایزوسیانات ها 
را که دارای ارزش افزوده بالاتر اس��ت با کیفیت 
مناس��ب تولید و به بازاره��ای داخلی و خارجی 

عرضه کند. 

صدیقی زاده، مدیرعامل شرکت پتروشیمی کارون: 

آغاز نخستین فروش بورسی 
 MDI محصولات

 مدیرعامل شرکت پتروشیمی کارون با اشاره به فروش محصولات 
ای��ن ش��رکت گفت: به ی��اری پروردگار نخس��تین فروش بورس��ی 

محصولات MDI آغاز شده است. 
مهن��دس علیرضا صدیقی زاده، مدیر عامل ش��رکت پتروش��یمی 
کارون اظهار کرد: به همت همکارانم در بخش های مختلف ش��رکت 
پتروشیمی کارون، حدود ۲۰۰ تن محصول MDI تولید شده است. 
مهندس صدیقی زاده ادامه داد: پایداری در تولید یکی از مهم ترین 
رکن های اساس��ی در صنعت پتروش��یمی به حس��اب می آید و این 
امر خوشبختانه توس��ط متخصصان خلاق و با دانش این شرکت به 
س��رانجام رسیده اس��ت و این مرحله نیز به پایان رسیده و به یاری 
پ��روردگار از طریق کاهش قیمت تمام ش��ده محصولات در مرحله 

»سود آوری« قرار داریم. 
وی با اش��اره به تشکیل اداره تحقیق و توسعه شرکت پتروشیمی 
کارون تاکید کرد: با تش��کیل اداره تحقیق و توس��عه در پتروشیمی 
کارون به دنبال داخلی سازی کاتالیست ها و مواد شیمیایی و کاهش 
قیمت تمام ش��ده برای مصرف هستیم و این واحد نقش بسزایی را 

ایفا می کند. 
مدیرعامل شرکت پتروش��یمی کارون با اشاره به راه اندازی واحد 
MDI بیان داش��ت: ب��ا تکیه بر دان��ش، توان متخصص��ان داخلی 
توانس��تیم ف��از دوم ش��رکت پتروش��یمی کارون را ب��دون حضور 
شرکت های اروپایی راه اندازی کنیم که این امر نشان اقتدار و تلاش 

همکارانم است. 
وی اضاف��ه کرد: از پنج واحد عملیاتی پروژه MDI چهار واحد 
آن در مدار س��رویس ق��رار گرفته و تنها ی��ک واحد آن به یاری 
خداون��د در هفته آینده راه اندازی و محص��ول آن به بازار عرضه 

خواهد ش��د. 
وی در خص��وص ش��رایط پ��س از برجام در صنعت پتروش��یمی 
تصریح کرد: برجام فضای مناس��بی را برای ما ایجاد کرده اس��ت و 
اگر چه طرف مقابل پیمان ش��کنی می کند اما ش��رکت های کوچک 

همچون پتروشیمی کارون بهره مندی خود را خواهند داشت. 
مهن��دس علیرض��ا صدیق��ی زاده در ادامه افزود: در گذش��ته اگر 
می خواس��تیم قطعه ای را از اروپ��ا وارد کنیم مجبور بودیم از طریق 
چندین واسطه و با صرف هزینه های هنگفت نیازهای خود را تامین 
کنیم اما خوش��بختانه اکنون در ش��رایط پس از برج��ام به راحتی 
می توانیم محصولات خ��ود را از بازارهای اروپایی خریداری و بدون 

هیچ واسطه ای وارد کشور کنیم. 
وی خاطرنش��ان کرد: ش��رایط پ��س از برجام فرصتی اس��ت که 
مدیران ما به راحتی می توانند بهره مندی هرچه بیشتر را مهیا کنند 
و در این میان نیز بس��یاری از مشکلات همچون تامین مواد اولیه و 

دست واسطه ها از این بازارها کوتاه خواهد شد. 
 مهندس علیرضا صدیقی زاده با اشاره به توسعه این شرکت گفت: 
اولویت فروش محصولات ش��رکت پتروشیمی کارون به بازار داخل 
کش��ور اس��ت و چنانچه محصولات مازاد داشته باش��یم به خارج از 
کشور صادر خواهیم کرد چرا که رضایت صنعت داخلی کشور برای 

ما یک اولویت به حساب می آید. 
ش��ایان ذکر است شرکت پتروشیمی کارون نخستین تولید کننده 
ایزوسیانات ها در خاورمیانه است. این شرکت در سال 1۳81 توسط 
ش��رکت ملی صنایع پتروش��یمی ایران و با شراکت شرکت »کماتور 
س��وئد« و »هانزاشیمی آلمان« تاس��یس و در اسفند ماه 1۳8۷ به 

دست وزیر نفت ایران رسما افتتاح شد. 
پتروش��یمی کارون با اس��تفاده از گازهای کلر، منواکس��یدکربن، 
هیدروژن و نیز تولوئن و اس��یدنیتریک قادر اس��ت انواع محصولات 
پایه ای و اصلی پتروش��یمی، ش��امل انواع ایزوس��یانات ها که دارای 
ارزش اف��زوده بالاتر اس��ت با کیفیت مناس��ب تولید و ب��ه بازارهای 

داخلی و خارجی عرضه کنید. 
محص��ول اصل��ی این ش��رکت ۴۰۰۰۰ تن در س��ال تولوئن دی 

ایزوسیانات )TDI(  است. 
همچنین محصولات و خدمات این شرکت جهت برآورده ساختن 
نیازهای صنایع پایین دس��تی داخلی به مواد اولیه طراحی ش��ده و 
این ش��رکت قادر اس��ت در بازار جهانی محصولات ایزوسیانات نیز 

به رقابت بپردازد.

طرح ایزوس��یانات شرکت ملی صنایع پتروش��یمی ایران )فاز ۲ پتروشیمی 
کارون( یکی از طرح های برنامه س��وم توسعه این شرکت بوده و مطابق این 
طرح عملیات طراحی، تامین تجهیزات، اجناس و نصب می بایس��ت توسط 

یک Joint Venture خارجی صورت پذیرد. 
ای��ن ط��رح در س��ال 1۳۷۹ مورد بررس��ی اولیه ق��رار گرف��ت و گزارش 
امکان س��نجی طرح در اواخر س��ال 1۳۷۹ توس��ط مدیریت برنامه ریزی و 

توسعه صنایع ملی پتروشیمی ارائه و به تصویب رسید. 
مطابق با مصوبه هیات مدیره ش��رکت ملی صنایع پتروش��یمی به ش��ماره 
111/۳۴۵-1 م��ورخ ۷۹/11/1۵ مق��رر گردید س��هامداران طرح ش��امل 
ش��رکت ملی صنایع پتروشیمی، شرکتCHEMATUR سوئد و شرکت

HANSA CHEMIC AG آلمان طرح را آغاز نمایند. 
موافقت نامه سهامداران طرح در فوریه ۲۰۰1  امضا 
و شرکت پتروشیمی کارون به عنوان مجری طرح در 

تاریخ 81/۰1/۰۶ رسما به ثبت رسید. 
طراح��ی  انج��ام  لیس��انس،  خری��د  ق��رارداد 
و  تجهی��زات  تامی��ن  و  تفصیل��ی  و  پای��ه 
تولی��د کارخان��ه  اح��داث  منظ��ور  ب��ه   اجن��اس 
 TOLUENE DE ISO CYANATE )TDI( 
با ظرفیت ۴۰۰۰۰ تن در س��ال در تاریخ 8۰/۰۲/۲8 
بی��ن ش��رکت مل��ی صنایع پتروش��یمی و ش��رکت 

CHEMATUR سوئد منعقد گردید. 
همچنی��ن در تاری��خ ۳1 جولای ۲۰۰۵ ق��راردادی 
جهت خرید لیس��انس، انجام طراحی پایه و تفصیلی، 
تامین تجهیزات و اجناس و انجام عملیات ساختمان 
 و نص��ب و راه ان��دازی ب��ه منظ��ور اح��داث کارخانه

 Methyl De PHENYL DI ISO CYANATE )MDI( 
ب��ا ظرفی��ت ۴۰۰۰۰ تن در س��ال؛ ANILINE با ظرفی��ت ۳۰۰۰۰ تن 
درسال و NITRIC ACID  با ظرفیت ۵۶1۰۰ تن در سال بین شرکت 

پتروشیمی کارون و شرکت CHEMATUR منعقد گردید. 
کارب��رد ایزوس��یانات ها در صنای��ع مختلف ش��امل فوم های پل��ی اورتان، 
عایق های برودتی، فوم های لمینت، س��قف و ک��ف کاذب، قطعات اتومبیل 

و... می باشد. 
براس��اس طراحی پایه ظرفیت طرح ایزوس��یانات فاز ۲ شرکت پتروشیمی 

کارون عبارتند از: 
ANILINE 30000 t/y or operation time 7200 h -1

MDI 40000 t/y or operation time 7200 h-۲
NITRIC ACID 56100 t/y or operation time 7200 h-۳

این طرح پس از انعقاد قرار داد با ش��رکتCHEMATUR در تاریخ۳1 
جولای ۲۰۰۵ در زمینی به وس��عت ۹1۷۶۶متر مربع آغاز گردید. شرکت 
CHEMATUR پس از انجام طراحی پایه و با همکاری ش��رکت ایرانی 
تناوب طراحی تفصیلی، تامین تجهیزات طرح را در تاریخ ۲1 آوریل ۲۰۰۴ 

و عملیات س��اختمان و نصب پروژه را در تاریخ 1۰اکتبر ۲۰۰۶ آغاز نموده 
ول��ی به دلایل مختلف ط��رح در تاریخ ۷ آوریل ۲۰۰۹ به صورت نیمه تمام 

رها گردید. 
در تاری��خ ۹1/۰1/۰۷ تکمی��ل ط��رح تا مرحل��ه پیش راه اندازی، توس��ط 
شرکت پتروش��یمی کارون به شرکت خوارزمی بندر امام به عنوان پیمانکار 
اجرایی ساختمان و نصب واگذار و شرکت خدمات فنی مهندسی گسترش 

پتروشیمی شیراز به عنوان مشاورمدیریت طرح )MC(انتخاب گردید. 
ن��وع و زمین��ه فعالیت: محصول اصلی این ش��رکت ۴۰۰۰۰ تن در س��ال 
تولوئ��ن دی ایزوس��یانات )TDI( و ۴۰۰۰۰ تن در س��ال متیلن دی فنیل 
 دی ایزوس��یانات )MDI( اس��ت. همچنی��ن محص��ولات جانبی ش��امل

)OTD MTD &NB & AN &( نی��ز تولید و به بازار عرضه می گردد. 
محصولات و خدمات ش��رکت جهت برآورده ساختن 
نیازهای صنایع پایین دس��تی داخل��ی به مواد اولیه 
ب��ا بالاترین کیفی��ت طراحی گردیده و این ش��رکت 
قادر اس��ت در ب��ازار جهانی محصولات ایزوس��یانات 
نیز به رقابت بپردازد. فعالیت های ش��رکت مبتنی بر 
ارزش های توسعه پایدار می باشد. ما خود را در جهت 
تقویت بنیان های اقتصادی، زیس��ت محیطی، ارتقای 
س��طح علمی، بهداشت جس��م و روان و معنویات در 
منطق��ه و رعایت اصول اخلاق��ی و اجتماعی جامعه 

اطراف، مسئول دانسته و همواره به آنان پایبندیم. 
مساحت زمین: ۳۴ هکتار و زمان بهره برداری فاز اول 

1۳8۷ و فاز دوم در حال راه اندازی می باشد. 
مص��ارف نهای��ی: در صنایع مبلمان ، وس��ایل خواب 
و زی��ر فرش��ی گرفته تا وس��ایل حمل و نقل و صنایع 
بس��ته بندی ، انواع اس��فنج ها، روکش ها و پوشش ها، 
درزگیرها، چس��ب ها و الاستومرها کاربرد دارد. فوم های سخت پلی یورتان 
عایق ه��ای حرارتی بس��یار خوبی هس��تند که تقریبا در هم��ه یخچال ها و 
فریزر ها در سراس��ر جهان و نیز در عایق های حرارتی س��اختمانی استفاده 

می شوند. 
- خوراک: تولوئن، آمونیاک، بنزن، کراین، فرمالدهید، کاستیک، هیدروژن 

حجمی، منواکسیدکربن، اسیدسولفوریک، اسیدکلریدریک 
ش��رکت  ۹8.۵۶درص��د،  بندرام��ام  پتروش��یمی  س��هامداران: 
س��رمایه گذاری صنای��ع پتروش��یمی 1.۰۳درص��د، ش��رکت بازرگانی 

پتروش��یمی ۰.۴1درصد
وضعیت مجوزها و استاندارد هایی مانند: نشان استاندارد ملی، ایزو ها و... 

۲۰۰8 – ۹۰۰1 ISO سیستم مدیریت کیفیت براساس استاندارد -
EFQM سیستم خود ارزیابی براساس مدل -

- نشان مشتری مداری
- نشان طلایی معتبرترین و خوشنام ترین شرکت ایرانی 

 TQM نشان طلایی مدیریت کیفیت برتر -

شرکت پتروشیمی کارون

نشانی محل کارخانه یا دفتر شهرستان: استان خوزستان، بندرامام خمینی – منطقه ویژه اقتصادی پتروشیمی سایت 2
تلفن: 52122750 -061              نمابر: 061-52122030 

www. Krnpc.com :نشانی وب سایت                    Email: info@Krnpc.ir :پست الکترونیک 
صندوق پستی: 136 کد پستی: 6358159385 

 تلفن روابط عمومی: 52122114 – 061              تلفن: 52122718 – 061                         فکس روابط عمومی: 52122025 – 061

نشانی دفتر تهران: خیابان ولیعصر، بالاتر از میدان ونک، کوچه شهید خلیل زاده، شماره 17 
 تلفن: 5-88786992 )021(                                           فکس: 88777506 )021(

شماره تماس دفتر فروش: 02188786992 داخلی 136 و 119
فکس: 02188677428

sales@krnpc.ir : واحد فروش                      info@krnpc.ir :پست الکترونیک
 www.krnpc.com :آدرس سایت
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